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前言

美国钢铁大王及成功学大师卡耐基经过长期研究得出结论说：“专业知识在一个人成功中的作用只
占15％，而其余的85％则取决于人际关系。
”这绝非夸大其词，因为人的本质就是社会关系的总和。
成功有85％是归功于他的人脉关系，这看似幸运之神“巧合”地降临，其实多半是努力经营人脉的结
果。
有良好人脉的人，总是看上去呼风唤雨、无所不能。
而那些成功的企业家、职场精英，也无一不重视经营自己的人脉。
美国著名成功学家安东尼·罗宾曾对2000多人进行长达十年的跟踪研究，最后得出一个惊人的结论：
一个人的成就大小，往往和他拥有的支持者、帮助者的数目成正比。
由此，安东尼指出：影响人生成功的最重要因素不是人的才华、家庭背景等，而是人的社会关系或人
缘。
你的人脉关系越丰富，你的能量也就越大。
能成就大业者，除了要有一定的业务知识，更为关键的还是他拥有广阔的人脉资源。
所以说，无论你从事什么职业，学会处理人际关系，你就在成功的路上走了85％的路程，在个人幸福
的路上走了99％的路程了。
无怪乎如今流传着一个亘古不变的定律：人脉就是财脉，人脉就是钱脉，人脉就是命脉！
所以，你要想成功，就一定要营造一个适于成功的人际关系，包括家庭关系和工作关系。
一个没有良好的人际关系的人，即使再有知识，再有技能，那也得不到施展的空间。
对此，美国商界，曾有人向2000多位雇主做过这样一个问卷调查：“请查阅贵公司最近解雇的三名员
工的资料，然后回答：解雇的理由是什么。
”结果是无论什么地区、无论什么行业的雇主，2／3的答复都是：“他们是因为不会与别人相处而被
解雇的。
”在我们中国，人脉资源更为重要了，如果你想获得事业的成功，尽早建立自己的人脉资源网吧。
如果你的人脉上有达官贵人，下有平民百姓，而且，当你有喜乐尊荣时，有人为你摇旗呐喊，鼓掌喝
彩；当你有事需要帮忙时，有人为你铺石开路，两肋插刀，你就能感到人脉的力量！
谁拥有人脉，谁就能赢得生机。
人脉资源是一种潜在的无形资产，是一种潜在的财富。
人脉资源越丰富，赚钱的门路也就更多；你的人脉档次越高，你的钱就来得越快、越多。
这已经是有目共睹不争的事实！
善用人脉关系，已经成为社会的一种“潜规则”。
对于人们来说，不断扩大自己的人脉网络已经成为提高自身竞争力、开拓事业版图的一种重要手段。
人是群居动物，人的成功只能来自于他所处的人群及所在的社会，只有在这个社会中游刃有余、八面
玲珑，才可为事业的成功开拓宽广的道路，没有非凡的交际能力，免不了处处碰壁。
如果处理不好人脉关系，则会给你的人生带来很大的障碍，甚至造成很大的损失。
人脉关系是一个人一生应该好好“维护”的，也是一个人一生中最应该好好“利用”的。
你需要打造全新的方法，去开拓你的崭新人脉。
从零开始，只需一些恰当的技术，你的人脉就可以快速“丰满”起来。
而当你的人脉无处不在时，你就已经迈出了走向成功的关键一步。
《魔鬼人脉学》是教你如何从人际网络中挖掘金矿的秘籍，本书将从管理学、心理学、成功学等多重
角度告诉你如何建立人脉网络，怎样拓展人脉网络，怎样维护和利用人脉资源。
在开设了24堂人脉“淘金”课的基础上，环环相扣详细探讨了如何克服自我内在的消极因素搭建人脉
，内修外营地经营人脉，通过策略和口才拓展人脉，以及如何善用人脉为自己创造利益，并规避人脉
中的各种陷阱⋯⋯魔鬼人脉学助你构建高价值高能量的人脉网络，不断积累人脉资源，赢得更多机遇
，创造成功人生！
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内容概要

本书是教你如何从人际网络中挖掘金矿的秘籍，本书将从管理学、心理学、成功学等多重角度告诉你
如何建立人脉网络，怎样拓展人脉网络，怎样维护和利用人脉资源。
在开设了24堂人脉“淘金”课的基础上，环环相扣详细探讨了如何克服自我内在的消极因素搭建人脉
，内修外营地经营人脉，通过策略和口才拓展人脉，以及如何善用人脉为自己创造利益，并规避人脉
中的各种陷阱⋯⋯魔鬼人脉学助你构建高价值高能量的人脉网络，不断积累人脉资源，’赢得更多机
遇，创造成功人生!
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作者简介

图书出版专职编辑，优秀的畅销书策划编辑人。
对图书市场的把握有着精准的敏锐力和独特的文学意识。
曾经编著过多部优秀的畅销图书。
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书籍目录

第一课　魔鬼人脉对你有多重要
　重要的不是你是谁，而是你认识谁
　你的通讯录也许就价值千金
　人脉就是机遇，让你的人脉帮自己
　把握人脉，让事业领先一步
第二课　认识什么是真正的人脉
　认识多少人，不等于有多少人脉
　人脉其实就是舍与得的过程
　打造人脉并不是“交朋友”
　“中空人脉”对你没大价值
第三课　认真清点你的人脉圈子
　画出你现在拥有的人脉网络
　判断自己的人脉支持力如何
　根据人生目标，确定所需助力
　你的人脉中缺少哪些资源
第四课　每个人都有可能是人脉
　成功离不开这些重要的人脉圈子
　学会和不同类型的人交往
　论坛让更多人走到一起
　参加派对，让人脉滚雪球
　⋯⋯
第二十四课　时刻不忘维护人脉资源
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章节摘录

版权页：通讯录是你人脉资源的缩影，是价值干金的宝贝。
拥有它之后，你在创业或者工作中一旦遇到什么困难，你就该知道应该打电话给谁。
假设你是个业务经理，那么，你的最大收获就不只是工资、提成以及职务的升迁，更重要的是你积累
起来的人脉资源。
别小看了你的手机里的通讯录，它有可能就价值干金，因为它是你人脉资源的缩影，是你终身受用的
无形资产和潜在财富！
在信息时代，拥有发达的信息，就拥有发展的可能性。
信息很大程度来自你的人脉网，人脉有多广，信息就有多广。
遇到困难，翻开通讯录，利用电话来向朋友们讨教是聪明人常常用的策略。
日本前外相宫泽喜就是个很好的例子，宫泽作为外相，经常要回答一些记者的问题，而作为政要人物
，如果回答欠妥难免有失形象。
而这位外相却从未说过什么不妥的言论，不仅如此，他还语出.惊人，表现得相当渊博，俨然一个情报
专家。
原来宫泽有一个闻名的“电话智囊团”。
宫泽在碰到记者穷追不舍时，往往要求记者给予一个小时的时间考虑。
如果碰巧在夜里，则只要一通电话就可以得到满意的答复，这些答复就源于他的10名智囊团朋友。
宫泽的例子告诉我们，请教朋友是一种人际策略，既解决了自己的困难，也联系了朋友，拉近了彼此
的距离。
你在公司工作最大的收获不只是你赚了多少钱，积累了多少经验，而更重要的是你认识了多少人，结
识了多少朋友，积累了多少人脉资源。
这种人脉资源不仅对你在公司工作时有用，即使你以后离开了这个公司，还会发生作用，成为你创业
的重大资产。
正泰电器老总南存辉的亲身经历就可以为我们做一个最好的例证。
13岁的南存辉因为父亲卧病在床，只好辍学当了一名小鞋匠。
南存辉一手出色的修鞋手艺，使他结交了十里八乡走南闯北的生意人。
南存辉从这些做生意的朋友那里了解到，社会正在发生着巨大的变化，国家开始允许个人经营了。
当时全国五金电器市场资源短缺，柳市镇的许多人开始从事旧机器回收工作，他们将机器零件拆卸清
洗，再当作零配件卖出。
南存辉感到自己开创新事业的时机成熟了，他拿出修鞋积攒的积蓄，拿出自己多年来走南闯北积攒的
通讯录。
在通讯录里找出了适合与自己一起拼搏创业的伙伴。
就这样，他电话联系了几个以前工作的时候结交的伙伴，说出了自己的创业打算，没想到几个人一拍
即合，一起开了一个电器门市店，从此便一发不可收。
十几年后，南存辉的小门市发展成今天的大型企业集团正泰电器。
我们的一生中会受到无以数计的人影响，这些人可能是父母亲友，也可能是自己的上司和同事，还有
可能是世界各地的人。
而这些人脉决定着我们生存、发展、事业成功等各个环节。
成功的人往往时刻注意培养人脉资源，以备不时之需，更为自己开拓更多机会。
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编辑推荐

《魔鬼人脉学:从人际网络中挖掘金矿的24堂课》由郝强编著，将通过以下精彩内容告诉你如何打造人
脉。
你的人脉关系越丰富，你的能量也就越大。
能成就大业者。
除了要有一定的业务知识。
更为关键的还是他拥有广阔的人脉资源。
魔鬼人脉学教你如何处理人际关系，拓展人脉网络。
在这个社会中游刃有余、八面玲珑，为事业的成功开拓宽广的道路，让你的人生更加的精彩！
成功学大师卡耐基说：“专业知识在一个人成功中的作用只占15%，而其余的85%则取决于人际关系
。
”谁拥有人脉，谁就能赢得胜机。
人脉资源是一种潜在的无形资产，是一种潜在的财富。
人脉资源越丰富，赚钱的门路也就更多：你的人脉档次越高，你的钱就来得越快、越多。
善用人脉关系，不断扩大自己的人脉网络已经成为提高自身竞争力、开拓事业版图的一种重要手段。
人脉就是财脉，人脉就是钱脉，人脉就是命脉。
魔鬼人脉学，教你从人脉网络里挖掘“金矿”！
魔鬼人脉对你有多重要、认识什么是真正的人脉、认真清点你的人脉圈子、每个人都有可能是人脉、
快乐地远离社交恐惧症、白手起家打造黄金人脉、打造人脉前先打造自我、显露价值吸引更多人脉、
慷慨地打赢人脉心理战、与身边人分享你的激情、最重要的是能换位思考、学会做人才能有好人缘、
用沟通开辟社交新局面、把点头之交变为好人脉。
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