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前言

勤劳只能让你吃饱饭，想象力才能让你腰缠万贯！
每个人心中都有一个梦：拥有足够多的财富，又不用太劳累，享受有钱有闲的炫彩人生，可以说走就
走，灿烂、奢侈又自由。
与此同时，每个人心里又都经受着一种痛：没有一个有钱的爹，也没有好运气中个头彩得意外之财，
打工一年又一年，到现在还是攒不下钱！
瞅这光景，再继续忙碌个二三十年，梦想也照样无法实现。
以上矛盾总结出来就是：人人都想暴富，人人都在穷忙！
如何走出这人生的悲催境地？
答案貌似另类，实则简单至极，那就是：坚决放弃对勤劳致富的迷信，尽快建立用想象力赚钱的信心
。
其论据有二：※ 勤劳不一定能致富勤劳致富是我们中华民族的传统美德，老师、家长、老板们都这样
说的，我也是这样信的。
然而随着社会的发展，我也由青年步入中年，鲜活的社会现实却让我越来越怀疑这句话的真实性，因
为勤劳不一定能致富。
大多数打工族天天朝九晚五陀螺一样地工作，“五加二”“白加黑”，也仅够偶尔吃个大餐喝个咖啡
。
一年有幸出境游一次，还要感谢信用卡能透支！
倒是那些不怎么勤劳的人，他们手中几乎不掌握任何资源，既不用上班，也不用劳碌，但却过着逍遥
富裕的生活——想要什么买什么，想去哪里就去哪里，想住什么房子就住什么房子。
有足够的金钱支配，人生的自由度就是这么宽裕。
这些人，又靠什么？
嘿，哥们儿，这是个靠脑袋，靠创意赚钱的年代，靠想象力才能创富！
※ 想象力才能让你赚大钱想象力是个梦工厂，人类所有的的辉煌成就都是在这个看不见的工厂中铸就
的。
你的财富梦，亦是如此。
在美国，曾有人尝试每天坐在电脑前，买下低价的虚拟财产，寻找机会高价卖出。
据估算，这样做下去的年收入可超过美国中学老师和博物馆员、消防队员的平均收入。
美国最大的网游虚拟物品交易商IGE公司，每月销售额高达一两千万美元，毛利率可达20%~50%。
在广州，一家以网币销售作为主要收入来源的游戏公司，获得了每季度上亿元的财富。
这是在目前只有2%的人上网、0.4%的人玩网游的中国做到的。
而韩国有80%的人上网，有60%的人玩网游，市场的前景不可估量。
在温州，曾出现数十家虚拟造币厂，雇人打游戏赚游戏币，以每个2毛钱左右的差价卖出。
也有不少靠虚拟货币的生产和倒买倒卖获得收入的个人，利润在50%以上。
在网络上，靠买空卖空，就能发大财。
原理何在？
别忘了，这是网络时代，虚拟物品是最受玩家欢迎的网络产品，虚拟物品交易是最容易赚钱的行当。
虚拟物品交易被称为“网游第二市场”，即在线收购和销售玩家在游戏中的虚拟货币和装备。
简单地说，其业务模式就是用现金将虚拟物品低价买进，再通过高价卖出实现差价利润。
数据显示，目前有46万网游用户经常进行虚拟物品交易。
国内有3000万网游爱好者，二级市场至少有195~300万人的容量。
若以人均游戏消费300元估计，则市场容量至少为6亿~9亿元。
所以，在网络上买空卖空貌似离谱，实则非常靠谱！
说白了，是靠想象力在赚钱。
勤劳充其量只能让你吃饱饭，想象力才能让你瞬间腰缠万贯。
所以，省点力气，动动想象力。
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少干点，多想点，创意有了，点子来了，脑袋活了，钱就有了。
他读了，他听了，他信了，他做了，他不打工了，他创业成功了，他暴富了。
在越来越多的想象力挣大钱的事实面前，您还需要再犹豫吗？
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内容概要

《用想象力赚钱》编著者钱伯鑫。

《用想象力赚钱》内容提要：勤劳充其量只能让你吃饱饭，想象力才能让你瞬间腰缠万贯。
所以，省点力气。
动动想象力。
少于点，多想点，创意有了，点子来了，脑袋活了，钱就有了。

他读了，他听了，他信了，他傲了，他不打工了，他创业成功了，他暴富了。
 在越来越多的想象力挣大钱的事实面前，您还需要再犹豫吗？
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作者简介

钱伯鑫，著名财富励志大师。
畅销30万册的财富励志大师。
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书籍目录

第一章 挣钱靠体力，赚钱靠想象力！

1.别把“挣钱”和“赚钱”混为一谈
2.什么是挣钱？
或许打一辈子工也买不到一套房子
3.什么是赚钱？
或许一个想法让你一夜暴富
4.只靠勤劳永远发不了大财
5.想象力才能帮你赚大钱
6.致富的唯一捷径就是“多想想”
7.想暴富，就得靠赚钱
第二章 一个“想法”就会让你成为亿万富翁！

1.哥们儿，这是个靠“概念创业”的时代
2.穷孩子不怕不怕，白手照样发家
3.亲，你的脑子就是一座金矿
4.除了星星和月亮还可以卖什么
5.有想法，垃圾也能卖大钱
6.旅途就是钱途，玩法就是赚法
7.拼不起Dadv，就拼想象力吧
第三章 穷不是问题，巧借外力融得足够资本金！

1.借他人的“口袋”生钱
2.借自己的“脑袋”生钱
3.借名人的效应生钱
4.借富人的虚荣心生钱
5借名义的噱头生钱
6.借人缘生钱。
有人气就有财气
7.懂得如何负债和赚钱一样重要
8.创业融资省钱的6个小窍门
第四章 底儿薄不是障碍，创意产业让你搭乘财富高铁铁！

1.白手起家从创意行业开始
2.人人都爱返璞归真。
传统文化是银根
3.一无所有没关系， “贩卖个性”点亮财富之灯”
4.身无分文不要紧，“贩卖精神”诱人一掷千金
5被抄袭不必惧怕，独具匠心永当市场老大
6.圆别人的梦，做狡猾的猎钱“狐狸精”
7.抓住灵感的柴薪，和财富不期而遇
8.快乐“网赚族”.电脑就是摇钱树
第五章 别轻视小买卖，再小的生意都能助你发大财
1.瞧不起小生意。
注定当不了大老板
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2.开发房地产的干不过卖纽扣的
3.八零后创业明星无不从“小打小闹”开始
4.第一桶金数量虽少，功劳无限大
5.不停创意。
一个鸡蛋变成一座农场
6打点小算盘，跟着财神走
7.来点小灵感，布娃娃可变“吸金石”
8.关注小细节，卖菜的也能雷倒美国农业部
第六章 最神奇的想象力赚钱心法！

1.一切贫穷都是从“心”穷开始
2.颠覆穷命论，把自己想象成一个富人
3.给“心灵解套”，学习财富思维
4.“空手套白狼”是资源整合法，不是骗术
5.听财富说句心里话：不爱我的我不爱他
6.一步登天，异想天开才能赚大钱
7.极速致富，在睡觉时也能向人们售卖你的价值
第七章 最实用的想象力赚钱技法！

1.有“先知先觉”，才能是猎钱的好手
2.你了解现代人的精神需求吗
3.别让商机从指缝中溜走
4.别被“冷门”吓倒
5.跟着兴趣走，逛街也能逛成富婆
6.“傻子经营法”，亏到极致是赢家
7.隐藏自己的利润点，赚了便宜还卖乖
8.整合资源的能力可以化腐朽为神奇
第八章 找到属于自己的“钱眼”，一年赚取百万
1.锦上添花，向直流业务“献媚”
2.化整为零，向“精致主义”致敬
3.移形换位，乡情就是利基点
4.设身处地，你的需要就是客户的需要
5.水面撇油，“撇油投资”胜券在握
6.借梯上房，在现有产品基础上改良
7.“差异化经营”，同业者的脱俗救生衣
8无中生有。
 “无产者”的创富撒手锏
第九章 平常心，让你的“钱途”更高贵
1.说吧。
说你爱钱吧
2.钱要赚.做人的原则不冒犯
3.替别人着想，就是为自己赚钱
4.重视赚钱的过程而不是结果
5.“土大款”才挥金如土呢
6.散尽千金，求得心安
第十章 想赚钱，先过“赚钱素质”测试这一关
1.你的“钱商”如何
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2.你的经商能力如何
3.你的投资理财心理与能力如何
4.风险承担意识测试
5.金钱焦虑程度测试
6.钱财知识测试
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章节摘录

20世纪二三十年代的美国，一个在经济大萧条中因公司破产而失业的售货员，平日的积蓄薄若空气，
因而贫穷降临到他身上的速度快得如迅雷不及掩耳，他穷困潦倒得快要吃不上饭。
一个月黑风高的晚上，一位好朋友在闲聊中无比羡慕地向他提及可口可乐的故事：“嘿，伙计，你知
道吗，谁都喝过可口可乐，但在以前，人们只能专程到备有饮水机的商店才能喝到一杯可口可乐，但
这时候有个人设想：‘可不可以把可口可乐装进瓶子里，封好瓶口，到处售卖呢？
’于是，这个人前往可口可乐公司，提出想用自己的设想入股，获取瓶装可口可乐所获利润的百分之
一。
几乎从瓶装可口可乐上市的那一刻起，这个‘百分之一’就让这小子瞬间成了一个百万富翁！
”⋯⋯接下来朋友还在讲什么他根本听不进去了，因为他的智慧被点燃了，灌装可口可乐的故事打开
了他想象力的翅膀。
他想，以前要喝可口可乐只能到备有饮水机的商店去，由店员从饮水机中装一杯给你，而现在要想给
汽车加油，也只能到加油站去，让油站工作人员从一大罐汽油中抽出一部分来，装入你的汽车的油箱
里。
但后来有了瓶装的可口可乐，可以在人们想喝的时候随时打开就喝，无论是在自家的客厅里，还是行
走在路途中。
那么现在可不可以有瓶装的汽油呢？
无论何时需要驾驶者只需停下车，打开瓶盖，像喝可乐一样方便地把油加进油箱，东西不同，但道理
相通，为什么不可以试一试呢？
只是瓶子易碎，换成罐子行不行？
于是，他成立了一个公司，然后跑到卖罐子的商店，说服店主，他得到了比一般顾客更便宜的罐子。
然后，他又去找当地最大的一家杂货店，向他们介绍说有一样东西，放进对方店里销售，会让他们的
销售额巨幅增长。
对这笔无本之利，店主当然热情洋溢，于是，第一批仅供大货车使用的罐装汽油诞生，它的构想与完
成者每罐获75美元利润。
仅凭这每罐汽油的75美元，这位失业的销售员变成了一位千万富翁，并以此为依托，继而建立起了自
己庞大的金融王国。
求财启示你的形象不一定价值千万，但你的想象力一定值这个价。
一个人，只要有富足的想象力，那他什么都不用干，就可以瞬间腰缠万贯。
盘点一下那些福布斯排行榜上的成功人士，他们的创业过程其实就是一个把想象力变成生产力的过程
，财富梦想的实现，就像灯泡突然一亮，就这么简单。
也就是说，只要你的大脑还在正常运转，你就有成功致富的机会，而且机会就潜伏在你周围。
只不过大部分的人不愿意想象，或者不愿意践行想象罢了。
假如看过《功夫熊猫》，你更能理解想象力在赚取财富过程中所起的作用是多么神奇。
一部《功夫熊猫》在中国市场将两亿票房收入囊中，连年龄80多岁的成都老太太都不服，纳闷为什么
功夫是中国的，熊猫是中国的，功夫加熊猫就变成美国的了。
是啊，看完《功夫熊猫》，我也一直在想：为什么人家能拿我国的文化元素包装后卖大钱，而我们自
己的原料，自己却做不出好菜来？
想来想去，只是一个想象力的大不同而已。
和西方人比起来，我们的想象力要逊色得多，不能说中国人缺乏想象力，但我们的想象方式是很中规
中矩的，我们有许多约定俗成的戒律，有很多不成文的隐形戒律。
试想，十几亿人口天天只读一本书，还能激发出什么五花八门的想象力来？
所以就难怪很多人看完了《功夫熊猫》都在议论：太胡扯了罢！
太离谱了罢！
像这么不着调的故事，怎么会大卖？
可是，无论你信与不信，真实的票房就在那里，这就是想象力造就的财富神话。
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我们的国宝多的是，结果花木兰给拿去了，功夫和熊猫也拿去了。
如果把我们的想象力从魔瓶中放出来，中国的文化元素加上中国人丰富的想象力，将来的财富神话缔
造者将会是谁呢？
同理，如果把你的想象力从条条框框中解放出来，你的脑袋又会产生什么样的金点子呢？
限制你赚钱的唯一的合理原因，在于想象力不够活跃，或者没有得到充分运用。
凡心中想象与坚信的事物，皆能实现。
从现在开始，淋漓尽致地使用你的想象力吧。
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编辑推荐

《用想象力赚钱》是一本浓缩陶朱公+鬼谷子+巴菲特+扎克伯格+马云+李彦宏+身边小贩的赚钱智慧
。
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