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前言

社交的技巧就像是女人的化妆品，多彩的眼影，粉嫩的腮红，绚丽的唇膏⋯⋯它在这一刻可以让女人
成为可爱的天使，在下一刻也同样可以把女人幻化成妖>台的魔鬼。
涉世之初，女人好比空谷里的幽兰，只因美丽而美丽，孤独惯了，娇宠惯了，真正地踏上社会才知道
自己最初的世界原来那么渺小。
社交圈让她们萌生了一切的好奇之心，但是与人相处起来远不如想象中的那么简单，朋友、上司、同
事⋯⋯错综复杂的关系，多种多样的潜规则让她们备感折磨。
在这个压得快喘不过气的空间里，她们有了渴望，希望自己也可以像某些女子一样，独立、自信，并
且拥有许许多多的朋友。
她们喜欢女人那种遇事而不惊，在谈笑间就能将矛盾解开的本领。
她们更羡慕女人那种无论面对哪种人，哪怕是傲慢无礼的，哪怕是胆小懦弱的，都能灵活处之的本领
⋯⋯她们开始渴望能在社交生活中健康地成长。
同事关系处理不好，和上司总是产生矛盾，婆媳关系继续恶化，朋友之间不冷不热⋯⋯声声急催。
每一个事实都在告诉女人，社交处世的成绩单已经亮起了红灯，你必须要给自己补补课了。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<女人最想要的社交书>>

内容概要

在商业社会，你会越来越发现社交的重要性。
对于一个不善于社交的人，尽管技能出众，但由于沉默寡言、不合群，也会丧失不少发展机会。
因此，必须学着改变自己，提高自身的社交能力，使自己更具有竞争力。
　　如果你天生不善言词，没有关系，本书会告诉你怎样舌绽莲花；如果你不惹人喜爱，没有关系，
本书会帮助你一步一步赢得人心；如果你怕生胆怯，更不要在意，本书会助你完成一次华丽的转身。
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章节摘录

把这个想法和小刘说了。
小刘很奇怪，就问大李：“你的生意不是挺好的吗？
怎么想起来转行了？
你以为这行是好干的？
看起来简单，实际上要求严格着呢！
不仅要有技术，更要懂艺术。
”小刘如此一说，大李就有些不太高兴了，答道：“我那生意一天累死累活地也挣不到几个钱，哪像
你，轻轻松松地收票子。
怎么地，难道你怕我抢了你的生意不成？
”小刘心想，在这条街面上，一家可养得起，多了可就难说了。
他想说，可是一想朋友可能会误解，硬是把话压回去了。
在无奈之下，小刘只好答应了大李的请求，并帮着他忙里忙外地把店面弄好。
不久，大李的小店就开张了。
可是不久，小刘的想法很快就得以验证。
因为有了两家装裱店，本来小刘家红火的生意也冷清了起来，而大李更惨，由于技术不过关，本身也
没有艺术细胞，尽管有小刘的全力支持，最后还是以关门告终了。
大李很不理解，明明看着很好的生意怎么就到了这种地步呢？
小刘这会儿才开口说出心里的想法：“你这个店就不应该开。
你看咱们这个小街上本来就不是很兴旺，只有我一家装裱店，你一家裁缝店本来是很好，大家都能吃
饱饭。
”“可你开始为什么不说？
”大李抱怨着。
小刘听了委屈地说：“如果我早就说了，你相信我吗？
你不认为我有其他的想法吗？
你还认我这个朋友吗？
”大李顿时语塞了。
小刘接着说：“什么也别说了，还是再把你的剪裁店开起来吧，你这一折腾也损失了不少，缺钱的话
，上我这里拿。
”大李又笑了，心里想，算了，就当花钱买教训吧，再说我也不是没有收获，这不就得了一位“诤友
”吗？
尽管是朋友，直言不讳也要讲技巧的。
当人被某种欲望蒙蔽双眼的时候，是什么都听不进去的。
小刘就很聪明，知道自己如果说出想法也会让大李多想，于是索性先顺着他的意思，自己也全力地帮
助他。
当他吃了亏，觉得疼了的时候，再把其中的道理讲给他听，及时地让错误停住，也是一个很不错的方
法。
试想，如果当初小刘坚持自己的意见不让大李开店，弄不好，他们的友谊就不存在了。
那样的结果毕竟不是双方想看到的。
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编辑推荐

《女人最想要的社交书:商业社会最有价值的13堂社交课》：北大纵横管理咨询顾问、北大EMBA桑郁
，管理咨询专家、百万年薪职业经理人邱庆剑。
瞬间赢得好人缘的秘诀迅速，提升受欢迎的法宝。
你需要什么？
你需要勇敢地去相信，自己是可以的。
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