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内容概要

　　有人辛劳，生却庸庸碌碌；有人打拼终生却勉强糊口；有人轻轻松松就过上了想过的日子。
你希望金钱赚够之日，就是青春耗尽之时吗?　　其实，赚钱有的时候并不是很难。
首先了解自己是个什么样的人，然后只要你有一个聪明的头脑，有新的赚钱思路，你的资产就会快速
增长；只要你有一个新的金钱观念，你手中的钱就会活起来；只要你有一个新的创意，就会让你可以
找到赚大钱的新路子；只要你有一个新的招数，你就能出奇制胜，就能由穷人变成富翁&hellip;&hellip;
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第一章  头脑精明者&mdash;&mdash;思维灵活赚到钱思路决定财路透过难点找钱点抓住了点子也就抓
住了金子走发明之路赚别人想不到的钱传统并非意味着淘汰做冷门的生意把缺点变成特点换一个角度
找&ldquo;钱&rdquo;途以变求胜欲望和财富同行第二章  目光长远者&mdash;&mdash;抓住机遇赚到钱以
眼力求财气商机是金拆分也是做大的一个途径别把鸡蛋放在同一个篮子里以合求大，方能求到大利用
不同对手抢先一步发现新生事物的商业价值会分享才能吃更多预测经济前景，果断投资未来连带开发
，不让肥水外流出大钱、育人才、谋远利在时局的变化中找冷点把冷货储存起来，到热时再卖在热点
的边缘找商机第三章  心思缜密者&mdash;&mdash;讲究细节赚到钱细处用功：只赚一部分人的钱针对
特殊人群的特殊需要寻找空白点，小商品做成大生意简单能创造财富变废为宝：挖掘&ldquo;废
物&rdquo;的第二价值掘取生活习惯中的盲点左撇子的苦恼因性别因素而被人们忽视的商机无人问津的
未必就是没有价值的从身边不起眼处寻找商机从潮流中找灵感专门赚滞销品的钱充分利用&ldquo;
小&rdquo;的优势寻找差异化第四章  准备充分者&mdash;&mdash;示假隐真赚到钱用自己人当假对手让
对方只看到你最强大的一面吃不着的才是最好的往有钱的地方钻先充胖子再成为胖子瞒天能过海，以
弱可胜强把节日变&ldquo;商日&rdquo;错过一次机会，就可能错过一辈子的财富打破禁忌，创造财富
欲擒故纵，送出消费&ldquo;陷阱&rdquo;给人假希望，成就自己的真希望第五章  肯营小利
者&mdash;&mdash;舍小&ldquo;甜头&rdquo;赚到钱别人的需要正是我的机会小&ldquo;甜头&rdquo;换来
大利益故意给你个大便宜替顾客省钱，为自己赚钱创立一个互动的平台引导消费急人所需，做成无本
生意摸透心理，便没有做不成的生意制造流行，生意好做你的浪费是我赚钱的理由利用人们贪便宜的
本性赚钱巧用第三者的假情报巧用&ldquo;牵驴战术&rdquo;，借&ldquo;托儿&rdquo;成事用&ldquo;二
人转&rdquo;制造竞争局面赔钱正是为了赚吆喝第六章  巧于借力者&mdash;&mdash;背靠大树赚到钱利
用信息赚钱空手套白狼，制造借力点让名求利巧借葫芦卖药帮人而助己找到一个成功的支点，借技成
功知识创造财富，借知识求大利拿来主义，借已有求未有借&ldquo;诱惑&rdquo;赚钱换位经营抢先机
借特殊事件发展自己借新方式做大生意第七章  敢于冒险者&mdash;&mdash;巧借风险赚到钱多一分准
备，少一分风险任何&ldquo;危机&rdquo;都是&ldquo;机&rdquo;大于&ldquo;危&rdquo;陷阱之中必有香
饵钱就躲在勇气的背后面对机会，要有豁出去的勇气&ldquo;冒险&rdquo;是成功者的通行证骑虎伏虎
，偏向虎山行&ldquo;纵&rdquo;出去，是为了更好地&ldquo;擒&rdquo;回来赚钱有时只需&ldquo;
傻&rdquo;那么一点见风使舵好行船开先河的商机要大胆尝试冒险是打开机遇之门的钥匙第八章  善于
创新者&mdash;&mdash;以奇制胜赚到钱打破思维的束缚创新有时只是多做一点点在模仿中创新人弃我
取把创意变成财富从破坏中寻求创造，改变偏见创造消费敢异想则天开，将资源与需求相结合新思维
解决旧难题无中生有，标新立异将错就错，开辟新财路把兴趣变成机会把小机会变成大机会在不可能
之中找商机从别人的竞争中渔利机会只个自有心人，处处留心找机会在众人关注中找商机把不断完善
的过程当做创新的机会
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章节摘录

　　&ldquo;思路决定财路。
&rdquo;要想赚钱，思路是十分重要的。
　　思考型的人因具有与自己感情保持适当距离的才能，总是能冷静地考虑问题。
即使面临压力，思考也不会下降，能够对事物准确地做出判断。
他们理解力强，能够洞悉他人言语背后的深意和各种事情的真相。
思考型人的魅力不仪表现在言语上，他们还擅长以动作和表情等来表示爱。
　　很多人一谈到赚钱，首先考虑到的就是先拥有一大笔资金来开展自己的事业。
但你是否想过，在经商的过程中，最为关键的不是拥有火笔的资金，而是拥有一流的思维方式呢？
　　著名的成功学家拿破仑&middot;希尔曾经说过：&ldquo;思考创造财富。
&rdquo;只要我们善于改变自我的思维方式，就一定可以做到：思路一改，财路就宽！
　　要想突破思路，首先要突破心灵。
这一点对刚刚开始经商的人而言，尤其重要。
　　事实确实如此！
思路是智力方面的问题，但是，智力的突破，首先来自于心力上的突破。
　　成功经商有三大要素十分关键：一是心力，二是智力，三是办事力。
这三大要素缺一不可。
尤为关键的还是心力，也就是我们所说的心灵的力量。
　　心灵就好比降落伞，只有当打开时才有用。
关键时刻不打开，还存在着生命危险。
勇于去打开，就能创造连自己都难以想象的奇迹。
　　思路一改变，财富奇迹就会随之出现。
有时，财富迟迟不肯出现，并不是没有找到财富的源泉，而是思路没有转变。
　　由此可以得出一个结论，只有经常换脑筋、转变自己的思路，才能找到更多的财路。
　　一直以来温州人十分会做生意，有中国的&ldquo;犹太人&rdquo;之称，他们的秘诀之一，就在于
善于调整自己的思路。
就拿众所周知的章光10l集团的总裁赵章光为例来说吧，在多年前，赵章光凭借着自身不错的医术，在
家里开了一个小诊所，成了一名赤脚医生。
当时，村子里常常有人来找他治脱发，为此，他专门研制了治疗脱发的药品，并决定开始创造自己的
事业。
　　出人意料的是，当赵章光把自己的生发剂装进玻璃瓶，准备作为一种产品销售的时候，却因没有
批号被指定为&ldquo;非法行医&rdquo;。
无奈之下，赵章光只好找大医院合作。
但是，在这些大医院的眼中，他不过是一个&ldquo;江湖郎中&rdquo;，根本就不可信。
　　垂头丧气的赵章光本想打道回府，但又有些不甘心。
　　有一天，他在街上无意中看到一幅护发品的广告，广告上画的，是一位有一头秀发的美女。
　　他从中获得了一定的启发，并决定改变自身的思路：既然我的生发剂不能当做药品卖，为什么不
当美容品来推广呢？
说干就干，他当即就找了一家专门卖护发品的商店，给老板写了一封信，希望能够合作，没想到对方
很快就有了回音，表示愿意与之合作。
　　&hellip;&hellip;
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编辑推荐

　　《什么样的人赚什么样的钱》摒弃了枯燥的说理和说教，通过精彩有趣、通俗易懂的故事来讲述
什么样的人该去赚什么样的钱。
无论你一直在努力致富却尚未成功，还是仅仅需要信心去追求大的梦想，《什么样的人赚什么样的钱
》都是你的绝佳选择。
细阅《什么样的人赚什么样的钱》，定能助你把握赚钱的良机，实现富翁之梦。
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