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内容概要

　　人脉决定人的发展平台，左右人一生的成败。
无论你从事什么职业，只要学会处理人际关系，掌握并拥有丰厚的职场人脉资源，你就能在成功路上
越走越顺畅。
只要你掌握了人脉投资的本领，就能在同行中遥遥领先、迅速跻身富有者的行列！
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书籍目录

第一课　投资不如投入
　储蓄人脉是最划算的投资
　人脉宽，信息广
　人脉让你不再单打独斗
　人脉可帮人，亦可害人
　人脉沟通可成就事业
　成功在于拥有好人脉
　有人脉就有金矿
　人脉是强大的竞争力
　播下种子就有收获
　多个朋友多条路
第二课　魁力赢得人脉
　佛靠金装，人靠衣装
　言谈要合礼仪
　微笑价值无穷
　服饰也在“说话”
　好谈吐换来好人缘
　用你的脸表情达意
　眉目巧传“情”
　在交谈时运用恰当的手势
　保持良好的体态
　举手投足尽显风采
　用礼貌表现出良好的个人修养
第三课　赢雇第一印象
第一印象极其重要
　怎样和陌生人交朋友
　寒喧是一种重要的礼节
　说好你的开场白
　恰当地称呼初次见面的人
　准备好话题
　打开与陌生人交谈的突破口
　得体的自我介绍是与陌生人沟通的开始
　用恰当的语言和陌生人“套近乎”
　说好你的结束语
第四课　私累人脉资本
第五课　经营你的人脉网络
第六课　拓展人脉方略
第七课　轻松维护人脉
第八课　谨慎人脉沼泽
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章节摘录

版权页：储蓄人脉是最划算的投资“储蓄人脉”说起来有些“现实”，有“利用、收费”的感觉，但
若从另一个角度来看，和别人建立良好的人脉、培养人缘本来就有这样的好处，不能光用“现实”的
眼光来看；而你的好人缘必定会成为你这一生中最珍贵的财富、事业的最大助力。
有一位出版商，他平时就很注意人脉的建立，不论是大人物还是小人物，他都会竭尽所能地与之建立
良好的关系。
有一次，他听说某位作家家里出事急需用钱，虽然两人并不是很熟，但这个出版商还是主动找到这位
作家，很痛快地借给他两万元钱，这位作家非常感动，从那以后，不但经常把自己的稿子投给他，还
给他介绍了许多作家。
这个出版商不仅注意和一些大人物搞好关系，对一些小人物或是对他并没有用处的人他也努力结交。
有的人搞不懂他这样做是为什么，他却笑着说：“我呀，是在用银行存钱的方式建立我的人脉——先
存后提，有时存10000，有时存100，日积月累下来，我就拥有了一笔庞大的财富，遇到困难时，我再
把它们取出来，那时不但有本金，还有利息呢！
你说这是多么好的投资！
”后来，他遇到了一次严重的危机，但幸运的是有许多人都向他伸出了援手，帮他，渡过了难关。
这样看来，他投资于人脉的做法实在太聪明了。
这位出版商投资于人脉虽然不像其他人投资股票、基金之类那样马上可以拿到收益，但从长远来看，
出版商的投资更高明、回报率更高。
高先生经营着一家小电器行，电器行的收入不是特别多，但高先生却工作得很开心。
高先生的妻子常说高先生不是做生意的料，因为人家做生意都锱铢必较，他却什么事都不在乎，没有
生意人的那股狠劲儿。
比如说有一次，有一个客人跟高先生订了一批高档的灯具，还交了1000元订金，谁知道货来了以后他
又不要了，这事如果换成别的商人一定会把这1000元全扣了，可高先生却要全部还给人家，还说就当
是正常上货，以后慢慢卖吧！
那个客人对高先生的做法也感到很意外，不好意思地说：“这件事确实是我不对，还是按规矩扣订金
吧！
”高先生却回答说：“如果不是有难处，你也不会做出尔反尔的事。
大家都是生意人，买卖不成人情在嘛！
我不能收这个订金，瞧得起我咱们就交个朋友吧！
”那个客人千恩万谢地走了，妻子却拉长了脸，抱怨丈夫太傻。
在平时，高先生对顾客也都是一团和气，年纪大的就主动送货，甚至上门安装，给熟识的客人抹零头
⋯⋯高先生做生意虽然没赚多少钱，但在当地人缘却是出奇得好。
每当有人夸高先生有人缘时，他太太总要说：“人缘能当饭吃吗？
”不过高太太现在可不敢说这话了，因为事实证明：人缘有时真能当饭吃。
一天，订高级灯具的那位客人找上门来，说要给高先生介绍笔大买卖。
原来这位客人竟是某知名彩电的销售总监，现在他要把该省的销售代理权交给高先生，他还说：“之
所以要把代理权交给你，不仅是因为你曾给过我恩惠，更重要的是我看中了你的人际网络，人缘对于
生意人是非常重要的。
”不久后，高先生拿到了销售代理权，成立了自己的公司，靠着他往日积累下来的人脉，他的生意越
做越顺，销售额几度蝉联各省榜首。
从高先生的经历中，我们再一次看到了存储人脉的重要意义。
就像银行存款一样，平时少量少量地存，有急需时就可以派上大用场。
而别人对你善意的回报，有时是附带“利息”的，就好像银行存款生利息那样。
所以老祖宗也说“和气生财”，对人和和气气，有个好人缘，“财神”就会不请自来。
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编辑推荐

《职场人脉投资课程》：人脉就好比是一座金矿，拥有了人脉，就等于拥有了取之不尽的财富。
你的人脉资源越丰富，事业的发展也更顺畅。
一个人的成功，85%归功于他的人脉关系。
有良好人脉关系的人，总是能呼风唤雨、左右逢源。
而当你的人脉无处不在时，你就已经迈出了走向成功的关键一步，就能获得最大限度发挥才能的机遇
！
你的人脉资源越丰富，你所拥有的能量就越大！
人脉资源是成功的不二法门，是一笔无形的资产。
有人脉的人总会左右逢源、四通八达;而没有人脉的人，总是如履薄冰，寸步难行。
人脉是一个人通往财富、荣誉、成功之路的门票。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<职场人脉投资课程>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


