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内容概要

　　《犹太人智慧大全集(超值白金版)》对《塔木德》、《财箴》和《诺未门》中浩若烟海的智慧进
行了归纳和总结，将其分为三个类别：经商智慧、处世智慧和教育智慧，堪称是一本有关犹太人智慧
的百科全书，全面揭示了犹太人的思维方式、致富策略、处世哲学以及教育方法。
书中没有泛泛的理论讲述，而是从头到尾都由引人入胜的有关犹太人的故事组成，故事所要表达的思
想直接、鲜明地体现了犹太人独特的智慧。
经过时间的历练和成功的实践，这些智慧已经成为全世界各民族公认的宝贵精神财富，亿万人通过学
习这些智慧而从中受益。

　　犹太民族是世界上最聪明、最神秘、最富有的民族之一，他们中涌现出了大批世界级的科学巨匠
、思想艺术的大师、顶尖级的政治家、卓越的外交能手、石油王国的巨子、传媒帝国的巨擘、华尔街
的天才精英、好莱坞的娱乐大亨，等等。
据《福布斯》杂志统计：世界前400名亿万富翁中，有60人是犹太人，占总数的15％；犹太人获诺贝尔
奖的人数超过了240人，是世界各民族平均数的28倍；世界十大哲学家中，有8人是犹太人。
可以说，犹太人的左手拿着巨额的财富，右手捧着智慧的宝典，屹立于世界民族之林。

　　犹太人之所以能取得如此巨大的成功，不得不归功于犹太民族的三大智慧奇书：《塔木德》、《
财箴》和《诺未门》。
《塔木德》凝聚了犹太民族历史与文化的智慧，它是10个世纪中2000多位犹太学者的心血结晶，是整
个犹太民族生活方式的导航图。
大约在公元前400年左右，犹太民族还诞生了一本《财箴》，它在犹太人中广泛流传，并被奉为掌握理
财：创富技巧的宝典。
此外，犹太人还有一部讲述独到家庭教育方法的典籍，那就是《诺未门》，它被奉为犹太人的家教“
圣经”。
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书籍目录

卷一 犹太人的经商智慧
　犹太商人的生意经
　　第一章 赚钱是商人的天职——犹太商人生意经一：树立起正确的金钱观
　　　金钱是现实的上帝
　　　金钱无贵贱之分
　　　现金至上
　　　赚钱天经地义
　　　赚钱是游戏
　　　别把硬币不当钱
　　　看紧你的钱包
　　　有钱不置半年闲
　　第二章 做一个令人刮目相看的商人——犹太商人生意经二：练就一身超人的本领
　　　亮出你的个性
　　　每一步都朝目标走过去
　　　头脑中要有强烈的赚钱富裕意识
　　　善于从一点一滴积累财富
　　　学识渊博才能做大生意
　　　掌握多种语言，多多益善
　　　把数字运用到每一个商业活动中
　　　除了自己谁都不可轻信
　　　经常自我反省让自己更成熟
　　　用脑袋去赚钱
　　第三章 经商本领出自磨炼——犹太商人生意经三：在逆境中打磨自己的心志
　　　敢于给失败迎头一击
　　　坚持下去，必能获得大收益
　　　不怕失败，就怕不会总结它
　　　逆境能把自己推向更高的起点
　　　一切胜利皆始于个人求胜的意志和信心
　　　保持警觉，适时变化，敢于撤退
　　　把错误和偶然也变为财富
　　　事情看似无望也要再试一次
　　第四章 靠沟通技巧征服客户的心——犹太商人生意经四：掌握有效沟通的技巧
　　　每时每刻都向外界推销自己
　　　学会赞美对方的优点
　　　真诚和友善是最管用的说服本领
　　　不要向别人要求自己也不愿做的事
　　　好脾气让你经商受益
　　　谈判时要摸清对方底细
　　　不怕麻烦，不知道就询问
　　　不要让仇恨的怒火烧伤自己
　　　和气生财
　　第五章 善于和竞争对手比巧智——犹太商人生意经五：在聪明智慧上巧胜对手
　　　只要是合法的生意都能做
　　　经营吃的生意永不赔本
　　　女人是天生的消费者
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　　　做生意要善于投其所好
　　　名牌产品高价出售
　　　不放过多赚1美元的机会
　　　敢于争夺市场，又要善于开辟市场
　　　不断创新，开辟新财源
　　　利益面前巧变脸
　　　⋯⋯
卷二 犹太人的处世智慧
卷三 犹太人的教育智慧
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章节摘录

版权页：它还是以前一样的价值，和其他等面值钞票的价值是一样的。
只要它们的价值一样，钞票都是平等的。
犹太人就是这样的观念。
他们从不以自己做的生意小而自卑，在他们看来，所有的生意都是由小做到大的。
那些成天只想干一番大事业，对一些小生意提不起兴趣的人，到头来一事无成。
因而在他们的经商历史中，他们从不会喜“大”厌“小”。
他们喜欢把“钞票不问出处”这句话挂在嘴上，实际上是在教人们创造和积累财富必须处心积虑，必
须巧捕商机，必须妙用手腕。
钱是货币，是一个人拥有物质财富多少的标志，有时候更是一个人社会地位的象征。
它本身不存在贵贱问题。
犹太人的赚钱观念和我们的传统观念不一样。
他们丝毫不认为拉三轮、扛麻袋就低贱，而当老板、做经理就高贵。
钱在谁的口袋里都一样是钱，它们不会到了另一个人的口袋里就不是钱了。
因此他们在赚钱的时候，不会觉得钱是低贱或高贵的。
他们不会因为自己目前所从事的职业不好而感到自愧不如。
他们在从事所谓的低贱职业的时候，心态也表现得十分平和。
更主要的是由于犹太人对金钱不问出处，这样保证了他们的思想丝毫不受世俗观念的拘束。
在他们的眼里，在法律允许的范围内什么生意都可以做，什么钱都可以赚，即使“卖棺材的也可以赚
钱”。
正是因为犹太人认识到金钱的性质，所以，犹太商人在投机时，对于所借助的东西，是不存在一点感
情的，只要有利可图，且不违法的事情，拿来用就是了，完全不必过多考虑。
犹太人认为“金钱无姓氏，更无履历表”。
他们不像有些国家和民族那样，把钱分为“干净的钱”或“不干净的钱”。
他们自信，不管通过什么方式、什么途径，只要是通过自身辛勤劳动合法赚来的钱，都是心安理得的
。
因此，他们通过千方百计的经营，尽量赚取更多的钱。
不管这些钱是农夫出卖了产品得来的，或是赌徒赢来的，还是知识分子以脑力劳动得来的，都是收之
无愧，泰然处之。
赚钱有术的犹太人数不胜数，以放债发迹的亚伦就是典型的一例。
这位移居英国的犹太人从打工开始，用积蓄的一点小钱做些小生意。
由于生意的扩大，他需要资金周转，不得不向钱庄或银行借钱。
他在自己的实践中发觉，向别人借钱的代价确实太高，往往与商业经营获得的利润相差无几。
他想，自己辛辛苦苦经营全为银行打工，而且风险比银行还大，倒不如自己从事放债业务合算。
几年后，他开始了放债业务。
他一边维持小生意经营，一边抽出部分资本贷给急需用钱的人。
另外，他又从银行贷来利率相对较低的钱，以较高的利率转贷给别人，从中赚取差额利润。
有些等钱应急的生产者或个人，宁愿以月息20％借贷，这样，等于100元放贷1年，可获得240％的回报
率，这比投资做买卖更能赚钱。
亚伦正是盯着这个赚钱的路子，才迅速走上发迹之路的。
亚伦63岁逝世时，留下的钱财在当时英国是首屈一指的。
犹太人的经商活动，有一个看似简单却很难做到的特点，他们对顾客总是一视同仁，且不带一丝成见
。
在犹太人看来，因为成见而坏了可以赚钱的生意，简直是太不值得了。
要想赚钱，就得打破既有的成见，这是犹太人经商得出的训示。
就像金钱没有肮脏和干净之分似的，犹太人对赚钱的对象也是不加区分的。
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只要能赚钱，达成生意协议，能从你的手中得到钱，就可以做。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<犹太人智慧大全集>>

媒体关注与评论

三个犹太人坐在一起：就可以决定世界！
　　——《塔木德》人类的智慧在犹太人的脑袋里，犹太人的智慧在《塔木德》里。
　　——哈默（美国石油大王）犹太人的数目还不到人类总数的1％，本来应该像灿烂银河中的一个
小星团那样不起眼，但是他们却以光芒夺目的智慧经常成为人们的活题，受到人们的关注。
　　——马克·吐温（美国作家）犹太民族的智慧包含了一些永不消失其温情与魅力的伟大东西，就
像玫瑰色的晨星闪耀在寂静的早晨。
它们之中蕴含的最可贵的东西，是那种对于人类灵魂永恒秘密的充满激情的探索。
　　——托尔斯泰（俄国作家）
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编辑推荐

《犹太人智慧大全集(超值白金版)》是一个亿万富豪最多，被称为“世界第一商人”的民族；是一个
最具创新力，获诺贝尔奖人数最多的民族；是一个创人均读书最多的民族；是一个最善于冒险的民族
；是一个精于律法和契约的民族，是一个时间观念最强的民族⋯⋯这就是犹太民族，拥有着世界上独
一无二智慧的民族。
一部迄今为止最全面、最系统的汇集犹太人智慧、揭示犹太人成功秘诀的百科全书。
囊括犹太人千年智慧的经典 解读犹太人成就卓越的奥秘经商的秘诀 处世的锦囊 家教的良方囊括犹太
人千年智慧的经典 解读犹太人成就卓越的奥秘犹太民族是世界历史上最会经商的民族。
这个民族的人们四处流散、备受迫害，却一次又一次地以“富人”的形象出现，他们像是天然优良的
造币机器。
对这个民族，历代统治者排斥它、剥夺它，但在经济困境中，又不得不依赖它。
这是为什么？
这个曾经漂泊的边缘民族，崛起在世界民族之林。
成为一股不可忽视的经济力量。
它的影响无处不在，这源自于犹太人的经商智慧。
犹太人的格言说：“山峰永不相遇，而人却时时相逢。
”犹太人非常重视人际关系，重视处世的智慧，他们相信：人的专业本领往往只能带来一种机会，而
处世智慧则可以带来百种千种机会；专业本领只能利用自身能量，而处世智慧则可使你利用外界的无
限能量。
犹太人对家庭教育的高度重视，是犹太人获得如此巨大成就的根本原因。
重视亲子教育，是犹太民族最为突出的优息传统。
犹太民族将知识和智慧视为自己真正能掌握的财富，他们有着虔诚的求知好学精神，不仅严于律己，
而且将学习、生活、做人、经商等各个方面的智慧精华教给他们的孩子。
犹太人的教育不但使犹太人精明、富有，而且还使犹太人不管流落于世界任何一个地方，都能如鱼得
水般地开创他们的事业。
独到的家庭教育造就了无数精英，熔铸了民族之魂，托起了美好希望。
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