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内容概要

　　本书以胡雪岩经商谋事的诸多细节为经，以其经营、筹划时所运用的手段、技巧及遵循的原则为
纬，辅以古今中外的生动案例，对胡雪岩商政谋略中可资借鉴的部分进行深入发掘，详细探讨其中的
“商经”和“处世经”。
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章节摘录

版权页：插图：胡雪岩做生意，特别注重场面，以他的意思，做生意首先就要做出一个热闹的场面，
而且，“场面总是越大越好”。
因此，一项生意投入运作之前，他也总要在如何做出一个特别的场面上动很多心思。
如何把场面做大，做热闹，不同的人当然有不同的招术。
寻常做去，不过也就是装修剪彩、送花篮、放鞭炮、摆宴席、送礼品，请名人题字作画之类，敲锣打
鼓地热闹一场。
胡雪岩的阜康钱庄开业之时，这些场面上的事情他也是着实费了一番心思，比如，他要刘庆生去选钱
庄铺面，就要求房子轩敞气派，装修也要富丽堂皇，不能小家子气。
甚至连堂上悬挂的字画，他都想到了，要求第一不能是赝品，惹行家笑话，第二名气不能太小，名气
太小配不上“阜康”的招牌，撑不起场面。
钱庄开业当天，阜康张灯结彩，柜台里四个伙计一律簇新蓝布长衫，笑脸迎人，并请来杭州城里官商
两界几乎所有名人，胡雪岩亲自接待，摆酒款客，直吃到午后三点多钟，也着实热闹了一把。
场面场面，首先自然是场面上的事情要做好。
生意场上，这些场面上的事情常常是必不可少的，堂皇的门面，不凡的气派，往往是赢得客户信赖的
一个很重要的外部条件。
一眼看去就给人一种小家子气的商号，一开始就不会被客户重视。
从这一角度看，这些场面上的事，其实并不就是打肿脸充胖子的一味摆阔，它实际上也是在树立自我
形象，在向公众显示自己的实力、优势，以吸引客户的注意，唤起客户的信任。
因此，这些寻常做法，常常也是必要的，也是要做好的。
按胡雪岩的说法就是，即使内里是个空架子，也要想办法把场面“撑起来”。
他的阜康钱庄开办之初，事实上就只是一个空架子。
在做场面时还要注意的一个问题是，场面易做不易收。
生意场上，如果有足够的实力，当然是能把场面做得越大也就越好，但场面一旦做出，要收身出来，
常常也是要付出代价的，因为场面一收，往往会动摇客户对商号的信心，使客户对本商号的经营状况
、现有实力、未来发展以及信誉度产生怀疑。
从这个意义上说，场面也是一把双刃剑，成也是它，败也是它。
所以，场面的收放，都要慎之又慎。
也正是因为这个原因，胡雪岩甚至在面临倒闭危机，已经四面楚歌的情况下，也要尽力把场面撑起来
。
甲午之变，由于洋行联手排挤，加上在上海主抓洋务的盛宣怀等人的掣肘、造谣，胡雪岩的钱庄出现
挤兑风潮，使他四面支绌。
这时正逢他的三女儿出嫁。
帮他的人认为此时应该免去铺张，不要太过张扬，但胡雪岩却仍然要把场面做大。
他要求一切照常，喜事该怎么办还怎么办。
再难也无论如何要把场面撑起来。
因为这个时候一松劲，那就真正是什么都完了。
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媒体关注与评论

没有人比胡雪岩更懂得人性的弱点，没有人比胡雪岩更深得厚黑学的精髓。
胡雪岩对人情世故了解得通透，而且长袖善舞，手腕活络。
他本江湖俗人，但行事不俗，所以每每能被读书人赏识，称他有春秋战国策士味道。
　　——陈德中观其（胡雪岩）所为，虽古之猗顿、陶朱未能与媲。
　　——陈云笙：《慎节斋文存》胡雪岩，商贾中奇男子也，人虽出于商贾，却有豪侠之概。
道员胡光墉索敢任事，不避嫌怨。
从前在浙历办军粮军火，实为缓急可恃。
　　——左宗棠奏折光墉者，东南大侠，杭士大夫尊之如父，有翰林而称门生者。
　　——李慈铭胡雪岩在许多事业上见识不凡，这并非全是后人褒饰，实人其实也早已有所异。
“同治问足以操纵江浙商业为外人信服者，光墉一人而已。
”　　——费行简：《近代名人小传》
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编辑推荐

《胡雪岩谋略全书(最全集)(超值白金版)》：阅读者的精品·欣赏者的土品·馈赠这的作品·收藏者
的真品胡雪岩，中国近代一位富有传奇色彩的“红顶商人”。
他白手起家，纵横商场江湖之间，出入朝廷庙堂之上．创建起庞大的“商业帝国”，既富且贵。
其经商才能和处世韬略，一直为后人所称道。
经商从政的至高学问为 人处世的鲜活教材胡雪岩从一介布衣一跃而为“大清财神”，让无数商人望尘
莫及。
今天，探讨胡雪岩成功的“秘诀”，研究其经商绝学、用人心法、处世之道，学习其眼光和胆识、计
谋和手段等．可使你在职场上左右逢源，游刃有余，商场上风生水起，立于不败之地。
终生受益的知识宝库改变人生的谋略大全畅销不衰的永恒经典中国家庭的理想藏书开创大事业成就大
功名的必读书最适合中国人的做人做事智慧被誉为“旷世不遇的商贾奇人”的胡雪岩，有许多常人所
不及之处。
他对人情世故了解得通透，方圆兼具，并形成了一整套行之有效的借势、造势、用人、经营等方面的
艺术，其经商才能和处世韬略一直为世人所称道，甚至被尊称为“商圣”，流传着“古有陶朱公，今
有胡雪岩”的说法，更有“为官须看‘曾国藩’，为商必读‘胡雪岩’”之说。
每天读一点胡雪岩谋略，汲取他做人、经商、用人、处世等方面的智慧，能为我们的人生和事业提供
可资借鉴的宝贵经验。
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