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内容概要

　　开公司，并不仅仅只是为了养家糊口，它也在衡量一个人的人生态度。
公司能不能赚钱，靠的是我们的经商头脑，而公司能不能长久发展，靠的是我们的经营理念。
只有将两者结合起来，才能&ldquo;开一家赚钱公司&rdquo;。
　　《如何开赚钱公司》帮助大家掌握开公司的基本知识和技巧，然后从实际应用的角度出发，为你
详细介绍注意事项、操作方法和赚钱诀窍，手把手教你如何把公司做大做强。
并且，在公司的不断发展中获得一份属于你自己的长久财产。
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作者简介

　　凌洛妍，80后北漂一族，现为某余业市场部推广主任，热爱写作、热爱生活、热爱事业，此书根
据多年的工作经验加以实例编著而成，希望能对即将建立公司，已经建立公司的人有帮助。
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书籍目录

第一章  创业者必懂的N个道理，必做的N个准备学会投资，创业者的必修课&ldquo;财运&rdquo;需要
自己把握创业你准备好了吗不要在怀疑中停滞不前创业与年龄无关对人生的机遇不要轻易放手大学生
创业的资本了解自己的创业优势你必须拥有的四大素质心态决定一切不要相信&ldquo;人命天注
定&rdquo;你的企业处在什么位置在工作中学做企业家怎么找到适合自己的公司项目聪明的人懂得表达
自己机会不会等人，更不会随便远离别人谁也不会想要给别人打工一辈子关注你身边的&ldquo;贵
人&rdquo;创业必赢基本法则学会理财是开公司的必要条件只要想创业方法有很多人生低谷怎样克服创
业与投资是两码事掌握事业的黄金时期小城市创业赚大钱红杉资本&mdash;&mdash;金钱并不等于成功
创业者需牢记的创业禁忌公司应该这样做事和别人合作共同创业创业调查是必不可少的初次投资宜选
小项目选择合适的融资方式第二章  公司起步后怎样运转事业是人生的一个过程建立集团机制，快速
上位对于你不看好的事情，要说NO不要迷恋金钱创业需长远眼光你敢在你的团队中&ldquo;舍
财&rdquo;吗不要执迷于赚钱，要学会花钱小心观念误导营销和销售的统筹计划你的工作态度是一个公
司的灵魂塑造品牌重内力你手下有多少可以利用的人才不要聘请没有经验的顾问找出你公司的&ldquo;
诸葛亮&rdquo;修炼内力使公司强大人际关系是公司起步的基础学会看客户需要什么不能轻言放弃小公
司如何变成大企业最能招财的是自己套牢潜在客户如何应对通胀小商业市场开发大客户网络创业的最
佳赚钱方法第三章  步入正轨后的潜心修炼丑闻可以瞬间摧毁一个人，更别说是公司强手对战知名度
这样的领导才是最强大的学会选择目标市场客户为什么会与你签约加强团队的合作力量是收纳人才的
根本不是所有的事情都会成功投资应注意的问题赚钱点子总汇商机如何变钱直达成功的法则不要把金
钱穿在外表上商业机密就一定要让它成为秘密提高企业智商不可拿企业开玩笑创业路上的陷阱同行效
应绑住客户的好办法销售顾问，公司赚钱新方式品牌定位决定赚钱方向公司区域市场管理巧妙地让客
户跟单这样做创业公司必赚创业是不会毕业的质量是公司的生命为竞争对手定位第四章  那些成功的
例子是对自己最好的激励李嘉诚为什么有钱创业者必须培养的品行保持核心竞争力，小成本塑辉煌精
明的商人是磨炼出来的俏江南&mdash;&mdash;经济条件不重要，重要的是经商条件你够&ldquo;励
志&rdquo;吗创业要学会放弃与选择
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章节摘录

　　不要相信&ldquo;人命天注定&rdquo;　　不知道大家有没有过这样的体会，当有一个人给你看相
算命说了某些不好的话语，你心里就会无形中有了个疙瘩，特别是日后生活中遇到一些不顺利时，便
会不由自主地与此联系起来，这莫非就是天意，是命运的安排？
事实上这些都是自己在捕风捉影，或者是?此作为给自己遭遇的困难、麻烦开脱的借口。
　　自己周围的朋友中很多人仿佛都是算命高手，平时看到你就万分热心地拉你的手要给你看看手相
，这个时候，通常自己的好奇心作怪，便半推半就地让他们看了。
于是，从&ldquo;事业线&rdquo;到&ldquo;婚姻线&rdquo;再到&ldquo;生命线&rdquo;，如果说你的所有
线路都显示的是好命之相倒还没什么，可是如果稍稍说得不好一点儿，那么你心里就会多少有点儿不
愉快，更糟糕的是每个人说的几乎都是一样的，你心里的结就越结越大，最后变成一个硬疙瘩结在自
己的心上。
如果到此为止也就罢了，可你心里还是存在一丝?不甘心，总是想着要再多验证一下，也许根本就没那
么一回事。
可是下次再碰到这样的朋友还是会忍不住又再让他们给你看一下，结果还是差不多。
那么现在就由不得你不信了，不都说少数服从多数吗？
最气人的是碰到那种故弄玄虚的朋友，给你说了一半留下另一半让你自己揣测，设下一个悬念，故意
吊你胃口，任凭你怎么追问，他就是沉默是金。
当然也可能对方怕影响你过多，所以适可而止。
可是，这样大的想象空间也使你把所有发生在身边的情节都融人进去，最后你会选择相信。
　　自己平时劝别人时都会说&ldquo;别说自己命不好，?功、财富都是要靠自己争取的&rdquo;，但命
运两个字二落到自己头上，却成了不得不信的&ldquo;真理&rdquo;。
这还不算什么，有些人甚至到寺庙里求个签什么的，总之也是一时按捺不住好奇心，而且还不止一次
尝试，这都是一样的心理。
如果结果相似，就会忍不住想，莫非我这一辈子真是命该如此？
任凭我怎么努力都是改变不了的？
这样下去，无论自己再怎样做，潜意识就是会有这么一种思想在作怪，这多多少少都会对你的人生追
求造成一定的困扰。
现在大街小巷，或者公园里随处可见那些摆着个地摊占卦算命的&ldquo;高手&rdquo;，他们也会热情
地招呼你过去，而你千万不要上当，应当?步走过。
　　说到为什么别人可以说得那么准，其实如果你仔细想一想就可知道其中的窍门了。
一般来说，会对这方面产生兴趣的人，肯定是在生活中遇到不顺利或者自己信心不够对人生产生怀疑
的人，对方正是抓住你这个心理加以利用让你深信不疑。
更有一些人是去求事业的，要是仔细分析大家就会明白，那些所谓的&ldquo;高手&rdquo;无疑是说一
些模棱两可的话，然后将你的好奇心融入进问题，最后你的事业发展状况会符合他所谓的预言，接着
你就上当了。
说到这&ldquo;不顺利&rdquo;无非也就工作、生活、感情几个方面，只要别人稍微&ldquo;渲染&rdquo;
一下?就和你所经历的差不多了，而鉴于你此刻急于求成的心态，别人说中一点你就跟着附和，正中他
意，可以继续挖你的心结，挖你的痛处，步步为&ldquo;机&rdquo;，循循善&ldquo;诱&rdquo;，你想不
掉人别人的陷阱都难。
。
　　&ldquo;命运&rdquo;可谓是玄而又玄的东西，你说它没有似乎也不是，生活中有些东西就是用科
学也无法解释清楚，所谓&ldquo;命运&rdquo;应是一个最佳的答案。
命运这东西不能说没有，也不能说不可以相信，而是如果真有命运的存在，又何必提前刻意知道得太
多，知道了又能怎样？
与其这样倒不如不知呢！
如果所预言的命运是好的，可能会让人养成不?进取的坏习惯，反正命好嘛，努不努力也没事；如果是
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不好，会一蹶不振，自甘堕落地妥协认命，反正命不好，努力也是这个样子，改变不了，干脆听天由
命算了。
　　即使你一样会努力，可一旦生活中遭受一点挫折打击，很容易便会与&ldquo;命运&rdquo;这个词
联系在一起，成为自己放弃的最佳理由，都是两种不良的负面影响。
一句话，无论你是有意还是无意中得知有关命运的一切，多多少少都会对你的生活构成一定的影响，
无论你是意志多么坚强的人，潜意识下都会受到一种潜移默化的影响，甚至连你自己都不曾察觉。
就像无形中自有一股?不出的力量在牵着你走一样，是一件很可怕的事情。
如此又刚好验证了&ldquo;命运&rdquo;这东西，本来有与没有谁都不知道，可被你这么一实施，这别
人口中所说的&ldquo;命运&rdquo;就真的出现了。
　　【成功赚钱小贴士】　　人命要是都由上天来注定，那么人存活的价值也就为零了。
不必尽信命，何必让自己还没经历就扣上了失败的帽子呢？
趁着年轻好好为自己打拼吧！
同时也靠自己来战胜命运吧！
　　福布斯排行榜上的很多富翁都不是来自名门望族、大富大贵之家，他们都是用自己的双手打拼，
才取得了如此惊人的成绩。
他们也会遭遇失败、坎坷，但他们没有把失败归咎于&ldquo;命运安排&rdquo;，所以，他们才能一次
又一次地崛起。
　　你的企业处在什么位置　　创业是新颖的、创新的、灵活的、有活力的、有创造性的，以及能承
担风险的，发现并把握机遇只是创业的一个重要部分，创业是一个创造价值、创建并经营一家新的营
利型企业的过程，通过个人或一个群体投资组建公司，来提供新产品或服务，以及有意识地创造价值
的过程。
创业是创造不同的价值的一种过程，这种价值的创造需要投资必要的时间和付出一定的努力，承担相
应的金融、心理和社会风险，并能在金钱上和个人成就感方面得到回报。
当前，常见的创业方式主要有：　　1.网络创业　　有效利用现成的网络资源创业，主要有两种形式
：网上开店，在网上注册成立网络商店；网上加盟，以某个电子商务网站门店的形式经营，利用母体
网站的货源和销售渠道。
　　2.加盟创业　　分享品牌金矿，分享经营诀窍，分享资源支持，采取直营、委托加盟、特许加盟
等形式连?加盟，投资金额根据商品种类、店铺要求、加盟方式、技术设备的不同而不同。
　　3.兼职创业　　即在工作之余再创业，可选择的兼职创业有：教师、培训师可选择兼职培训顾问
；业务员可兼职代理其他产品；设计师可自己开设工作室；编辑、撰稿人可朝媒体、创作方面发展；
会计、财务顾问可代理作账理财；翻译可兼职口译、笔译；律师可兼职法律顾问；策划师可兼职广告
、品牌、营销、公关等咨询；其他人还可以选择特许经营加盟；顾客奖励计划等。
　　4.团队创业　　具有互补性或者有共同兴趣1的成员组成团队进行创业。
如今，创业已非纯粹个人英雄主义的行为，团队创业成功的几率要远高于个人独自创业。
一个由研发、技术、市场融资等各方面组成的优势互补的创业团队，是创业成功的法宝，对高科技创
业企业来说更是如此。
　　5.大赛创业　　即利用各种商业创业大赛，获得资金和平台，如Yahoo、Netscape等企业都是从商
业竞赛中脱颖而出的，因此也被形象地称为创业孵化器。
如清华大学王科、邱虹云等组建的视美乐公司、上海交大罗水权、王虎等创建的上海捷鹏等。
　　6.概念创业　　即凭借创意、点子、想法创业。
当然，这些创业概念必须标新立异，至少在打算进人的行业或领域是个创举，只有这样，才能抢占市
场先机，才能吸引风险投资商的眼球。
同时，这些超常规的想法还必须具有可操作性，而非天方夜谭。
　　7.内部创业　　指一些有创业意向的员工在企业的支持下，承担企业内部某些业务或项目，并与
企业分享成果的创业模式。
创业者无需投资却可获得丰富的创业资源，内部创业由于具有&ldquo;大树底下好乘凉&rdquo;的优势
，因此也受到越来越多创业者的关注。
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　　【成功赚钱小贴士】　　企业的高度是衡量一个企业发展的关键，无论是哪种创业，最终目的都
是赚钱，而一个企业能否赚钱又是取决于企业高度。
环环相扣，每一个公司都必须有一个属于它自己的赚钱方法，有了这个方法赚钱就会轻而易举。
　　无论是哪种创业，先看好自己企业的位置吧！
　　&hellip;&hellip;
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编辑推荐

　　基础篇+理论篇+实战篇，开赚钱公司的宝典来了！
　　思维决定你的口袋，赚钱要有前瞻的头脑！
从小到大，从无到右的财富积累秘诀，让你即使没有经验也可以开赚钱公司！
　　《如何开赚钱公司》根据作者凌洛妍多年的工作经验加以实例而成，帮助大家掌握开公司的基本
知识和技巧，然后从实际应用的角度出发，为你详细介绍注意事项、操作方法和赚钱诀窍，手把手教
你如何把公司做大做强。
能对即将建立公司，已经建立公司的人有帮助。
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