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章节摘录

版权页：   一向谨慎的巴菲特作出这样的举动的确让很多人感到震惊，正如布赖恩特夫人说的：“他
是一个非常谨慎的人，但是，他却能够作出让人瞠目结舌的事情来⋯⋯这确是一个很大的变化。
”然而巴菲特却不认为这是冒险，因为一切都在掌握之中。
 如此大规模地投资可口可乐是因为可口可乐完全符合巴菲特全部要求的超级明星企业——业务清晰易
懂、业绩持续优异、具有持续竞争优势并且由一群既能干又全心全意为股东服务的人来管理的企业。
 可口可乐公司被巴菲特看上也在于它自身的优势，财富上的积累是不可掩盖的重要的一方面。
这就是实力的象征。
关于可口可乐公司的财富，是巴菲特选择它的一个参考标准。
 可口可乐的财富有着很古老的历史，它的秘方是约翰·潘伯顿于1886年发明的，经过3年，转手给药
商艾萨·康德勒，只值1200美元（虽然那时也算是一大笔钱）；康德勒家族经营了31年，以2500万美
元的“天价”让给伍德鲁夫家族；伍德鲁夫家族经营至今已超过80年，可口可乐公司的市值已超
过1730亿美元。
 在美国和西方国家，饮料是一个具有相当长期的稳定性产业。
可口可乐从创建至今，数百年来一直稳执美国乃至世界软饮料界之牛耳，霸主地位无人可撼动。
众所周知，可口可乐的配方，始终是世界上最昂贵的商业机密之一，而可口可乐的品牌，也始终是最
具商业价值的世界品牌之一。
世界上一半的碳酸饮料都是由可口可乐公司销售的，这一销量是它的劲敌百事可乐公司的3倍；在美
国，碳酸饮料销售额一年可达500亿美元，而可口可乐公司和百事可乐公司就占据了3／4；可口可乐公
司向全球近200个国家约1000家加盟者提供其糖浆和浓缩液，这200个国家同时也销售其他230种品牌的
饮料，可在这些国家中，可口可乐很少遇到对手。
 可见，巴菲特投资可口可乐是早有打算的，他要做的就是等待一个时机，一个能够以低价买人的机会
。
而1987年的股市大动荡给了他机会，让他能以在自己能力范围的价格来加入可口可乐公司。
受1987年华尔街股灾的影响，1988年初，可口可乐公司的股价下跌了25％。
这时，巴菲特立即出手，陆续购买了7％的可口可乐公司股票，每股平均价格为10.96美元，投资总额
达到10亿美元。
当时可口可乐公司的高层还不知道是谁在购买股票，于是，对此作了详细分析，最后得出结论：应该
是一位来自中西部的不知姓名的证券经纪商在陆续购买股票。
 1988年秋的某一天，当时可口可乐公司董事会主席罗伯托·高泽塔和公司总裁唐·基奥正在研究公司
股票走势，突然间，基奥恍然大悟。
他告诉高泽塔说：“你知道吗，买股票的人很可能就是奥马哈的沃伦·巴菲特。
” 于是基奥马上给巴菲特打了一个电话，直截了当地问他： “你好，沃伦，我是可口可乐的唐·基
奥，你有没有买可口可乐股票？
” 巴菲特满怀激情地作了肯定回答。
 巴菲特购买可口可乐公司的股票的消息一经公开，可口可乐公司与伯克希尔一哈撒韦公司的股票急剧
上涨。
 1989年初，巴菲特再次用伯克希尔一哈撒韦公司市场价值的25％的价格购买了可口可乐公司2335万股
的股票，这样可口可乐的股票在伯克希尔一哈撒韦公司的投资组合中占35％，巴菲特就此一度成为可
口可乐公司最大的股东。
而可口可乐也因巴菲特的加入，进入高速发展时期。
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