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内容概要

《商本》(作者孔刃非)立足于文化学、社会学，探讨从商之本，对创业生财进行了新的诠释。
见解独特，观点新奇，语言生动，风格幽默，读之让人耳目一新。

《商本》分为说商人；做生意；你凭什么发财；你为什么发财；商人是天生的“数学白痴”；睁开你
的眼睛看满地都是钱等内容。
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作者简介

孔刃非，籍贯石城。
孔子第77代孙。
 大学教授、硕士生导师
中国管理科学研究院特聘研究员 北京全息文化研究中心副主任 江西省考试学会副会长 《孔子世家谱
》编委
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章节摘录

　　这些原则虽是后人总结的，但也能反映传统的“商道“。
　　“端木”，指历史上最早的儒商，孔子的学生子贡，即端木赐。
子贡不但是孔子的杰出弟子，而且经商有成，因此被认为是中国历史上最早的儒商。
他不仅富有经商才能，而且有博学的知识与仁爱的品德。
　　《吕氏春秋》记载有“子贡赎人”的故事。
　　鲁国法律规定，如果鲁国人在外国沦为奴隶，有人出钱把他们赎出来，可以到国库中报销赎金。
子贡有一次赎了一个在外国沦为奴隶的鲁国人，他认为做好事求回报不道德，便拒绝了国家赔偿给他
的赎金。
　　孔子知道了，批评子贡说：“端木赐，你这样做就不对了。
你开了一个坏的先例，从今以后，鲁国人就不肯再替沦为奴隶的本国同胞赎身了。
你收回国家抵偿你的赎金，不会损害你行为的价值；你不拿国家抵偿的赎金，就破坏了鲁国的那条代
偿赎金的好法律。
”　　孔子认为，大多数人没有子贡这么雄厚的财力，无法不在乎这笔赎金。
如果白白付出这笔赎金，他自己的生活就可能受到重大影响。
如果不能取回自己代付的赎金，那么即便看到鲁国人在外国沦为奴隶，有机会救同胞出火坑，大多数
人也会放弃为本国同胞赎身。
甚至于，即便有人有这个经济实力，不仅有机会，而且有能力付出赎金而不影响自己的生活，但由于
并非所有的人都有如此之高的道德水准，因此他也会因付出赎金后无法收回，而放弃为本国同胞赎身
。
　　相反，孔子的另一高徒子路救起一名落水者。
那人感谢他，送了一‘头牛，子路收下了。
孔子听了十分高兴，说：“这下子鲁国人一定会勇于救落水者了。
”　　由此看来，孔子是一个“义利观”十分分明的哲人。
　　中国古代为国为民，舍弃自己私利的商人，史不绝书。
《弦高犒师》又是一则非常感人的事例：　　公元前628年，郑文公去世，由公子兰继承君位。
一心想称霸的秦穆公企图利用郑国国丧之机，消灭郑国。
于是他命令大将孟明视、西乞术、白乙丙率领兵车400辆偷袭郑国。
　　次年二月，秦军走到了滑国（今河南偃师、巩县一带）境内。
这时，恰好郑国商人弦高赶着一群牛到洛阳贩卖，也到了滑国。
他看见扎营休息的秦军，感到奇怪。
当得知秦军是去偷袭郑国后，弦高大吃一惊。
冷静后，他心生一计，冒充郑国使者，声称受郑国国君之命，前来送牛群“犒劳”秦军，暗示秦军，
郑国已经做好了军事准备。
同时派手下人回国报信。
　　郑穆公听到弦高的信使说秦军要来偷袭的消息后，一面传令军队进入战备，一面派人去秦国驻郑
国的使者那里探听究竟。
见秦国使者和随从已经装束停当，手持武器，准备行动后，郑国的大臣皇武子便客气的说：“听说各
位要回国，我们没有时间为你们饯行，我们郑国的原野上，到处都有麋鹿出没，请你们自己去猎取吧
。
”　　秦军见此情景，知道郑国已经有了准备，被迫放弃偷袭计划，只好在回国的路上消灭了滑国回
去了。
　　郑国因弦高的机智爱国，见义勇为而得救，国君和百姓都很感激他。
郑穆公以高官厚禄赏赐弦高，弦高坚决不接受，带着家人到远方继续做生意去了。
弦高是史书所载最早的“义商”了。
他头脑聪明，临机应变能力很强，是谓多智；敢到强秦去做“跨国”贸易，胆识过人，是为大勇；巧
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遇强敌，心怀“祖国”，见义勇为，以国家利益为上，是谓大忠；功高谢禄，回归自我，是为大义。
弦高比孔子早生数十年，孔子的“君子儒”有着他这一类人的印模。
如果说有儒商，也许弦高是最早的“儒商”。
当然，因为“儒学”从孔子始，子贡是最早的“儒商”。
　　古代的中国人信用至上，做生意讲信用，明大义，重义轻财，有着良好的传统。
《水浒传》中武松在景阳岗前喝酒的那家酒店，老板有很高的商业道德。
他在店外挑起一面酒旗，上书“三碗不过岗”五个大字。
这个广告堪称广告史上最精妙的作品。
那酒本来叫“透瓶香”，又叫“出门倒”。
如果广告称为“透瓶香”，只不过突出了“香”的品质，倒像是巴黎香水；如果用“出门倒”的名称
，就和白胜、孙二娘酒中放“蒙汗药”差不多，喝了出门就倒；只有用“三碗不过岗”，是劝诫顾客
不要贪杯，为了顾客的身体，店主不肯多牟钱利.。
武松海量，喝了十八碗，后来还是醉倒。
平常之人决然是三碗不过岗的。
店主为了顾客安全，提醒武松景阳岗上有虎，武松不信，离店上路，见店主在路旁树上写着有关老虎
的告示，还以为店主设局骗钱。
最后在景阳岗下山神庙前，看到政府榜文，才知真的有虎。
这一切都证明了店主的诚实无欺。
　　著名的“晋商”和“徽商”就是传统道德与商业结合的典范。
他们从经商中显现个人的道德魅力，为社会、为他人奉献自己。
　　中国拥有五千多年的文明史，任何事都能找到许许多多正反两方面的例子来。
我们能找出一大堆的奸商，也能找出一大堆的“儒商”。
商人在古代没有社会地位，被迫用尽心计，巧取豪夺，见利忘义，唯利是图，这也是历史的必然。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　这是一部教你赚钱的书！
人人都有一双慧眼，人人都有一双“钱眼”。
只要你睁开眼睛，满地都是钱！
　　富有新意的是，《商本》（作者孔刃非）阐述了什么是“生意”，指出“做‘生意’就一定能赚
钱，做‘熟意’就赚不了大钱”的道理，提供了一系列切实可行的“做生意”的方法。
　　人人都想致富，个个都想赚钱，我们都知道“做生意”，都会说“做生意”“要本钱”。
可是，什么是“生意”，什么是“本钱”？
做“生意”一定能赚钱，做“熟意”赚不了大钱。
“本钱”是两个概念：本和钱。
“本”是“本”；“钱”是“钱”。
误把“本钱”当做“钱”，就做不了大事业。
　　本人不懂经济学，没有经济学的常识。
于是懵懵懂懂受社会商潮的影响，渴望发财，以求光大门楣。
大学毕业后分配在人学教书，那时做老师很清贫，便整天想出人头地，报答父母。
1992年始，从赣州到北京，先后办过五家公司、三所学校。
事业从高入云端到跌入深谷，经历过人所少有的磨砺。
2003年最后一项事业破产总亏损2700多万。
　　如今我专注于三尺讲台，本来一直不想谈赚钱经商的事，但淡定之后，回头看看过去的足迹，蓦
然有许多省悟。
人生的追求如果不能与社会与人民大众的利益结合起来，最终会感到毫无意义。
所谓“生不带来，死不带走”，真足万古真理。
　　我以一个经商失败者的目光，本着“失败是成功之母”的念头，结合自己对传统文化的体验，写
了此书，以期对读者有所帮助，让创业者看出一些门道。
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