
第一图书网, tushu007.com
<<房地产市场营销>>

图书基本信息

书名：<<房地产市场营销>>

13位ISBN编号：9787512100480

10位ISBN编号：7512100485

出版时间：2011-10

出版时间：清华大学出版社

作者：田杰芳 编

页数：336

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<房地产市场营销>>

内容概要

　　本书共分15章，内容包括房地产市场营销概述，房地产市场营销环境，房地产购买动机和行为分
析，房地产市场调查与预测，房地产市场细分与目标市场定位，房地产规划设计、物业管理与市场营
销，房地产市场营销产品策略，房地产市场营销价格策略，房地产营销渠道策略，房地产营销促销策
略，房地产市场营销人员推销策略，房地产市场营销策略的创新，房地产市场营销计划、组织与控制
，房地产销售过程中的相关问题，房地产销售经典案例。

　　本书既可作为房地产经营与管理专业、工程管理专业的教学用书，也可作为建筑经济管理专业选
修课程的教学用书，同时还可作为房地产销售代表的使用手册及购房人的知识读物。
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编辑推荐

　　《房地产工程与经营管理系列教材：房地产市场营销》既可作为房地产经营与管理专业、工程管
理专业的教学用书，也可作为建筑经济管理专业选修课程的教学用书，同时还可作为房地产销售代表
的使用手册及购房人的知识读物。
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