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内容概要

　　《网络商务基本技能》作为北京市高等教育精品教材，是结合我国高等职业教育的特点，在电子
商务专业教学改革基础上编写而成的。
全书共5章内容，包括互联网信息采集与利用技能，商务信息的网络发布技能，网络交流与沟通技能
，企业网络采购技能和C2C网络创业技能。
本书编排新颖独特，内容简洁实用，辅助学习资料丰富，可以提高学生自主学习的积极性和有效性。
本书各章的基本结构为：学习目标，关键概念，相关知识和能力标准，导入案例，本章内容，实训与
案例及关键能力评价表。

《网络商务基本技能》可作为高等职业院校、高等专业院校、成人高校、民办高校和本科院校高职学
院电子商务、市场营销、工商管理专业或其他相关专业的教材，也可供五年制高职及中职学校相关专
业学生使用，并可作为相关行业从业人员的自学参考书及培训教材。
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编辑推荐

　　电子商务专业的教学改革是以工作任务为导向，以学生技能培养为目标，《21世纪高职高专规划
教材·电子商务系列：网络商务基本技能》将充分体现教学改革的思路，服务于高职学生的培养目标
。
黄浩等编著的《网络商务基本技能》力图以工作任务和能力贯穿知识，打破原有以知识结构为框架的
课程体系，探索电子商务课程建设的新途径。
本教材内容涵盖了涉及网络商务的主要能力，如信息搜集、利用能力，信息发布能力，网络沟通能力
和网络采购能力等。
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