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前言

　　2004年8月，笔者以“拈字儿生”的网名在ABBS造价工程师论坛注册不久，就发现论坛内造价工
程师在普遍的层面上，对合约造价基本理念的理解比较欠缺。
笔者曾经回答过很多网友关于合约造价原理及应用问题的提问，对某些比较大的合约造价问题也曾展
开专题写过帖子。
但是，一些基础的问题被网友多次提出，甚至同一位网友会把同样的问题以不同的形式重复地提出。
当把自己的回复重复粘贴多次之后，笔者深切地感受到，有必要把与工程合约造价相关的基础概念写
出来，让读者有一个系统完整的理念，才可以从根本上解决这些问题。
　　虽然有这样的认识，但由于精力所限，文章一直没有动笔。
看着自己喜爱的论坛不断冒出来的重复提问，心里总感觉有点事儿没做完。
忽然有一天，对自己说：“先把这些思路写出来，也不枉我做造价工程师一场”。
　　这样，就产生了写这一系列书的动机。
　　大致理了一下文章思路，决定写以下五个方面的内容，涵盖工程合约造价管理工作的主要方面：
　　（1）工程合同条件；　　（2）工程计量规则；　　（3）招投标原理；　　（4）开发商合约造
价管理技术；　　（5）合约矩阵原理。
　　这五个部分的文章初稿写成，笔者原计划都发在ABBS及筑龙网论坛里以供网友们参考。
这样做既实现自己成体系论述合约造价工作以回报网友的想法，也便于与网友们讨论所写内容。
但是，随着论坛点击量的增加，不断有网友提问，所以我整理了一下，出版成此系列书，以供广大的
读者参考。
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内容概要

本书从分析工程招投标商业交易行为基本特征入手，讨论招投标交易的商业规律，以及对应的法律法
规规定。
在此理论基础之上，介绍招投标交易行为在工程建设中的操作要领。
其中以项目开发中较为重要也较为复杂的施工承包招投标为论述重点。
最后提供项目开发全过程各阶段的招标文件范例，涉及顾问(设计、监理、咨询等)、工程施工(总承包
、指定分包、专业分包、独立分包等)、指定供货商(包括甲供、甲指乙定等)等，供广大读者参考。
    本书可作为工程合约造价人员的参考书或工具书，也可作为各大专院校工程类或经管类专业的教材
或教学参考书。
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章节摘录

　　“工程招投标交易”相对于简单的“采购招投标交易”更为复杂，工程招投标交易是一个要求产
品现场订制的商业过程。
为论述简单，这里先不考虑工程招投标的现场订制要求，先以“一对多比选，最终选定一家中意签约
”的通用招投标交易理念来讨论“生意经”。
　　我把这个最简单的交易行为列在这篇以“工程招投标原理与实务”为名的文章的最开始，是因为
在这个最简单的交易行为中，反映了一切交易行为都具备的最基本“商业特性”，这就是“要约邀请
、要约、承诺”三阶段实现交易。
　　很多人愿意把“招投标”这个名词搞得很复杂，其实，它就是一个简单而正常的商业行为。
与最简单的现货交易行为比较，它增加了一个“一对多比选”的过程。
即在“完全竞争市场”或“有限竞争市场”中，买方通过“一对多”的招投标方式，强化卖方同业竞
争，最终与最合意的那个卖家达成交易，以争取商业利益的最大化。
这就是招投标这个商业行为的本质。
　　随着商业行为在社会经济生活中涉及的范围越来越广，重要性也越来越高，出于社会经济安全的
需要及社会监管的需要，一些“大家公认的招投标交易行为惯例”，就会上升为法律而成为政府对相
应的商业行为的强制性规范，这样招投标法合同法等经济类法律就相应建立起来。
法律名词“要约邀请、要约、承诺”等也经法律工作者的研究与定义，相应也产生了。
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