
第一图书网, tushu007.com
<<银行客户经理财务报表分析培训2>>

图书基本信息

书名：<<银行客户经理财务报表分析培训2>>

13位ISBN编号：9787513617116

10位ISBN编号：7513617112

出版时间：2013-1

出版时间：中国经济出版社

作者：立金银行培训中心教材编写组

页数：252

字数：250000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<银行客户经理财务报表分析培训2>>

内容概要

　　本书在《银行财务报表分析培训》的基础上进一步深化理论与案例，主要内容包括怎样看懂企业
的各类报表、并针对重点报表进行具体分析，包含了立金银行在培训课程中所涉及到的大量案例精华
，是银行从业人员掌握财务报表分析技能的必备手册。
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作者简介

立金银行培训中心是一家专业的银行培训机构，具备丰富的营销实战经验，案例讲学为该培训中心的
最大特色，一直深受各家银行的欢迎。
立金银行培训中心专注于实务操作，尤其是在对公授信领域，经验丰富。
培训过的机构包括招商银行、民生银行、浦东发展银行、中信银行、建设银行、兴业银行等，受到学
员的高度评价。
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章节摘录

版权页：   插图：   七、企业危险信号 企业陷入财务危机通常是一个渐进过程，是一系列潜在因素长
期作用导致的。
而在财务危机发生之前，往往会有一些征兆显露并反映在会计报表中，银行应该对这些征兆保持高度
警惕，及时了解企业财务状况的动向，针对问题尽早采取措施。
 （一）账面现金极度匮乏，资产流动性过低 现金流是企业的血液，是影响企业偿债能力和运营能力
的关键因素。
通过对现金流的诊断，可以了解企业财务状况、获利能力及经营风险。
企业在发生企业财务危机之前，不仅用于日常开支的库存现金供应紧张，企业银行账户余额也不多，
而且能迅速变现的流动性强的资产也不足。
企业经营很可能会因现金匮乏而陷于停顿。
 （二）存货，尤其是产成品积压明显增加 存货是企业在日常生产经营过程中以备出售，或者仍然处
于生产过程，或者在生产或提供劳务过程中将消耗的材料或物料等，包括各类材料、商品、在产品、
半成品、产成品等。
从会计角度看，存货出现在资产负债表的流动资产栏目中，是“物资采购”、“原材料”、“自制半
成品”、“低值易耗品”、“库存商品”、“生产成本”等科目的期末余额合计。
与企业其他流动资产，如现金、短期投资、应收款项目比，存货变现能力相对较差。
有统计表明，存货往往占用企业全部投资的40％。
存货积压，尤其是产成品积压，使本属于供销售产品大量积存在企业及渠道中。
这时，大量的资金因生产产品变成实物形态却无法转换，造成资金沉淀而难以流动，大量耗费企业的
资金。
 产成品积压除导致企业资金紧张和资金使用效率下降外，通常还预示企业产品竞争力下降和销售难度
增加。
更重要的是，它提供财务危机爆发的可能性。
 （三）企业销售总额大幅下跌 销售下降会引起企业各部门关注，但却往往只看做是销售问题，而较
少考虑财务后果。
销售量下降会带来严重财务问题，尤其是非预期的下降（如恶性竞争、产业衰退等）。
销售下降是企业面临非常棘手的问题之一。
一方面，许多企业希望能通过赊销等手段刺激销售；但另一方面，销售下跌无疑会对企业现金流入产
生不利影响，在此情形下扩大赊销活动范围，对原本紧张的企业现金流人而言，则是雪上加霜。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<银行客户经理财务报表分析培训2>>

编辑推荐

　　看报表·学营销·做方案　　银行经营的就是风险，通过对风险的专业管理、量化测量，辅之以
产品创新、科学定价，在经营风险的过程中实现盈利和战略。
经营风险的实质是“客户细分”，即对客户进行“风险一收益”二维空间的无限细分，担保覆盖风险
，收益覆盖损失，从而实现并优化不同风险资产的组合投资。
银行对企业进行极为通透的财务分析，对企业风险进行定量识别与精准的收益测算。
　　教商业银行客户经理拓展存款是我们的天职，商业银行盈利的基本商业模式就是吸收存款，发放
贷款，中间赚取息差。
　　《客户经理素质提升系列：银行客户经理财务报表分析培训（2）》提供：教练式培训，提供最
真实的案例《客户经理素质提升系列：银行客户经理财务报表分析培训（2）》将帮助您在最短时间
内成为一名优秀的商业银行客户经理激发客户经理生生不息的奋斗精神和创造价值的活力我们通过最
详尽的案例培训，帮助您成为最优秀的商业银行客户经理。
　　《客户经理素质提升系列：银行客户经理财务报表分析培训（2）》具有最新银行财务报表分析
要点、如何通过财务报表找到营销机会、如何帮助客美化财务报表等，是行长送客户经理最好的礼物
。
　　本书适合商业银行公司业务条线行长、客户经理学习使用
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