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前言

性格决定“钱途”    ——培养有钱人的性格指南    生活中经常会有人提出这样的疑问：在这个世界上
，为什么同样是人，有的人高贵、成功、富有？
而有的人却平庸、失败、穷困？
    有人为此深深自责，认为是自己不够努力勤奋而造成的。
然而，世界上勤奋的人很多，但真正的有钱人却仍然只有那么几个，大多数人并没有通过勤奋的工作
摆脱贫穷的命运。
    有人说，这取决于能力和天赋。
科学研究表明，人的天赋确实存在差异，但是这种差异并不大，完全可以通过后天的勤奋来弥补，因
而也没有理由归罪于毫无根据的天赋。
    还有人说，这取决于知识、环境和机遇。
然而，在学习机会同等的条件下，为什么别人拥有知识而你却缺乏？
事实上，有很多的有钱人并不都是知识渊博的硕士、博士，有的富豪甚至是半文盲出身。
同样，在相同的环境中，为什么有人成功，有人失败？
为什么生活往往把机遇赐予别人，但却舍不得眷顾你呢？
    在成为有钱人的道路上，我们不应该将暂时的失败归咎于那些我们并不能左右的外在条件，因为造
成这一切的根源，还是在于自己，也就是所谓的“内因决定外因”，那些似是而非的外因只不过是内
因的影响因素而已。
    我曾经仔细研究过很多成功人士的发家历程，阅读他们的传记，并亲自采访能够联系到的人。
在这个过程中，我发现，成功实际上是一种心态，是一种习惯，甚至是一种思维方式。
这种心态、习惯和思维方式是从他们自身的性格中所散发出来的内在品质，具体体现在他们不同于大
多数普通人的思维方式、行为方式、经营方式以及理财方式。
同时，也正是由于他们的这种与众不同的性格，才决定了他们异于常人的宽广“钱途”。
    如果你有想成为有钱人的强烈愿望，那么为什么不能成为有钱人呢？
事实上，只要你有了这样的强烈愿望，什么时候起步都不嫌晚。
    另外，我们还需要经常与有钱人打打交道，在实际生活中领悟别人成功的经验。
同时，还需要根据自己的资源、专业背景、个性特点、优劣势等，找准自己在社会上的位置，即自己
适合做什么？
由此选择行业、职业以及致富的方式。
    尽管勤奋的人不一定能够成为有钱人，但是有钱人一定是勤奋的人。
因此，在成为有钱人的道路上，我们还需要敢想、敢干、勤奋、吃苦耐劳，锐意进取，而不仅仅是安
于现状，小富即安。
舍得付出，敢于拼搏，才能够勇往直前，遇到困难不妥协，认准目标，不言放弃。
在这个过程中还要注意节俭，不铺张浪费。
要知道“天道酬勤”的道理，只有那些敢于拼搏、锐意进取、思路清晰、舍得付出的人才会有丰厚的
回报。
    最后需要说明的是，性格本身并无好坏之分，只要我们将性格当中与有钱人相似的优秀一面表现出
来，并积极加以运用，摒弃性格当中固有的弱点，就会做好你想做的事，成为你想成为的有钱人！
    编者
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内容概要

　　在这个世界上，为什么同样是人，但有的人成功，有的人却失败，有钱人到底是怎样炼成的？
本书分别从有钱人的思维方式、有钱人的行为方式、有钱人的经营方式和有钱人的理财方式四个方面
入手，通过研究有钱人的特质，从而让人积极运用自身优秀的一面，复制有钱人的成功。
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作者简介

　　秦姜，长期致力于心理分析的推广与教学，善于挖掘隐藏在人心灵深处的真实自我的本质，探析
有钱人的心理密码，揭示性格决定“钱途”的原理，从而帮助人们更好地参悟财富的秘密。
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章节摘录

版权页：   赚钱源自强烈的欲望 推翻秦朝严酷统治，建立了中国历史上第一个农民政权的领导者之一
的陈胜，他当年放下农具在田埂上休息时，对老农说：“苟富贵，勿相忘。
”却被别人讥笑，他叹着气说：“燕雀安知鸿鹄之志哉。
”古时候的读书人也往往会这样激励自己：“朝为田舍郎，暮登天子堂，将相本无种，男儿当自强。
”意思是说，一个人是否有改变自己命运的强烈欲望，决定了他最终能不能改变自己的命运。
同样，一个人赚钱欲望的大小，决定了他今后赚钱的多少。
 其实，很多人对欲望充满了畏惧，一提到欲望往往就会联想到那些我们熟知的贬义词，比如“狼子野
心”“图谋不轨”，等等。
那么有欲望一定是坏事吗？
其实恰恰相反。
看看我们周围，发财的大多是那些对财富极其执着的人，而奉公守法、遵循规则和道义的人们只是最
好的雇员。
只不过我们所提倡的这种欲望，它的前提一定是合理的，而且是合法的。
 在中国最早富裕起来的那批人中，很多人都是走投无路、生活无靠的农村人群、城市无业游民、刑满
释放人员等，因为他们赚钱的欲望是最强烈的，他们强烈地想获得社会的认可，并以此改善生活境遇
。
 同样，有中国“犹太人”之称的温州人，由于自然条件的恶劣，生存面临着很大的考验。
为了能够吃饱饭，必须要赚钱养家糊口，所以赚钱的欲望也是非常强烈。
 有一个故事是这样讲的：一个外星人来到中国，北京人说要将外星人带回去研究研究；上海人说要带
外星人办大型展览；广东人会试试外星人能不能吃；温州人则会问一下：外星球上有什么生意可以做
？
 对于大多数人来说，温州商人在欧洲的经商之道仍然是个谜。
去欧洲做生意的有很多其他国家的人，就是中国人自己也非常多。
但是这么多人中为什么偏偏是温州人能够如此成功？
 很多人在研究了大量温州商人的成功经验后分析认为，强烈的赚钱欲望可能是温州人成功的第一要素
。
没有一个温州人会试图掩饰他们血液里始终兴奋着的发财欲望。
他们的逻辑是：“不赚钱，毋宁死。
” 在欧洲做生意多年的李建新说：“我们温州人是青蛙，在水里会叫，在岸上会跳。
”20世纪80年代初，到法国的温州人有工人、农民、手工业者、个体商人等身份各异的人。
那个时候，大家出国买机票面临的都是借钱买票的境况，因而注定了他们几乎都要从皮包厂和餐馆等
低层的苦工做起。
这是当时华人在法国仅有的两个行业的生意，因为它们规模不大，但经营情况却比较好。
 和大多数到法国的温州人一样，李建新当初也是从皮包厂做起的。
刚开始的时候，他连机器都不会使用，于是从粘胶水开始学起。
他学习非常勤奋，渐渐地做皮包的速度快了起来，后来因为他做皮包的速度之快，所以开始在巴黎同
乡当中出了名。
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媒体关注与评论

　　如果我是一个只想赢的人，我老早以前就进入了另外一个领域。
如果我有一个终点线的概念，你不认为我很早就穿越了终点线吗？
　　——比尔·盖茨　　　　一生能够积累多少财富，不取决于你能够赚多少钱，而取决于你如何投
资理财，钱找人胜过人找钱，要懂得钱为你工作，而不是你为钱工作。
　　——沃伦·巴菲特　　　　与其把有钱人视为一块自私自利、麻木不仁、需要国家敲打敲打的顽
石，不如确定一种社会基调，鼓励抱有善意的有钱人和普通人相互理解，达成妥协。
　　——投资专家利昂·库珀曼致奥巴马总统的公开信
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编辑推荐

《"钱途":有钱人是这样炼成的》彻底摆脱了之前那种指标不治本的财富励志书，从思维、行为、经营
和理财这四个角度全面分析有钱人之所以有钱的原因，从而引导读者从根本上改变自己，走上“修炼
”有钱人的道路。
《"钱途":有钱人是这样炼成的》内容形式多样，故事、案例、分析、测试和建议，只为让你更清楚自
己的短板和长处，更好选择你自己的“钱途”。
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