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前言

了解金钱的使用方法，才能不被钱牵着鼻子走。
    不花钱的人只会越来越穷    “什么？
越是节约就越穷？
”很多读者肯定会想，这怎么可能啊？
这年头儿经济这么不景气，当然要节衣缩食，好好节约才行啊！
然而，事实就是“越节约越穷”。
为什么？
只要仔细想想就明白了。
家庭财政偏向节约一商品和服务卖不出去一企业业绩下滑一企业不得不削减员工开支一工资、奖金减
少一收入越来越少。
    没错，节约到头来就是作茧自缚。
不幸的是，在前途叵测的今天，人们不得不对“花钱”越来越慎重。
可是，同样是花钱，有的人只能让自己的资产越来越少，而有的人却让资产(不光是钱，还包括人脉等
人力资产)不断增加。
    ⋯⋯    然而，我通过与成功人士的交流，渐渐学会了金钱的使用方法。
我希望通过本书，与各位读者一同思考“活钱”的用法，并传授让钱生钱的思维方式与技术。
    如果本书能成为各位“花钱提高人生满足感”的契机，我将深感荣幸。
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内容概要

午堂登纪雄创作的《怪诞创富学(赚钱的学问来自于花钱的艺术)》首次披露顶级2%富豪世界秘而不宣
的生财奇招！

《怪诞创富学(赚钱的学问来自于花钱的艺术)》分为：“别老想着在收入范围内精打细算”；“把收
入的一半用于自我投资”；“增加人生的租赁系数”；“爽快地请客，痛快地接受邀请”等内容。
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作者简介

（日）午堂登纪雄，1971年出生于日本冈山县，毕业于日本中央大学金融系，美国注册会计师，是33
岁积累了3亿资产的创富奇才。
曾任职于日本一流流通企业的市场营销部门，后在世界著名的战略性经营咨询公司理特咨询公司从事
经营咨询顾问工作，为从事IT、情报、流通、金融的国内外大型企业解决经营问题，提供战略性提案
、并购(M&amp;A)方案、企业再生支援等，成功案例颇多。

2006年创立PREMIUM
INVESTMENT＆PARTNERS公司。
在着手开展咨询业务的同时，还活跃于职业生涯规划、商务技能提升和与资产运用相关的各种研究会
。

著有《赚钱好习惯》、《金钱的才能》、《我如何在33岁坐拥3亿资产》、《30岁拉开差距的“人生战
略”笔记》、《问题解决力之书》等畅销书。
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第五章  先为自己花钱，再为孩子花钱
  应该多给爸爸些零花钱
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  不要压抑好奇心
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  投资外表
  投资住处
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后记
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章节摘录

很多人都觉得，“过日子不能太奢侈”。
可是，奢侈真的不是一件好事吗？
我并不这么想。
应该多奢侈才对。
只有奢侈，才能让人生更快乐。
    在收入范围内精打细算，过上几十年的节约生活，这样的人生还有什么意义？
光是活着，与动物无异。
但是，只要学会享受奢侈的生活，让自己有余力去过奢侈的生活，生活就会变得多姿多彩。
    一边和朋友聊天，一边享受美酒佳肴，该有多么逍遥！
穿上高级西装，整个人都会神采奕奕，言行举止会更加优雅，别人对你也会更有礼貌。
开高级轿车，就能在车赛上认识高层次的车主。
去参加几百万日元一次的高价学习班，就能遇见同样志向远大的人。
    “话是这么说，可是我没钱啊！
”也许有人会这么说。
    收入一减少，经济一受挫，人们便会纷纷捂紧钱包。
这种做法大错特错！
如果不出去聚餐，建立人脉的速度就会减慢，也难以获得重要的情报。
如果不买书，而是去图书馆借书，就不能随便折书页、做笔记，书里的内容也很难转化成自己的血肉
；为了节约几块钱，需要查找书的位置，到处寻找，浪费大量的时间。
节约用钱的想法，只会让我们陷入节衣缩食、减少收入的怪圈。
    企业也是如此。
经济不景气时，首先做的就是削减广告宣传费和商品开发费。
省了这两笔钱，销售额就更差了。
企业不应该在这两个方面省钱。
正因为经济不景气，才需要在广告、促销、开发新商品、新服务上花钱，以吸引更多的顾客。
    如果我们公司的营业额下降了，我首先就会增加市场营销的预算，花钱吸引顾客，而削减与吸引顾
客、满足顾客没有关系部分的费用。
    个人生活也是同样的道理。
正因为现代人对生活充满不安，才更需要把钱花在能够提高收入的事情上。
比如，为了拓展人脉，多花些钱出去聚餐；为了提高技能，花钱买书，参加学习班；为了增加收入来
源，在周末开展新的事业，花钱让专业人士打造赏心悦目的主页；在SEO(优化搜索引擎)上花钱，让
自己公司的名字出现在搜索页面的前列；发手机报做广告⋯⋯    普通人总想尽可能少花钱。
可是这样一来，只会让自己的世界变得越来越小。
这样的人只能心怀对不安定生活的恐惧，长时间在忍耐中低调生活。
如果你厌恶这样的生活方式，就应该趁现在开动脑筋，把钱花在提高收入上。
    举个例子，如果你的年收入只有20073日元，你会很犹豫要不要买下一瓶3000日元的红酒；但如果你
的年收入有100073日元，就会为是否购买1万日元的红酒而纠结了；当你的年收入达到3 000万日元时，
你不仅可以选择3000日元的红酒和1万日元的红酒，甚至可以购买10万日元的红酒。
    是甘于生活在眼前的小世界中，还是开拓眼界、追求更高境界的满足？
只要有钱，就能增加可以体验的选项，也能获得前所未有的巨大满足。
只要你想改变自己的世界，你的交际圈就会随之改变。
而这也会反过来改变你的世界。
    美国的房地产大亨唐纳德·特朗普总说：“往大的方面想。
”希望大家不要因为没钱，就让自己的心刹车，阻止自己追求奢侈。
    奢侈并不等于花钱。

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<怪诞创富学>>

这听上去好像是个悖论。
如果与心灵的满足或自身的成长无关，无论你花了多少钱，都只是单纯的消费。
    如果你平时一个人住，觉得很无聊，可能会去租影碟看；可能会买台电脑，上网冲浪；也可能上街
购物。
可是，如果和喜欢的人在一起，喝杯咖啡也会觉得非常幸福。
    对平时太忙，无法完成自己工作的人来说，周末来到公司，在空荡荡的办公室里工作，就是一件很
奢侈的事，因为周末不会有人来打扰。
对有家庭的人来说，在出差的时候享受独处的时间也是非常奢侈的，因为他们能借着难得的机会思考
各种问题。
    由此可见，每个人对“奢侈”的定义各不相同，没钱的人未必不能享受奢侈。
所以，如何享受奢侈，把钱花在提高自己的满足感上，其实是一件相当耗费脑力的事情。
    为何要说花钱是一件耗费脑力的事呢？
因为我们应该把花钱看做一种投资，也就是在花钱的时候，要想到“能得到多少回报”，或“对方和
自己能得到多少利益”。
    如果我主动约别人吃饭，我肯定会负责买单。
无论对方是谁，这辈子与他一同吃饭饮酒的机会不会太多，所以我尽量用好酒好菜招待人家，不让对
方担心账单的问题。
P3-7
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后记

在我非常喜欢的漫画。
《钢之炼金术师》中贯彻着一种思想，那就是“等价交换”。
也就是说，想要得到什么东西，就必须付出相应的代价。
其实，在我们的日常生活中，也隐藏着各种等价交换。
这就是所谓的“trade—off”(无法两全其美的关系)。
    因为手头的预算、时间、体力有限，所以不能满足所有的要求。
无论是工作还是日常生活，总是逼着我们不断作出抉择。
    面对分岔路，我们会选择什么？
舍弃什么？
我们总是重复着取舍。
在面临选择时的决定，应该是基于“价值观”(喜好与厌恶也包括在内)作出的。
    当然，以什么为优先能够得到最高的满足感，是因人而异的。
可是，如果你对自己现在的状态不满意，那就说明你以前作出的许多选择与判断并不合理。
也就是说，你作出判断的根据——也就是价值观——并不正确。
所以，我们必须不断调整自己的价值观，让它引导自己走向正确的方向。
具体该怎么做呢？
老生常谈：邂逅人，邂逅书籍，用自己的头脑进行思考，勇于实践。
    我也有许多不足之处，不过我在与“成功人士”的交流中学到了许多，又通过各种书籍汲取知识，
进行思考，不断进行实践。
在这样的过程中，我的价值观逐渐成型了。
    其中一个例子就是“学习、赚钱、回报”。
我希望自己的人生能在这三大原则的指导下度过。
我为什么想通过事业这一形式对社会作出贡献呢？
首先，因为这样的贡献会带来感谢与金钱。
其次，因为我从出生到现在，接受了社会对我的巨大投资。
想当年我只是个穷学生，现在能在东京经营公司，多亏了父母、家人、朋友、上司、前辈、同事、后
辈们的帮助。
无数人有形、无形的投资，才造就了今天的我，所以，现在轮到我用金钱的形式来回报他们了。
    说句题外话，在我的公司里，有不少员工的年收入比我还高。
原因只有一个：我想把公司的收益返还给员工。
    通过这一方法，能提高员工的士气，让他们更加努力地工作，于是，客户就会感谢员工的服务，公
司的业绩会蒸蒸日上，员工的工资也会更多。
我想打造这样一种良性循环，所以不会藏富于己，而是将收益返还给员工。
    本书中有不少偏激的观点，读者对此恐怕褒贬不一。
希望大家能以对本书的感想为契机，自主思考，形成自己的看法，并进行实践。
这样一来，一定能给周围带来变化，得出与以往不同的结果。
    写书的时候，我交稿总是比较拖沓，可日本实业出版社的长谷川和俊先生不仅会耐心等待，还能给
我提出中肯的意见与建议。
在此请允许我向长谷川先生致以最诚挚的谢意。
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编辑推荐

　　赚钱的学问来自于花钱的艺术！
33岁坐拥3亿的吸金奇才！
《怪诞创富学：赚钱的学问来自于花钱的艺术》首次披露顶级2%富豪世界秘而不宣的生财奇招！
《怪诞创富学：赚钱的学问来自于花钱的艺术》告诉你原来富豪们全都这样想！
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