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内容概要

　本书从博弈论最有趣、最好玩的一面入手，通俗易懂地讲述了博弈论中最经典的一些博弈模型，如
囚徒困境、智猪博弈、斗鸡博弈、蜈蚣博弈、酒吧博弈等十几个日常生活中最常见、也最容易接触到
的博弈，通过对这些博弈案例的讲解和阐述，相信一定会帮助大家开心着读懂博弈、轻松掌握人生。
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章节摘录

　　第一章　博弈无处不在，不懂你就吃亏　　1．什么是博弈论？
　　什么是“博弈论”？
简单来说，博弈论就是分析博弈行为和博弈决策的一门科学。
　　博弈论可以算得上是近百年来最时兴的一门前沿学科，这一点可以从研究“博弈论”的学者屡屡
被诺贝尔奖青睐而看出，从1994年约翰·纳什，也就是曾获取奥斯卡最佳影片的《美丽心灵》中的主
人公，因他的“纳什均衡”获得诺贝尔经济学奖以来，到现在已经有将近十来位经济学家因研究博弈
论而获奖。
　　事实上，“博弈论”并不是西方人专利，中国古代也早已有之，被称之为“博戏”，是一门古老
的游戏，《孙子兵法》就是一本中国式最古老最全面的“博弈大全”。
而中国人向来也不乏运用博弈的经典案例，古有“三十六计”、“田忌赛马”、“庞涓斗志”，今有
毛泽东的“十六字游击战术”，无不显示博弈之美。
　　我们下面再简单了解一下博弈的分类。
从不同角度分析，博弈论可以分为以下几类：　　一是分为合作博弈与非合作博弈。
如果各博弈方能达成某种有约束力的契约或默契，以此选择共同的策略，此种博弈就是合作博弈，反
之，就属于非合作博弈。
比如，企业之间的联合定价就属于合作博弈，而经常挑起价格战的企业采用的便主要是非合作博弈。
在合作博弈中往往包含着非合作博弈，如石油输出国组织是合作博弈的产物，但其中为了各自利益的
勾心斗角又属于非合作博弈。
　　二是分为零和博弈、常和博弈与变和博弈。
零和博弈指的是所有博弈方的得益总和为零，各种赌博就属于零和博弈。
例如4个人参与一场赌博，其中3个人总共输了1000元，那么另外一个人必然赢了1000元。
期货交易市场的参与者之间的关系也属于零和博弈。
人们平常所说的“损人利己”实际上也包含有零和博弈的意思。
常和博弈则是指所有博弈方的得益总和等于非零的常数。
例如若干人分配一份总额既定的财产就是典型的常和博弈。
变和博弈则是指随着博弈参与者选择的策略不同，各方的得益总和也不同。
如在同一个股票市场，面对同样的大盘走势，伴随着投资者的投资策略不同，有可能大部分人赚钱而
小部分人亏钱，也有可能小部分人赚而大部分人亏，甚至还有可能所有人都赚或都亏。
　　⋯⋯
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