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内容概要

　　要在乱花渐欲迷人眼的市场中发现商机，不仅需要独到眼光，更离不开温州人那近乎本能的嗅觉
。
《温州人不会的说赚钱诀窍》的目的就是去破解温州人神秘的创富本能。
透过那些鲜活的创业故事，读者将一窥财富的踪迹。
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章节摘录

　　温州柳市在上个世纪80年代末期号称&ldquo;东方电器之都&rdquo;，之所以叫这个名字，是有原
因的。
当时，温州柳市的很多家庭企业都做低压电器，尤以1989年左右为最多，几乎是家家户户都搞低压电
器，但问题是没有一家搞得很像样，此时，南存辉意识到柳市的低压电器发展不上轨道，辐射能力不
可能形成一定的规模，如果不进行整合，肯定会形成恶性的竞争。
面对当时的这种情况，有很多人很是担心，甚至有人发出了这样的言论，说柳市上千家低压电器厂要
倒闭，只形成一两个巨头的局面。
在此局面下，南存辉展现了自己大家风范的一面，他发表了《联合：低压电器迎接挑战的必由之路》
的文章，分析柳市产业成因，认为重复投资没有前途，希望通过多层次的联合，才能整合资源。
文章一经发表，顿时在柳市引起了很大的反响，有些小业主恨不得马上与正泰联合起来。
　　1993年，中国的房地产开始趋热，南存辉身边的人觉得房地产有利可图，便动员南存辉投入资金
开发房地产。
但南存辉却并没有理这些人的话而是听了专家的活，投入450万，建了低压电器设备检测站。
也许当时有人说南存辉是傻子，但是，从长远利益看，固定资产投入虽然回报慢，但正泰却因此被列
为二十多个省的免检产品。
　　正泰是温州企业中首个建立全国营销网络的企业。
有人可能会说，正泰如此的大牌，可能不需要考虑价格的问题，但实际上，正泰一度也纠缠在价格战
中：正泰在某一城市设立了营销网点，就马上被同业包围起来，南存辉有时候不得已甚至会把价格压
低到成本以下。
　　当时别人害怕正泰降价，因为正泰的质量好，他一降价顾客自然买正泰的不买别家的了。
鉴于这种情况，政府不得不出面找南存辉，南存辉仔细考虑下，决定从大局出发，为区域经济的未来
考虑，提价5010。
销售中心的人很不理解南存辉的这种决定，但南存辉却坚持。
令人意想不到的是，他的这一提价，销售不降反升，引发正泰产品的抢购潮。
　　&hellip;&hellip;

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<温州人不会说的赚钱诀窍>>

媒体关注与评论

　　&ldquo;他们立志耍成为能够真正挺起腰杆的中国富人；他们执著于赚钱，自立自强、敢想敢于。
　　&ldquo;温州人不赚钱，谁赚钱？
也许，温州人的今天，就是你的明天！
&rdquo;　　&mdash;&mdash;《新民周刊》主笔&middot;胡展奋
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编辑推荐

　　哪里有市场，哪里就有温州人；哪里没有市场，哪里就会出现温州人。
只要有百分之一的可能，温州人就会以百分之百的努力去做。
他们因吃苦耐劳、精于计算、敢于拼搏而被世人称为&ldquo;东方的犹太人&rdquo;。
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