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内容概要

　　本书从9个方面入手，以全新的观点颠覆你原有不正确的经商理念，分门别类地讲述了如何让自
己成为一名最成功、最出色的商人。
它不是单纯苦口婆心的说教，而是结合生动典型的事例让你有所体悟。
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章节摘录

　　现代社会日益复杂和严峻，市场竞争趋于白热化，一次小失败可能导致倾家荡产，轻率地作出决
定本身就是一大风险。
做生意三思而后行，这一点非常重要。
日本最大的液化气出售商岩谷直治有句名言：事决之前要慎重，事决之后要果断！
因为一切决断不仅基于冷静的判断，而且左右为难的决断常常取决于当时的心情，就是说，有时商人
的生死是由感觉来决定的。
　　成功的机会对于每一个人来说也不是很多，好小容易一个机会送到你身边，你却像往常一样漫不
经心以敛错过时机，那才是最可惜的。
绝大多数信息都是在一定时间内才有效，倘若超过了一定的时间，就会失去效用。
作为一个商人在了解到有利的信息后，应快速处理，尤其对那些急迫的信息，更应分秒必争。
做生意三思而后行，和这提到的可不一样，不要等到有成功的机会还在那死钻牛角尖，只要觉得自己
适合、能做，就必须快速抓住时机。
　　前几年，湖北某市时装城里便爆出夏令女装热销的奇景。
这女装不是什么新奇夏装，只是一种普通的裙子，用料、式样、做工等与市场上流行的裙装差不多，
只不过设计者多了一个心眼，在裤腰的右上方加了一个精巧、牢靠的专为挂扣BP机的皮带，故雅称BP
裙。
BP裙的极为畅销不就说明了设计者的独具慧眼和捷足先登吗？
做生意有很多技巧，关键看你是否去观察、去发掘，做生意三思而后行，但动作不要太慢。
 　　⋯⋯
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编辑推荐

　　昨天和今天的市场竞争已成为历史，迎接我们的将是明天更加复杂、残酷和惨烈的市场竞争。
　　一本写给商场人士的智慧书。
　　商场波谲云诡，风云变幻，竞争激烈，但只要能摸清商场的门路，就会事半功倍，财源滚滚。
学会不走寻常路，学会灵活转换思维，才能获得好的出路，得到不一样的成绩，《商场游刃有余的9
种非常手段》以全新的观点颠覆你原有不正确的经商理念，引领你做当代最成功的商人。
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