
第一图书网, tushu007.com
<<第一次做直销就上手>>

图书基本信息

书名：<<第一次做直销就上手>>

13位ISBN编号：9787515503707

10位ISBN编号：751550370X

出版时间：2012-3

出版时间：金城出版社

作者：周由贤

页数：199

字数：150000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<第一次做直销就上手>>

内容概要

　　近日，由财智读书会策划，金城出版社出版新书《第一次做直销就上手》。
作者系台湾直销大师周由贤。

　　书的内容分三部分，开篇主要是在认识层面厘清直销产业的基本现状，以及合法直销和非法传销
的区别，力图解决很多直销新人包括准直销人的心理障碍和成见。
中篇主讲直销技巧，有理论，有案例，并且还附有精心设计的执行计划书，针对从入门到进阶的直销
方法技巧进行全方位的呈现和指导。
最后是本人30年直销经历经验的浓缩，主要以一句话语录和发人深省的案例、故事形式展现，更多从
心态角度分享自己小有所成的30年直销心语。

　　3月16日至20日，周由贤特意来到中国大陆，分别在北京和沈阳举办新书发布暨直销经验分享活动
。
与会期间，周由贤与中国大陆直销同仁们分享自己三十多年的直销经验。
交流拓展直销业务的心得，共同展望直销行业的未来的发展的前景。

　　直销博客网CEO蹇皎高度评价本书:直销新手可知进退，直销老兵可明得失，直销领袖可会知己。
相信需要的读者不会错过。
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作者简介

　周由贤
　　学历：台湾淡江大学毕业，美国南伊利诺大学MBA
　　现任：台湾“中华直销管理学会”常务理事
　　曾任：美商3M
公司业务经理、美商安利公司行销业务部经理、国际公关公司总经理、美商如新公司台湾分公司总裁
、美商如新公司大中华地区总监、如新大中华区副总裁、台湾“中华直销协会”理事长、世界直销联
盟亚太地区总监、台湾中山大学直销学术研发中心顾问、中华台北奥林匹克委员会顾问、财团法人伊
甸社会福利基金会顾问
　　著作：《超越非凡人生》《直销小百科》《直销小百科实战策略》《直销小百科成功小故事》《
行销奇才策划》《如新鸡汤》《把困难当挑战》等
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书籍目录

推荐序一陈纪元
推荐序二陈得发
推荐序三刘树崇
自序
认识直销
趋势篇
1. 直销是什么？

2. 直销和传统营销有何不同？

3. 直销和其他工作有何不同？

4. 直销符合人性需求
5. 直销创业的世界趋势
管理篇
6. 各国政府如何管理直销业？

7. 中华民国直销协会
8. 世界直销联盟
9. 世界直销商德约法
10. 中华直销管理学会
市场篇
11. 直销在台湾的发展
12. 绕着地球做直销
13. 直销的奖励制度
14. 谁适合做直销？

15. 直销人的成功特质
企业篇
16. 创办理念与经营胸襟
17. 没有使命，没有未来
18. 直销产品的主要类别
19. 产品研发是经营命脉
20. 抓紧产业脉动，适时切入
21. 如何选择直销公司？

22. 选对公司，跟对上线
实战策略
计划篇
1. 如何拟定启动计划？

2. 计划的执行与修正
3. 时间管理的有效做法
4. 兼职好？
专职好？
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起步篇
5. 人脉哪里来？

6. 你会列名单吗？

7. 陌生开发难不难？

8. 善用ABC 法则
9. 有效率的邀约技巧
10. 搞懂80/20 法则
11. 认识不同类型的顾客
12. 第一次，留下好印象
13. 打动人心的商品说明
14. 零售时，请注意！

15. 推荐时，请注意！

16. 辅销品，小兵立大功
17. 如何面对拒绝？

18. 如何面对质疑？

19. 成功缔结的秘诀
进阶篇
20. 如何办好家庭聚会？

21. 如何办好创业说明会？

22. 会后会，打铁趁热
23. 如何有效沟通？

24. 如何辅导下线？

25. 灵活运用组织资源
26. 如何建立顾客关系？

27. 使用追踪与售后服务
28. 直销人的财务管理
29. 为了领先，需要学习
30. 国际市场的开拓与展望
总裁心语
1. 建立健康的心态
2. 打开人生另一扇窗
3. 成功一定有贵人
4. 选择比努力重要
5. 态度决定一切
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6. 诚实是上策
7. 行动的力量
8. 冒险创新才有意外丰收
9. 没有不可能的任务
10. 成功有路，计划为梯
11. 永远做最充足的准备
12. 停止学习，停止成长
13. 专家就是赢家
14. 订目标的学问
15. 以身作则，感动对方
16. 树是浇冷水长大的
17. 把困难当挑战
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章节摘录

　　上个世纪80年代末，直销开始进入我国大陆地区。
1990年11月14日，中国大陆第一家正式以直销申请注册的公司　　中美合资广州雅芳有限公司在广州
成立，这意味着直销正式被纳入了工商管理的范畴，标志着直销正式踏入大陆市场。
随后，借直销之名进行传销的非法活动也在全国各地也开始泛滥。
　　1993年起，随着非法传销引起的传销员之间各种纠纷被媒体不断曝光，政府有关部门开始关注直
销行业的发展动态。
1994年8月11日国家行政工商管理总局发出《关于制止多层次传销活动违法行为的通告》（233号文）
，9月2日再次发出《关于查处多层次传销活动中违法行为的通知》（240号文），非法传销的发展速度
得到了遏制。
　　1995年3月28日，国内贸易部发文，宣布正式成立“多层次传销管理条例”立法工作机构，着手起
草多层次传销管理办法。
同年9月22日国务院办公厅发出《关于停止发展多层次传销企业的通知》，对国内再次过热的传销进行
规范限制。
随后不久，国家工商行政管理局制定了《关于审查清理多层次传销企业的实施办法》。
该《办法》强调了多层次传销企业必须具备的10个条件。
这表明国家对非法传销坚决打击和取缔的态度，而并非是对直销行业的扼杀和禁止。
国家开始正式介入和关注直销行业的发展并对直销行业持谨慎的开放态度。
　　1996年4月我国政府经过审查，首次批准了41家传销企业可以开展多层次传销业务，4月28日，国
家工商局向41家多层次传销企业颁布了《准许多层次传销经营意见书》。
　　1997年1月10日，国家工商行政管理局颁布了《传销管理办法》。
由于对多层次传销和单层次传销的区分没有严格的标准，大大小小的非法传销公司如雨后春笋般地涌
现出来。
以至于到1997年底到1998年初，非法传销大肆猖獗，国家对直销企业几乎失控。
1998年4月21日，国务院颁布了《关于禁止传销活动的通知》，对整个传销行业进行整顿。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　自1990年以来，中国直销产业的发展，一直面临着法律规制缺失和社会心态迷茫的双重困惑，人
们对于直销的误读、误解和误导颇多。
周总裁以其高深的理论素养和丰富的实战经验，写就这本直销心得，我深信此书在提升直销业管理水
平、厘清直销业经营理念诸方面，具有前瞻性和导向性，值得一读。
　　——北京邮电大学工商管理系主任、教授、博士生导师　　　　周总裁努力将他的直销经营心得
写成书籍，出版后畅销海内外，相信以他在直销界的丰富阅历，一定可以给大家带来很多的启发和参
考。
　　——台湾“中华赵管理学会”创会理事长 陈得发　　　　期待借着书中的观念厘清还直销一个公
道，也期待更多有志精英加入，参考本书所揭示的经营技巧，成功开创属于自己的直销蓝天，进而带
动直销产业的蓬勃发展。
　　——中国台湾地区直销协会前理事长　　　　很高兴中国直销业有了第一本导师级的起步手册。
以此书为镜，直销新人可知进退，行业老兵可明得失，成功领袖可会知己。
　　——直销博客网CEO 蹇皎　　　　直销进入台湾，早于大陆十年，对大陆直销业的发展具有重要
的借鉴意义。
周由贤先生是台湾直销业的亲力亲为者和行业协会的出色领导者，对台湾直销业学术研究的鼎力支持
，使人肃然起敬。
本书是两岸共享的“直销百科全书”，简洁丰富的内容一定能给大家带来帮助！
　　——中国农科院教授、直销研究专家 秦永楠
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编辑推荐

　　顶级直销大师倾授三十年直销经验技巧——权威性　　高屋建瓴的宏观指导，穿透直销产业当下
的重重迷障——指导性　　事无巨细的躬身亲授，给予直销新手豁然开朗的启发——实战性
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