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前言

在今天这个日新月异的时代，有专家认为，每5年里发生的知识与技术更新相当于过去50年甚至100年
的速度。
所以，为了与时俱进，追求成功必须终身学习，只有这样才能在这个生理寿命逐渐延长、知识寿命日
益缩短的社会里发挥自己的全部潜力。
    很多人都会发现，大学毕业后的前两年，同学们聚到一起，大家的变化还不算很大。
等到五年后再聚到一起时，每个人几乎都会有相当大的变化，善于学习的人能够很好地适应工作、适
应社会，而只抱着学校的知识不思进取的人就会落伍，与成功渐行渐远。
    我们认为，在这个竞争激烈的社会，如果不想落伍，就必须读点经济学、心理学、社交学及口才学
。
    经济学的英文是“economic”，原义是家政管理。
一般的经济史专家都认为，西方经济分析的鼻祖是柏拉图和亚里士多德，而这两位伟大哲人所说的经
济学，从一开始，就贯注了浓郁的人文关怀精神，使经济学成为“讲道德”和“讲良心”的科学。
    经济学往大了说是“经世济民之学”，往小了说是“经济实惠之学”，人人都能从经济学中淘到自
己需要的宝贝。
对个人来说，经济学是一门高明的成功学与幸福学。
    生活中有很多可能，也有很多预料不到的事，因为每个人都有自己独特的性格、喜好和行为方式，
这些都与人的心理有着紧密的联系。
    心理学的目的在于，它能让你对自己的心理和处境有一个全新的认识，让你了解一些社会现象背后
的秘密，甚至会因此而改变自己的某些行为，进而改变你的命运。
    一项权威调查结果表明：成年人最关注的问题主要有两个方面，一个是健康问题，而另一个就是人
际关系问题。
    无论你从事什么职业，学会处理人际关系，你就在成功路上走了85％的路程，在个人幸福的路上走
了99％的路程了。
“世事洞明皆学问，人情练达即文章。
”当今社会，成大事者必须懂得社交学。
    我们在社会中生活，要交流信息，要沟通思想，靠什么呢?靠交流沟通的能力。
在这种能力中，说话能力尤其重要，应用也最为广泛。
不善言谈的人是很难让人了解其价值的。
    有句话说，是人才者未必有口才，而有口才者必定是人才，而且是不可多得的通才。
的确，世界上没有任何一个正常人不需要说话，不需要和别人交流，也没有任何一种工作不需要和别
人沟通。
信息社会就是要提高信息的价值，人际交往日益频繁和现代生活竞争激烈要求发展口才能力。
所以，学习口才学是我们提高素质、开发潜能的重要途径，是我们驾驭生活、改善人生、追求成功的
无价之宝。
    谁说你不能成功?本书案例丰富，说理透彻，语言轻松，相信对大家掌握经济学、心理学、社交学与
口才学大有帮助。
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内容概要

　　一个人进入社会之后，必须在工作中不断学习新的知识和新的技能。
此时，一个人学习效率的高低和投入的时间都会影响他的工作成绩，继而影响他的事业和前途。
学习效率高的会不断得到晋升的机会，相比之下，学习效率差的人或者无法在事业上更上一层楼，或
者不被公司认可和重视，因为他们无法适应变化和竞争的需要。
在这个竞争激烈、纷繁复杂的社会中，如果想永不落伍，就必须多懂几门知识。
如：经济学知识、心理学知识、社交学知识、口才学知识等等。
《谁说你不能成功：每天懂一点经济学心理学社交学口才学》案例丰富，说理透彻，语言轻松，对读
者陕速掌握经济学、心理学、社交学、口才学知识有一定的帮助。
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，借古喻今
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章节摘录

经济学家提醒你，要让金钱流动起来，只有不断的积攒，不断的花费，你才能获得更多的钱。
很多人把钱存起来，不舍得花钱，结果成了吝啬的穷人，成了一付钱就不开心的很难得到快乐的人。
    一次，卡耐基的邻居——一名老妇人把卡耐基叫到她的家中，央求他为自己办点事。
    老妇人弯腰从床底下拖出一只皮箱。
开了皮箱的锁，掀开盖子。
卡耐基定睛一看，满满一箱崭新的钞票!    “卡耐基先生，”老妇人说，“这是我先生留给我的钱，全
是50元一张的钞票，一共应该是2000张。
可是，我数来数去，就只有1999张。
是我人老了，没数对呢，还是真的少了1张呢?卡耐基先生，我请你来，是想请你帮我数一数。
谁都不知道我私下藏了10万美元，我相信你，所以请你来帮我这个忙⋯⋯”    卡耐基感到非常惊诧。
忙了老半天，钞票终于数完了，正好是2000张，10万美元。
老妇人高兴得像个小姑娘似的跳了起来。
    卡耐基抹了抹额头上的汗，说：“老人家，您这么一大笔钱，为什么不存到银行呢?存起来的话，每
年的利息都不下1万美元呢!”    “像这样放在家里，反而让您提心吊胆，”卡耐基继续对她做思想工
作，  “如果存到银行里，不必担心会少了一张或几张，既安全，又有利息。
”    老妇人心动了，“就委托你去给我存上吧!”    故事中老人的那笔钱一直存在她的密室里。
那钱就永远也不会增加，活钱变成了死钱，根本不会产生任何收益。
一位成功的企业家曾对资金做过生动的比喻：“资金对于企业如同血液与人体，血液循环欠佳导致人
体机理失调，资金运转不灵造成经营不善。
如何保持充分的资金并灵活运用，是经营者不能不注意的事。
”    财富的积累需要储蓄，但如果一直储蓄，不去投资，那么钱就成为死钱。
你虽然不会为没钱生活而忧虑，但你也永远不能成为亿万富翁。
钱就像水一样，只有流动起来了，才能创造更多的价值。
    世界上大多数人是穷的，但穷是可以改变的，要想改变穷的状况，需要了解富人和穷人之间的区别
。
比较一下富人和穷人我们会发现，他们之间不是简单的金钱和资产上的悬殊，而是观念和思维方式上
的不同。
    人人都想赚钱，但赚钱方式不同。
穷人的钱放在银行里，而富人的钱放在投资和保险公司的账户上。
穷人的钱在为富人工作，富人是用自己的钱和穷人放在银行里的钱为他们工作。
穷人不能责怪富人，因为穷人自愿把钱放在银行，而银行需要把钱借给会赚钱的富人去赚钱。
不少穷人认为钱存在银行能赚取利息，能享受到复利，这样就算是对金钱有了妥善的安排，已经尽到
了理财的责任。
事实上，利息在通货膨胀的侵蚀下，实质报酬率接近于零，等于没有理财，因此，钱存在银行等于是
没有理财。
    富人之所以能够致富，较正面的看法是将其归之于富人努力或者他们克勤克俭，较负面的想法是将
其归之于运气好或者从事不正当或违法的行业。
但这些人万万没想到，不可忽略的原因在于富人们的理财智慧。
所以，要想富自己的口袋，就得先“富”自己的脑袋，有思路就有了出路，智慧在哪里都可以生出财
富。
    P2-3
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所以，学习口才学是我们提高素质、开发潜能的重要途径，是我们驾驭生活、改善人生、追求成功的
无价之宝。
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