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前言

我所从事的工作是撰写销售信。
    可能有很多人都没听过这个职业，目前这个职业在日本的知名度还不高。
    但在这个职业的发源地——美国，拥有高收入的销售信撰写入到处都是。
其中，不乏年收入十几亿日元的牛人。
相应的，销售信撰写人的“赚钱的技巧”是强有力的，且这些技巧中凝结了无论何时都能适用的知识
。
    本书中，我们将介绍只依靠纸和笔，即可赚取上亿元的“销售信撰写人的思考术”。
这种思考术能够将你的头脑转换成能够赚钱的头脑。
因此，这种思考方法不知对于想要从事销售信撰写工作的人有用，对所有人都会有帮助的。
    无论是谁，都会“想要成功”“想要赚钱”“想成为有钱人”，都在考虑“为了实现目标，有没有
什么好办法呢？
”针对社会上的这些需求，出版商出了很多传授如何成为亿万富翁的书籍，并且很多都成为了超级畅
销书。
    虽然如此，可是看看我们的周围，世上真正的有钱人还是特别少吧。
    你周围有这样的人么？
没有吧。
    那又是为什么呢？
    因为世上虽然有很多教人成为有钱人的书，但都是教授一些雕虫小技，对于成为有钱人，说句老实
话，基本上没什么帮助。
    为了成为有钱人，首先要有一个“有钱人的头脑”。
这虽然是显而易见的事情，但可惜的是很多人都没有注意到这个道理。
只要有了“有钱人的头脑”，无论采取怎样的手段，都能赚到钱。
    我是一个卖商品的商业文案撰写人，我的赚钱工具是“销售信”。
因此，本书中我将解释我所实际从事的商业文案撰写工作，并以销售信为题材解释“赚钱的思考方式
”。
    但是，介绍销售信的写作技巧并不是目的。
我的目的说到底，是希望以我的工作为题材，让各位都能拥有“赚钱的头脑”，都能掌握“赚钱的思
考方式”。
    关于掌握“赚钱的思考方式”，有以下五个步骤。
    Step 1  学会在自己喜欢的时间里，以自己喜欢方式赚钱的“思考方式”    Step 2  提高搜集信息，利用
信息的能力    Step 3  构造能够自动得利的营销模型    Step 4  学会吸引很多人的心理学    Step 5  学会销售
商品的技巧    在本书中，我将与大家一起，按照顺序一起看一下这五个步骤。
    虽然会有些重复，但是我们知道即使一下子学到了技巧，也绝对不可能一下子就赚到钱的，学习“
市场营销”也一样。
因此，一个一个地清晰地了解这五个步骤是非常重要的。
    商业文案中包含了很多关于销售文案撰写的知识，关于步骤五，在本书中将限定在商业文案中“销
售商品的技巧”上。
除了因为这是我的专业领域之外，还有更大的理由。
    这我将偷偷告诉阅读本书的人。
    这是因为销售信的写作技巧是任何人都能掌握的，最最简单的“赚钱的手段”。
    这是只告诉你的事情，不要告诉别人哦！
    只要有纸和笔，完全没有任何投资的必要。
只要有台电脑，完全不需要花任何钱就能开始。
    我认为，大家最初可以从副业开始。
请大家利用下班时间、周末、育儿的间歇时间等自由时间，为了将来，或是你自己的成功，尝试一下
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。
    如果顺利的话，可以自立门户，也可以作为副业继续下去。
“工作”或“赚钱”，我们的选择机会就增加了。
    此外，学习了这五个步骤，学习了销售信的写作技巧，绝对会对你现在的工作有所帮助。
销售商品的工作自不必说，提供服务的工作，与人相处的工作等所有工作相通的“成功的关键”就蕴
含在五个步骤之中。
    再哕唆一句，只要阅读了这本书，你就掌握了“赚钱的思考方式”，你就拥有了只用纸和一支笔，
赚钱数十亿日元的，销售信撰写人的“赚钱的头脑”。
    希望本书能够为您开启“成功之门”助一臂之力！
    鬼塚俊宏
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内容概要

　　一封信就能赚到1亿元？
 你在开玩笑吧？

不！
这本《一封信赚到1亿元》的作者鬼塚俊宏就做到了，他利用的工具就是销售信(广告文案的一种)。
仅仅凭借销售信这种工具，作者从负债
3000万日元，最终实现了年收入1亿日元。

《一封信赚到1亿元》介绍了只依靠纸和笔(以最低的成本)，即可赚取上亿元(最高的回报)的销售信撰
写人的思考术。
这种思考术能够将你的头脑转换成能够赚钱的头脑。
因此，这种思考方法不仅对于想要从事销售信(
广告文案)撰写工作的人有用，对任何渴望改变自己命运的人都会有所启发的。
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作者简介

作者：（日本）鬼塚俊宏 译者：满新茹  鬼塚俊宏，strategy-element公司的董事长。
长期从事各行业的市场营销咨询、锵售信和广告文案撰写工作。
到现在为止，已为420多家公司，提供了1400多次咨询服务。
尤其擅长借助分析客户心理和商业模型，谋求企业销售业绩最大化。
作为销售信撰写人，依靠撰写销售信让产品畅销，收取销售业绩提成。
事实上，很多家企业依靠作者所写的销售信，实现了一年内销售利润从零到1亿日元的突破。
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　比起在沙漠里卖沙子，水更畅销
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第6章　价值1亿元的销售信怎么写
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编辑推荐

《一封信赚到1亿元》根据作者鬼塚俊宏的亲身经历写作而成，作者在年轻时代因为家庭的原因欠
债3000万日元，后来通过撰写销售信作者创造了年收入1亿日元的商业奇迹。
《一封信赚到1亿元》提供了大量指导性很强的销售技巧和销售理念，实操性超强，拿来就可以赚钱
，看后就可以学会。
《一封信赚到1亿元》的作者被誉为日本“史上最牛的销售员”，不仅有多年的销售经验，而且曾经
为420多家知名企业提供过1400多次咨询和销售团队培训服务。
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