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内容概要

本书根据多位优秀直销人员的实际经验，根据直销事业的特色，精心总结出直销必备的7种能力，它
们主要包括有：如何做高效能直销人的能力、分享完美制度和产品的能力、赢得直销的口才能力等。
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章节摘录

书摘法国有一位年轻人很穷，很苦。
后来，他以推销装饰肖像画起家，在不到十年的时间里，迅速跻身于法国五十大富翁之列，成为一位
年轻的媒体大亨。
不幸，他因患上前列腺癌去世。
他去世后，法国的一份报纸刊登了他的一份遗嘱。
在这份遗嘱里，他说：我曾经是一位穷人，在以一个富人的身份跨入天堂的门槛之前，我把自己成为
富人的秘诀留下，谁若能通过回答“穷人最缺少的是什么”而猜中我成为富人的秘诀，他将能得到我
的祝贺，我留在银行私人保险箱内的一百万法郎，将作为揭开贫穷之谜的人的奖金，这也是我在天堂
给予他的欢呼与掌声。
    遗嘱刊出之后，有近两万人寄来了自己的答案。
这些答案，五花八门，应有尽有。
绝大部分的人认为，穷人最缺少的当然是金钱了，有了钱就不会再是穷人了；另有一部分人认为，穷
人之所以穷，最缺少的是机会，穷人之穷是穷在背字上面；又有一部分认为，穷人最缺少的是技能，
无一技之长所以穷，有一技之长才能迅速致富；还有的人说，穷人最缺少的是帮助和关爱，是漂亮，
是名牌衣服等等。
    在这位富翁逝世周年纪念日，他的律师和代理人在公证部门的监督下，打开了银行内的私人保险箱
，公开了他致富的秘诀。
他认为：穷人最缺少的是成为富人的野心。
在所有答案中，有一位年仅九岁的女孩猜对了。
为什么只有这位九岁的女孩想到穷人最缺少的是野心?好在接受一百万法郎的颁奖之日，她说：“每次
，我姐姐把她的男朋友带回家时，总是警告我说不要有野心!不要有野心!于是我想，也许野心可以让
人得到自己想得到的东西。
    谜底揭开之后，震动法国。
一些新贵、富翁在就此话题谈论时，均毫不掩饰地承认：野心是永恒的“治穷”特效药，是所有奇迹
的萌发点，穷人之所以穷，大多是因为他们有一种无可救药的弱点，也就是缺乏致富的野心。
    强烈的愿望能使人施展出全部的力量，实现自我超越，比做得好还重要。
其实，胜利与失败之间不如人们想像的那么大，有时仅仅是一念之差而已。
欲望使人全速前进而无后顾之忧，欲望可以使一个人的力量发挥到极致，从而可排除所有障碍。
凡是能排除所有障碍的个人或团队，常常屡建奇功。
当我们尽力施展一切时，我们一定会扫除前进道路上的一切障碍，从而获得成功。
成功者都有极其强烈的获得成功的意愿、决心与欲望，并全力以赴。
我们可以成为胜利者，只要我们拥有获胜的欲望，我们就一定能够成功，这适用于任何人。
    不管结果如何，只要我们有了成功的欲望并全力以赴了，我们就能带来个人的满足。
假如每一位到达终点的人都有奖品，大部分赛跑者都不会相信他们会赢，但是每一位跑完全程的人都
是胜利者，因为好好完成一件事的真正报酬就是把它做出来。
没有一件事比尽力而为更能满足自己，也只有在这时候你才有发挥最好的能力。
一位世界冠军曾说：“尽你最大的努力做这件事，比你做得好还重要。
”    不知道自己能不能做而执意去做，常常会使一个人能完成几乎不可能完成的事情。
有一位刚刚从事直销事业的直销员，他几乎没有任何的直销经验，但幸运的是，他勤奋好学，不懂就
问，而且热心工作，结果半年下来，他的销售业绩最好。
初生牛犊不怕虎!这就是许多新直销员比老直销员做得好的原因。
    朋友们，我们身上发生了什么并不重要，只要决心跟我们在一起，就会有积极的反应，就会大大增
加你成功的机会，帮助你得到生命中渴望的许多事物。
P3-4
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编辑推荐

直销是21世纪最赚钱的职业之一。
在直销业淘金，需要积极自信的心态、机敏冷静的大脑、较强的心理调适能力、一流的口语技巧、坚
决果断的执行能力、良好的沟通技能、高效的客户管理能力、高超的领导艺术和百折不挠的抗挫折力
。
本书正是围绕上述核心内容总结出直销人必备的7种能力，为广大直销员提供了完善备至的训练内容
、画龙点睛的训练指导和立竿见影的训练方法。
本书是每一位直销员跃升为金牌直销精英的“终南捷径”，也是每一个直销公司打造无敌团队的“黄
金熔炉”。
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