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前言

　　我来中国工作已经十多年r，除了家乐福，之后也在其他的国内卖场任过职，我对此职业的熟悉以
及热爱让我无法离开这里。
　　我很了解卖场在中国的发展，也部分了解了这些年在这个高速发展的行业中，我身边工作的那些
中国员工。
我不敢说卖场是一个艰难的行业，因为每一个在职场上徒步行走的人都会出来反驳我。
我也不敢说卖场是一个黑暗的行业，因为只要有日月闭合，就会有黑暗出现，所有的行业都理当如此
。
　　但卖场确实是一个有特殊光圈的职场舞台，里面售卖的数万种商品，与之相关的数百家门店，都
在日日夜夜地编织着光怪陆离的情节。
所以当GiGi告诉我，她写J，一部以卖场为背景的职场小说时，我是有些吃惊的。
而当我在她的帮助下读完了所有章节后，我的吃惊更是无以言表。
　　生活每天都在给我们机会，也从我们面前带走机会，但我们无法辩驳，也无力争取——这是GiGi
一直在跟我解释着的她写这本小说的初衷。
她希望人们了解小说中这些卖场的采购们，他们一直都没有机会看到生活的精彩赏赐，因为他们一直
都在忙着为生存奔走。
他们穿着光鲜的职场外衣，戴着昂贵的领带和首饰，可是内心始终惶惑，也始终漆黑。
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内容概要

从未涉及的职场领域，“采购”与“销售”的博弈之道。
在亚洲第一大零售企业这个舞台上，敌友难辨，谍影重重，职场之路永远步步惊心，无法预料下一个
出局的是谁。
    两大国际知名卖场竞相力销，火爆上架，牢牢占领HOT人气畅销书榜首！
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作者简介

兰若小倩，年轻白领，曾在两家国际性大卖场从事过采购工作，虽然工作成绩优秀，但一直认为卖场
采购并不是自己最有兴趣做的事。
2007年底开始在网络写小说，至今为止共创作过十几部短篇小说、两部长篇小说和一部剧本，博客中
的“办公室故事”系列曾在上海某报连载。
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书籍目录

推荐序1：一个有着特殊光圈的职场舞台推荐序2：记载着你们看不见的那部分题语PMS大卖场人事架
构表楔子Chapter 1　新人试水深Chapter 2　借刀杀人Chapter 3　不能得罪VIPChapter 4　爱和职场无
关Chapter 5　女性优势Chapter 6　利用感情Chapter 7　无声的战斗Chapter 8　借“羊”替罪Chapter 9　
没有灰姑娘Chapter 10　反客为主Chapter 11　了解上司Chapter 12　围魏救赵Chapter 13　暗度陈
仓Chapter 14　暗箭难防Chapter 15　釜底抽薪Chapter 16　新任总裁Chapter 17  一场赌局Chapter 18　爱
情较量Chapter 19　狭路相逢Chapter 20　借风脱险Chapter 21　战略联盟Chapter 22　攻击软肋Chapter
23　身世之谜Chapter 24　一振出局Chapter 25　事业低谷Chapter 26　利益婚约Chapter 27　转换视
角Chapter 28　无法放手尾声：新战场《棋逢对手》职场生存36计
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章节摘录

　　夏夕颜听完觉得这个故事的结构很合理，应该是真实的，只是她还有一个疑问，“何经理，你说
的事我也没办法帮你，我刚才在电话里就跟你讲过了，我管不了韩薰，你为什么还是坚持要和我见面
呢？
”　　何文俊刚想说话，侍应生开始上酒菜。
何文俊等侍应生倒完了酒，举起杯子说：“夏小姐，说了这么长时间的话，喉咙都干了，我们先干一
杯吧，预祝我们合作成功。
”说完他一口喝完了杯中那半杯红酒。
　　“合作？
何经理，我和你有什么项目需要合作的吗？
”夏夕颜没有动，她知道何文俊今天找她绝对不是简单地跟她诉苦，应该还有着更深远的目的，现在
这个目的马上就要揭晓了。
　　“当然有。
”何文俊放下手中的酒杯，露出一个笑意。
　　“夏小姐，我也算你们PMS的老供应商了，这些年在你们这里也投了不少钱，所以我不会这么容
易就甘心退场的。
我在PMS里也有一些朋友，他们对我说你曾经是韩薰的老板，是被江若水逼得降职为采购的，如果江
若水和韩薰下台的话，我们两个可能都有翻身的机会。
既然对象相同，目标一致，怎么就不可以合作一回呢？
”说完何文俊笑眯眯地看着夏夕颜，等着她的反应。
　　夏夕颜微笑地回望着他，看不出任何的表态。
一个在PMS里遭遇到挫折的陌生供应商把她带到这里，必定是有企图的。
看何文俊的样子也是个聪明人，不会做无用功，现在她只是在等待看他怎样打开手中的包袱了。
　　“何经理果然人脉广，将我们公司里的事情打听得一字不差，既然你对我的现状已经这么了解了
，那么依你看我在哪方面能帮上忙呢？
”　　何文俊谨慎地朝门的方向瞄了一眼，身体前倾，压低声音说：“在这一个星期里，我全天候跟
踪了韩薰，想拍一些他受贿的证据，结果没想到却拍到了他和你们公司里的一个女人乱搞男女关系的
照片。
我知道你们公司是不允许在公司内部搞婚外情的，何况还都是采购部的，我本来想再找上一级的去告
发他，可是我已经上了你们公司的黑名单，连大门都进不了，根本不可能找得到你们大老板，所以希
望你能帮我想想办法。
”
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媒体关注与评论

　　我不敢说卖场是一个艰难的行业，因为每一个在职场上徒步行走的人都会出来反驳我。
我也不敢说卖场是一个黑暗的行业，因为只要有日月闭合，就会有黑暗出现，所有的行业都理当如此
。
 我知道我读到的不是一本简单的小说，而是我和我的朋友、我的同事都息息相关的属于我们这个群体
的职场时光、真实人生。
因为真实，所以动容；因为动容，所以才对这样的阅读机会备感珍惜。
　　——家乐福超市前店长　奥利弗?福耐（法籍）　　我建议所有的卖场工作人员都来看一下这本小
说。
即将入行的可以把它当作一本入门书，对即将进入的这个职场环境有一个粗略的轮廓和必要的心理准
备。
所有在位很久的采购们也应该看一下这本书，利益和诱惑无处不在，生活与生存都步履维艰，所有的
前因必将会有相应的后果，有时候你们看得见，有时候你们并不见得都看得见。
而这本书中记载的可能就是你们看不见的那部分。
　　——国际知名卖场采购总监　朱宗武

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<棋逢对手>>

编辑推荐

　　职场是海洋，人在其间沉浮，一边征服，一边逃生，无法界定两者的定义，一切只能凭借内心的
感觉。
　　新女性职场主题小说，首曝零售大卖场真实职场生物链，一本从超市诞生、从超市畅销的超级小
说，家乐福前法籍店长＆国际知名卖场采购总监倾情作序，扛鼎推荐！
采购人员最具实战价值的必修课，销售人员最想了解的买方战略。
　　两大国际知名卖场竞相力销一本从超市诞生、从超市畅销的超级小说　　“采购”与“销售”的
博弈　　“买”与“卖”的绿色通道
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