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前言

随着我国市场经济的快速发展，私营企业如同雨后春笋般不断涌现，并开始在市场大舞台上扮演着越
来越重要的角色。
许多有志于投身商海的人，都将拥有自己的公司当做人生的一大追求。
然而，市场风云变幻莫测，商海浪涛此起彼伏。
适者生存，优胜劣汰的竞争法則，使得多少初涉商海之人屡战屡败。
但也让一部分人在残酷的商战中春风得意，立于不败之地。
由此可见，开办公司不是一件易事，它不仅需要胆识、资金和人才，还需要有完善的创业战略和经商
技法。
如何开办一家赚钱的公司？
创业初期的艰难时期如何度过？
怎样让公司良性运作，步入正轨？
资金周转不顺畅怎么办？
管理和用人不到位怎么办？
公司不赢利怎么办？
这些问题无时无刻不在困扰着每一位初涉商海的人，而这些问题，正是决定一家公司能否生存的关键
。
一位成功的企业家曾说过：“民营公司是野生的，要生存下来很辛苦。
”创办私营公司，从事经营的根本目的是为了賺钱，可以说公司赢利与否是一家公司经营成败的标志
。
然而。
茫茫商海，大小公司林立，真正的赢家却寥寥无几。
大凡成功商人的过人之处则在于赚钱的技巧高明。
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内容概要

有人说：创业不易，开公司更难。
其实，开公司资本多寡并不重要，没有钱照样千大事。
只要你拥有犀利的眼光、超群的智慧，并且能够掌握开公司的“诀窍”，就会生意兴隆、财源广进，
最终使你成为一名智慧的老板、成功的企业家。
　　种下一棵摇钱树——开办一家会赚钱的公司　　这样投资公司会赢利　　巧妙把握创业良机　　
公司经营的秘诀　　让畅销产品撑起一片天　　掌握营销获胜高招　　广告宣传带来滚滚财源　　把
公司步步做火　　识人用人有学问　　智慧管理出效益　　学会理财，才会轻松赢利　　好人缘带来
财富　　商务公关与谈判　　防败守业，使公司成为常青树
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章节摘录

第一章 种下一棵摇钱树——开办一家会赚钱的公司1.创办公司从梦想开始什么是梦想？
通俗的解释，梦想是由人的意识活动产生的。
当你开始思索开办公司时，将会察觉到，财富其实始于一种思想状态，这种思想状态是从一粒小种子
开始的。
一个好梦想，要求有明确的目的，需要付出烦琐的劳动才能实现。
梦想能量就是财富的种子，财富就是梦想能量的果实。
“一切的成就，一切的财富，都始于一个梦想。
”二十多年前的一天，全球闻名的美孚石油公司董事长贝里奇到南非的开普敦检查美孚石油开普敦分
公司的工作。
在分公司的卫生间中，他看见一个工作认真，身体强壮的黑人小伙子正在十分投入地擦地板。
贝里奇问这个黑人小伙子：“青年人，你今天的工作是擦地板，那么你今后的梦想是什么呢？
”黑人小伙子十分虔诚地回答：“我可不想一辈子都当清洁工，我的梦想就是，能幸运地碰到一位圣
者，然后请求他为我指点迷津，赐予我一份很体面的工作，使我将来能够做出一番伟大的事业来。
”贝里奇听后，笑着对黑人小伙子说：“小伙子，二十多年前我曾经到过南非，那时候，我曾上过南
非的圣山，那时的我和今天的你一样，只是一位普通加油工。
但幸运的是，在那一座圣山上，我正好遇到一位圣者，他指点了我。
根据他的指点，我今天才成为美孚石油公司的董事长。
据说，只要谁能够有幸见到圣者，他就会开创出一番事业来。
年轻人，你为何不去请那位圣者给你指点一下呢？
”黑人小伙子听后，十分高兴地说：“我明天就要去找那一位圣者。
”次日，黑人小伙子天未亮就出发了。
他跋山涉水赶往山脚下，穿树林攀悬崖，历尽千辛万苦，日夜兼程地走了一个多月，终于站在了白雪
皑皑的温特胡克山顶峰。
他在山顶上苦苦寻觅了许多天，没看见圣者。
他不甘心空手而回，便从山顶下来之后，又攀过一道道山脊，越过一道道沟壑，但使他感到失望的是
，他连圣者的影子都没看见。
黑人小伙子十分失望地回来找到贝里奇，灰心丧气地说：“董事长先生，我已经到达圣山的山顶了，
也差不多寻遍了圣山每一个角落，但除我之外，在偌大的圣山上，我连一个人甚至一个别人的脚印都
没找见，更不要说找到那一位圣者了。
”贝里奇笑着问道：“真的连一个人都没有了吗？
”黑人小伙子回答：“除我之外，真的没人了。
”贝里奇高兴地笑了笑说：一“小伙子，你已经看见圣者了。
”黑人小伙子不理解地说：“圣者？
除我之外，那山上肯定没人了，我怎么会见过圣者呢？
”贝里奇说道：“你自己就是圣者啊！
”见小伙子仍然不理解，贝里奇便说：“那么伟岸险峻的雪山，有谁敢攀到顶端了呢？
你能有勇气与毅力不畏艰难地攀登上去，你不是圣者谁还是圣者呢？
年轻人，你的梦想一定会实现的，只要你记住：自己就是圣者！
”二十多年过去了，后来，那位黑人小伙子果然成为美孚石油公司开普敦分公司的总经理，他的名字
叫贾姆纳。
他总结自己的成功经验时，深有感触地说：“一个人要想开创出一番事业来，就需要记住你自己就是
圣者。
”一个人有了梦想，就有了向一切挑战的勇气；有了梦想，就有了战胜一切的自信；有了梦想，就有
了不畏艰难的坚强毅力⋯⋯美国路易斯安那州黑人贫穷农户的一个孩子名叫贝凯，他有一位积极进取
的母亲。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<开公司经商必读>>

她看到自己贫阑的家境，经常考虑这样的问题：我们一家即使每天辛苦劳动，收入却只能维持生计，
孩子根本没有读书机会。
为了摆脱困境，她每天苦思良策。
有一天，她同儿子贝凯讨论说：“孩子，我们不应该贫穷，我不想听到你说，我们的贫穷是上帝的愿
望。
我们的贫穷并不是由于上帝的原因，而是因为我们全家人从未产生过致富梦想。
”母亲这一番话深深地震撼了贝凯的心。
贝凯虽然年龄不大，但他的心中已经萌发了致富的梦想。
随着年龄的不断增长，他致富的愿望也越来越强烈了。
从此，他心中时刻想着怎样才能走上致富的道路。
于是，在生活中，他总是将一些能够创业致富的东西放在心头。
后来，经过一番刻苦的努力，贝凯终于开办了一家大公司，并成为该公司的董事长。
贝凯没有将贫穷视作自己的负担，相反，他将它视为致富的法宝，这个法宝就是创业致富的远大梦想
。
既然梦想对于我们创业如此重要，那么我们该怎样认识梦想呢？
（1）梦想即财富一切财富的获得均来源于伟大的梦想，梦想是获得财富的原动力。
因此，要想开办公司的创业者必须要树立远大梦想，并为自己的梦想付出努力，这样才会得到财富的
青睐。
（2）要善于梦想善于梦想之人，不管如何贫困，如何不幸，他都有信心。
他敢与命运抗争，相信好的日子一定会到来。
一个贫穷的小伙子，会梦想当一家跨国公司的老总；一位贫一个两手空空的人获得了价值连城的财富
。
正是这种梦想，这一粒小小的种子，使创业者有勇气有信心，向着财富的大道阔步前进。
（3）世人无难事，只怕有心人创业道路上的艰难险阻并不可怕，只要有梦想，有信心，有毅力，就
能战胜成功道路上的挫折，实现自己的抱负与理想。
有远大的创业梦想再加上辛苦的努力，就能实现开办公司的美好愿望。
远大的梦想是创造财富的原动力。
一个想创业的人，只要心中有梦想，并且付出辛苦的努力，就能轻松开办自己的公司，赚取可观的财
富。
2.开公司应像婚嫁一样慎重创业者都会说，开公司是一生中最高兴，最得意，最有收获的事情。
在你想象自己的名字出现在《财富》杂志里之前，还是让我们来先看一下困难重重的现实吧。
弄不好，创业者不但会创业失望，而且连基本的生活保障都会成为问题。
因此，打算创业的你，开办公司之前一定要慎重。
我国有位北方人偶然去美国旅游，在纽约唐人街吃早点的时候，他欣喜地发现有中国北方人喜欢吃的
热油条。
更让他吃惊的是，美国的油条很贵，在国内吃油条，一千克只需要6元人民币就足够了，但在纽约唐
人街，每公斤要付18美元。
尽管吃了一次价格昂贵的油条，但他内心却很高兴，因为他早已想与很多人共同到美国淘金了，只是
在美国寻找不到合适的生意项目。
这次简直是天赐良机。
既然美国油条如此贵，生意又是如此好，自己回国学上一手炸油条的技术，再到美国来，一定是能够
发财的。
这个人十分高兴，他高兴地赶回国内，刻苦学习炸油条的技术。
在炸油条的技艺娴熟之后，他决定到美国去淘金。
去美国尽管十分不易，但在全家的共同努力下，他和妻子终于来到了美国。
到美国之后，他们很快便在纽约唐人街开办了一家中式早餐专卖店，炸油条就是他们经营的主食。
开业后生意很不错，附近的人纷纷赶来购买他们的炸油条。
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看着许多钱财如同雪片一样飞进来，他和妻子高兴极了，他们坚信：只要他们不断努力，不久后就会
成为百万富翁甚至千万富翁，但就在他们夫妇为自己的生意初战告捷而高兴之时，一天早晨，忽然来
了几位穿制服的美国人，拿出工作证向他们夫妇亮了一下，便说：“我们是国家卫生防疫局的。
”然后，用试管装了一些他们油锅里滚烫的油便走了。
下午，那几位身着制服的卫生防疫局的人又赶了过来，他们拿着一张化验单，很严厉地告诫他们夫妇
：“通过化验，你们炸油条的油是反复使用的，这种油对人体危害很大，是禁用的，非法的，你们将
会受到消费者危及身体健康的控告，并将被防疫局罚款并撤销营业执照。
”他和妻子听后，一下子全愣了。
原来在美国炸油条，油必须是新鲜的，一次性的。
一锅油炸一次油条之后，必须立刻倒掉换上新鲜的。
最终他明白了美国油条为何价格昂贵的许多原因。
事后，他被重罚了一笔巨款，还差点被关进监狱。
、血本无归之后，他同妻子伤心地从美国回来。
他后悔地说：“我的失败在于我只看见了炸油条的可观利润，而没有觉察到隐藏在利润后面的法律与
国情成本。
”
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编辑推荐

《开公司·经商必读:经商有学问》讲述了开公司不易，要想赚钱更难，几乎所有的成功老板都曾经历
过艰难困苦的创业与发展时期。
　　公司经营诀窍，创业经商指南。
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