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内容概要

《如何成为插画师》为那些有志成为插画师的人提供实用的帮助和指导。
本书的内容包括：如何制作作品集；如何最有效地找到潜在客户；如何准备面谈和协商合同；如何掌
控、交付作品并追讨应付款等。
本书中也提供了一些建议：如何避免破坏客户对你的第一印象；如何建立工作室；如何保持工作量，
管理时间和经费等。
此外，本书还谈及如何进行自我推荐，创建个人网站，自费出版，以及雇佣代理商的利弊等等。
    本书采访了几位具有国际知名度的插画家，探讨了他们在业内脱颖而出的原因，并探讨了他们与客
户合作的经验和提升创作水平的方法等等。
此外，几位优秀的美术总监还在书中讲述了他们委派插话工作的方式和发现新画家的方式，还讲述了
对于画家推荐材料的看法，并给新生代插画师提出了一些建议。
    作为一名插画家和不少优秀插画师的代理商，作者在书中结合了自己在从业过程中积累的经验，因
此本书对于希望在插画界成功的人来说是不可多得的必备读物。
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作者简介

达莱尔·里斯从1986年开始成为一名插画师，1992年进入伦敦的大橙子工作室。
他于1994年创办了名为“心”(Heart)的插画工作室(位于伦敦和纽约)。
他还身兼专业评审和讲师，在英国各大学授课、他曾参与《插画师的教育》(斯蒂文·海勒著)一书的
编写工作。
目前正与他的同事海伦·奥斯伯纳一起编写出版物《心跳》，并担任该书的美术总监。
他是英国D&AD的成员，并担任大赛评委会主席，同时他还是位于纽约的出版物设计师协会会员。
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章节摘录

插图：不同的杂志确定插画师的方式会有所不同，有些杂志是由编辑决定，有些是由资深设计师决定
，艺术总监或美术编辑也会让不同版面的设计人员各自做决定。
而插画师的确定方式也反映了杂志版面初步设计的确定方式。
现在你找到了符合你插图风格的杂志、该杂志艺术总监或美术编辑的名字、杂志社的地址和电话——
简而言之，你获得了与杂志的插画负责人面谈所需要的相关信息。
在获取信息后，你就要想尽一切办法获得面谈的机会。
这种方式适用于所有类型的客户，而不仅限于报刊客户——之后我会再深入谈及。
出版客户>跟报刊客户一样，你首先要关注的出版客户是那些主要的出版社，然后是大量不太知名、
但同样有插画需求的出版商。
出版社的预算很可能体现出其规模，但它们都是潜在的客户。
很多你认为规模小、不知名的出版商事实上都从属于一些大型出版社。
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编辑推荐

《如何成为插画师》：美术专业职业选择指导读物国际一流专家的经验分享
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