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内容概要

现在，我们即将进入第一章，将讲述我一个密友的故事，他坦陈看到过这个神秘信号。
他在事业上取得的成就足以证明他实现了人生的转折。
当你品读他的故事以及书中其他人的故事时，记住这些都事关人生的重要问题，所有人都会经历到。
    这些问题源于人们打拼谋生、寻找希望和勇气、获得满足和内心的平静，源于人们尽力积累财富，
源于人们对享受身心自由的追求。
    阅读本书时还要记住，这本书讲的是事实而非虚构，目的是传播一个放之四海而皆准的伟大真理，
借此真理，那些做好准备的人不仅学会做什么。
而且知道如何去做，同时，他们会得到开始行动时最迫切需要的激励。
    在开始阅读第一章之前，请允许我最后提一个小建议，这个建议可能会为你提供识别卡耐基秘诀的
线索。
这个建议是：所有成就、所有财富都源于一个构想！
如果你已经做好接受这个秘诀的准备，那么你已经拥有了半个秘诀，因此当另一半秘诀叩响你的心灵
之门时，你就会轻松识别出来。
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作者简介

拿破仑·希尔(1883—1970)出生于美国弗吉尼亚州。
13岁时，他为小城镇的报社做记者。
从此开始了他的写作生涯。
1908年，他为撰写一系列成功人士的介绍文章，采访了当时的钢铁大王安德鲁·卡耐基。
这次采访被他认为是其人生的转折点。
他发现，卡耐基认为成功的过程能够以一个简单的公式概括出来，并为他人理解与实现。
应卡耐基先生的要求。
他进行。
T25年的研究。
拜访了包括福特、罗斯福、洛克菲勒、爱迪生、贝尔在内的500多名成功人士。
他们很多人承认是借助卡耐基先生的秘诀才得以积聚了巨额财富。
 
    1928年，他完成了具有划时代意义的《成功法则》。
该书成为激励千百万人获取成功的教科书。
同时也让希尔成为美国社会享有盛誉的学者。
之后。
他不断地完善自己的成功理论，出版了一系列相关书籍，其中最著名的便是《思考致富》。
这本书自1937年问世以来。
持续畅销70多年，全球销量突破60000000册。
如作者在书中所说，该书是一本特别指导读者如何将渴望致富的明确目标转化为对等财富的书籍。
这个过程被希尔分为简单但有效的十三个步骤。
包括培养信心、自我暗示、应用想象力、发展智囊团等。
方法实用，案例丰富。
1933年至1936年，他还成为美国总统富兰克林·罗斯福的顾问。
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书籍目录

前言第一章  简介  凭“意念”成为托马斯·A.爱迪生事业伙伴的人  离金三尺  “执著换来50美分”的
启示  你是“自己命运的主宰，是自己灵魂的舵手”，因为⋯⋯第二章  致富第一步——渴望：成功的
起点  渴望智胜天生的残疾第三章  致富第二步——信心：渴望的实现及其信心  如何培养信心  信心是
由自我暗示引发的一种心理状态第四章  致富第三步——自我暗示：影响潜意识的中介  简明指导第五
章  致富第四步——专业知识：个人经历与观察  知道如何获取知识第六章  致富第五步——想象力：智
慧工厂  两种形式的想象力  如何实际应用想象力  如果有100万美元，我应该做什么第七章  致富第六步
——精心策划：化渴望为行动  制订个人服务推销计划  领导者的主要特征  领导者失败的十大因素  需
要“新型领导者”的领域  求职的时机与方法  推销个人服务的方式  书面简历应提供的信息  如何准确
得到渴望的职位  推销个人服务的新方法——  “工作关系”现在成为“伙伴关系”  你的“QQS”等级
如何  你所提供服务的资本价值  导致失败的三十种主要原因，其中有多少阻碍你前进  全面盘点个人情
况时你需要回答的二十八个问题  找到致富机会的地点与方法  提供这些恩泽的“神奇力量”第八章  致
富第七步——决策：克服拖拉  一个决定自由或死亡的决策第九章  致富第八步——毅力（执著）：持
之以恒的努力  是信心的源泉  缺乏毅力的表现  如何培养毅力第十章  致富第九步——智囊的力量：驱
动力  通过智囊获得力量第十一章  致富第十步——性欲转换的奥秘  十种大脑刺激  “天才”是通过第
六感培养出来的  为什么人40岁前很少成功第十二章  致富第十一步——潜意识：连接环节第十三章  致
富第十二步——大脑：意念的传播和接收站  最强大的力量是“无形的”  神奇的大脑第十四章  致富第
十三步——第六感：通向智慧圣殿的  大门  通过自我暗示塑造个性  信心迎战恐惧第十五章  如何智取
六种恐惧幽灵  阅读结尾这章时要自我剖析，找出阻碍前进的那些  “幽灵”  六种基本恐惧  对贫穷的
恐惧  金钱万能  女性会掩盖绝望  金钱会使你判若两人  对批评的恐惧  畏惧批评的症状  对疾病的恐惧  
恐惧疾病的症状  害怕失去爱  害怕失去爱的症状  对衰老的恐惧  恐惧衰老的症状  对死亡的恐惧  恐惧
死亡的症状  忧虑  魔鬼工场——第七种基本的不利影响  如何保护自己免受消极影响  为失败开脱的“
五十五种”托词
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媒体关注与评论

　　希尔的成功法则内容深刻，所有领导者每向前走一步。
都应该去体会和领悟它。
　　——美国前总统 威廉·霍华德·塔夫脱　　金钱是一种思想，有一本很棒的书叫《思考致富》。
而不是《努力工作致富》。
　　——《富爸爸穷爸爸》作者 罗伯特·清崎　　如果50年前我就拥有了这套成功哲学，要获得我目
前的成功。
连一半的时间都不用。
我衷心希望全世界都能发现这个智慧。
　　——美国木材大王和轮船大王 罗伯特·大莱　　我知道希尔的成功法则很可靠，因为我已经在做
生意时成功运用了30年。
　　——百货公司之父 约翰·华纳梅克　　我不喜欢用钱来衡量希尔的培训，因为他教给学生的素质
是不能仅仅用金钱来衡量的。
　　——柯达公司创始人 乔治·伊斯门　　如果我有什么成就，完全都要归功于对希尔的成功哲学的
运用。
成为他的第一个学生，我很荣幸。
　　——箭牌糖果有限公司创始人 威廉·瑞格理二世
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