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内容概要

小说以中国竞争最白热化的白酒业为背景，“赤裸裸”地再现“血淋淋”的市场争夺格局。
职业经理人毛华临危受命，以营销顾问的身份加入家福泉集团，通过在危机时期立竿见影的营销策划
活动和一系列成功的品牌推广，得到集团老板黎江湾的高度认可，很快被提升为集团营销总监。
但是，作为一个职场空降兵，突然掉进白酒这个竞争惨烈的大酒缸，困惑、无奈、矛盾和痛苦纷沓而
至：品牌间的对抗、上下级间的博弈、新旧势力间的冲突、企业潜规则和规范管理问的矛盾、事业、
爱情问的两难全强者得以生存，破局方能发展！
    书中将一幕幕巅峰对决的商业战场鲜活呈现眼前，商业智慧、人事博弈和实际操作技巧丝丝入扣其
中，读罢让人热血沸腾，更有一试身手的冲动——制胜营销，竟然方能如此简单！
本书对各行各业营销人、经销商都具有极大的激发斗志、启发心智的作用，完全可以称得上是营销人
、经销商和管理者研读营销的“胜典”。
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作者简介

廖剑勇，浙江大学兼职研究员，中国著名高级职业经理人、中国创新营销标志性人物。
实战经验丰富，历任五粮液、泸州老窖、金种子等著名品牌企业高管。
“蓝海圣剑法”、“EAT123强势心态”等理论创始人。
 
    做过老板，在国外担任过跨国公司总经理，擅长创新营销，对品牌塑造、团队管理、企业经营之道
有丰富的经验和独到的见解，携20年之经验，曾经为数十家一线品牌企业提供过营销策划和管理培训
方面的服务。
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章节摘录

　　1 营销自己　　2月17日，天气难得放晴了。
　　连绵多日的小雨结束了，川西平原迎来了早春难得的一个好天气，阳光照在身上暖洋洋的，窗外
的桉树也冒出了新芽。
　　几天前，毛华在北京办理完父亲的丧事后，陪母亲回到的老家四川邛崃。
邛崃是一座酒城，是中国最大的白酒基酒生产基地。
徜徉在这里的田间乡里，随处都能闻到空气中飘散着阵阵的酒香。
　　这天下午，毛华闭上双眼，静静地躺在家中的竹躺椅上晒太阳。
　　手机突然响了，看看是028的区号，尾数4个7，不太熟悉，但毛华本能地感觉这是个重要的电话，
下意识地调整了一下坐姿才按下接听键，礼貌性地说了一声：“您好？
！
”　　听筒里传来一个柔美的声音：“你好，请问是毛华先生吗？
”　　“是的，请问您是哪位？
”　　“我是家福泉集团的肖丽。
我们集团董事长黎董看过你的邮件了，想约你面谈一下，你最近方便来成都吗？
”　　“哦，这样啊！
我现在正好在四川。
”毛华没想到对方这么快就有回音。
五天前他才把自己在《北京商报》发表过的文章《创新制胜战白酒》电邮给了家福泉的黎江湾，并表
示如果家福泉需要，他愿意加盟。
毛华原以为对方会过一段时间才会有回音，或者根本就没有回音，看来家福泉的反应速度还是挺快的
。
　　“那你明天能抽出时间来公司吗？
”　　“我明天有事，后天吧。
”毛华用了肯定的语气。
电话那头的肖丽让毛华等了一会儿，说要向黎董报告一下，然后对毛华说：“好的，那就定后天上
午10点，集团见。
再见。
”　　实际上毛华明天并没有什么特别重要的事情，他之所以决定后天去，是想给自己多一天准备的
时间，他知道“完美的演出来自充分的准备”的道理。
同时，让对方多等一天，不是也显得自己很忙吗？
　　回想以前自己招聘别人时，如果是较重要职位的人选，在通知应聘者来面试并礼貌性地问对方什
么时候有空时，毛华最不喜欢听到回答就是“我有时间，我随时都可以来”这样的话。
你随时都有时间，不是正好说明你随时都没事情干吗？
！
说明你已经有一段时间没有找到工作了吗？
！
　　毛华重躺到竹躺椅上，他知道这是一次双向选择的面谈，不过电话里听起来对方还是很有诚意的
。
回想起过往的一切，如电影片断般在脑海倏忽浮现。
真是岁月弄人啊！
离开老家到外面闯荡已经整整18年了，这18年里自己回家的时间全部加起来也不到3个月。
记得最近一次回家也已经是4年前的事了。
家乡这十几年发生的变化太大了，就算是生于斯长于斯的自己都有点模糊了旧时记忆！
现在的自己是要家没家，要钱没钱，要事业没事业，似乎又回到了大学毕业离开家乡时的起点，难道
人生的轨迹非得这样螺旋式发展？
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不螺旋就不行吗？
！
不过也没有什么，邓小平同志不是也有三起三落吗？
毛华的心绪如波涛起伏般难平。
　　春节前父亲的去世，给毛华的打击很大。
为了给父亲治病，陪父亲走完最后一程，他转让了自己在昆明的公司，在北京托朋友、找关系，请最
好的医生，用最好的药，几乎耗尽他全部的积蓄。
最终，父亲还是被尿毒症夺去了生命，留下孤零零的母亲。
　　毛华心中也是充满愧疚的，自己这十几年在外闯荡奔波，对父母的孝敬做得真的很差。
有时候钱是解决不了问题的，就像这次花了许多钱父亲还是走了一样。
今后一定要把母亲照顾好，最好就不离开四川了。
现在自己没钱做生意了，就打份工吧，好好地照顾好母亲。
　　这么多年来，异国婚姻的失败，出国，下海做生意，字画、珠宝、广告公司都做过，也挣到过几
笔大钱。
但自己的公司最终还是一直做不大，这里面肯定是有原因的！
究竟是什么原因呢？
也许只要从已经做大的企业身上才能学到，去大企业打工才能学到，不是说学先进找差距吗？
这段时间反思的结果是，自己的优势还是在创意营销，和带队伍方面、搞销售方面。
但好的能力是需要相应的平台才能彻底发挥的，如果能找到一个好的平台，把自己的优势完全发挥出
来，难道不就是成功？
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媒体关注与评论

　　营销无处不在，企业可以营销产品、服务、财产、人物、地方、事件、信息、观念或组织。
　　　　　——菲利普·科特勒（现代营销学之父）　　作者曾身为国内多个顶尖门酒企业高管、营
销总监，以其独有的高端却平实的大营销视角，将一个个来自市场第一线的成功实战案例，巧妙地以
小说的笔法融会贯通，真正做到了“读小说，学营销，知胜道”的多重功效。
《营销总监》是营销人难得的一本好书。
　　——汪俊林（郎酒集团董事长）　　营销人除了要做营销，还要做人；除了工作，还有生活。
《营销总监》就像营销人的一面镜子，不仅照兀尢营销人不断行走的工作，也照见了营销人奔波不停
的生活。
　　——汪歌（新食品杂志社社长）
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编辑推荐

　　在酣畅淋漓的故事中感受职场沉浮，在激动人心的情境中谙心营销之道，销售人竞渡营销职业和
蓝海的培训“胜经”！
　　《营销总监》会告诉你：销售人员必懂的业务技巧和升职诀窍；营销人员必研的理论储备和实战
经验；区域经理必会的沟通技巧和成长路径；营销总临必溃的创新剖析和团队管理；企业老板必悟的
经营战略和御人战术；经销商们必需的精良素质和全局意识；普通、读者必看的营销商战和精衫故事
。
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