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内容概要

　　小员工能为大老板赚进大把钞票，代表每个人都有致富的潜能。
不要再为人作嫁衣，想迈向发达之路，首先要把钱赚进自己的口袋。
老板富翁的奋斗历程，通常被过分夸大，那是吓阻你信心的伎俩。
青春不再，停止哀怨。
30条黄金法则，真实地告诉你致富必经之路。
做到5条，财富已经来到你家门口。
做到10条，你已经跨进成功的门槛。
做到15条，相信你的改变与表现，会让所有的人为之侧目、大感惊奇！
    这是致富的30条黄金法则，有钱人的30个发财秘密。
成功创业的30条重要心态，也是绝对有效的赚钱法则。
拥抱创业，跟死薪水说再见，走向属于你自己的发达之路！
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书籍目录

1.自己当老板2.做你真正感兴趣的事3.提供一种有实效的服务或产品4.考虑选择娱乐业5.创业不是赶早
市6.锻炼自我恢复的能力7.变革你的思维方式8.休假也是一种投资9.你必须学会牢记客户姓名10.走出资
讯的盲点11.成为一个专注的人12.利用你已有的才能13.不要奢望一步登天14.一周工作72小时15.每周都
坚持充电16.意志力，想象自己在攀爬悬崖17.练就一双“火眼金睛”18.具有极佳的倾听能力19.自信，
坚定的态度20.失败才是最有价值的21.请一位优秀的律师22.拥有一颗平和的心23.要求自己考虑别人的
需要24.使用优雅的肢体语言25.时刻保持危机意识26.避开债务的陷阱27.借助别人的力量28.尊重你的员
工29.留住你的员工30.注意每一个细节
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章节摘录

　　1.自己当老板　　一天，比尔·盖茨在西雅图大街上掉了一张1000美元的支票，但他懒得去捡。
因为他目前的财富增长速度是每秒2500美元，而弯腰去捡那张支票至少耗时4秒钟，那就是1万美元啊
！
　　这是流传于国际互联网上的一个“国际玩笑”。
　　比尔·盖茨是以知识为资本的“知本主义”时代的宠儿，他为人类开创了“盖茨之年”，使自己
成为“比上帝还富有的人”。
他19岁的时候以3000美元起家，在自己的车库创办微软公司。
10年之后，他就成为数亿元富豪；又过了10年，他又成为数百亿富豪。
而安德鲁·卡耐基炼了30多年钢，才不过修炼成为百万富翁。
　　比尔·盖茨那张阳光灿烂的娃娃脸似乎有着某种象征意义：在“知本主义”时代，财富属于年轻
人！
　　1965年出生的迈克·戴尔，19岁的时候以1000美元起家，创办戴尔计算机公司。
到1998年，33岁的戴尔个人财　　富已达200亿美元，被誉为“一列飞驰的金钱列车”。
　　在《福布斯》1998年度评选的全球400名富豪排行榜上，还有一位引人注目的华裔巨富——年仅29
岁的杨致远。
1994年，正在斯坦福大学攻读博士学位的杨致远设计出一套网络搜索程序“雅虎”，第二年他就创办
雅虎公司。
雅虎现已成为全球最大的搜索引擎站点，才几年时间，杨致远登上了10亿美元的富豪宝座。
　　据美国一家研究机构调查分析，全球百万富翁的平均年龄已从30年前的62岁下降到目前的38岁。
　　在富豪辈出的硅谷，现在流行这样一种说法：“如果你在30岁之前还没有成为百万富翁，那就没
有成为百万富翁的可能了！
”或许这种说法过于夸张了，但是这样说你应该不会反对吧：“如果你在30岁前还没有成为百万富翁
的欲望，那就没有成为百万富翁的可能了！
”　　当今时代最时髦的词汇之一就是创业，台湾现在大概有300万人在积极创业中，香港有30％的年
轻人在创业，而全中国创业人数已经过亿。
自己当老板让很多人面对可能的艰难和挑战，还有可以预期的发展前景和盈利机会，对于任何人都是
一种巨大的诱惑。
　　1950年夏天，李嘉诚立志创业，他向亲友借了5万港元，加上自己全部积蓄的7000港元，在筲箕湾
租了厂房，正式创办“长江塑料厂”。
　　有一天，他翻阅英文版《塑料》杂志，看到一则不太引人注意的小消息，说意大利某家塑料公司
设计出一种塑料花，即将投放欧美市场。
李嘉诚立刻意识到，战后经济复苏时期，人们对物质生活将有更高的要求，而塑料花价格低廉，美观
大方，正合时宜，于是决意投产。
　　他的塑料花产品很快打入香港和东南亚市场。
同年年底，欧美市场对塑料花的需求愈来愈大，“长江”的订单以倍数增长。
直到1964年，前后7年时间，李嘉诚已赚得数千万港元的利润；而“长江”更成为世界上最大塑料花生
产基地，李嘉诚也得了“塑料花大王”的美誉。
　　不过，李嘉诚预料塑料花生意不会永远看好，他更相信物极必反。
于是急流勇退，转投生产塑料玩具。
果然，两年后塑料花产品严重滞销，而“长江”却已在国际玩具市场大显身手，年产出口额达1000万
美元，为香港塑料玩具出口业之冠。
　　在一般人的心目中，商业无非就是做买卖，你买我卖，如此而已。
但事实上，商业不仅对整个社会有着举足轻重的影响。
所以自己做老板实际上无论是个人财富还是社会地位，都是非常有利可图的。
　　创业者一旦成功，其所赚之钱的增长速度远非高薪一族所能比拟。

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<30岁前成为富翁的30条黄金法则>>

今年赚它个100万，明年可能就是200万。
但高薪一族所拿高薪要达到这样的增长速度我看较难。
　　之所以如此，一个根本原因，是创业者在一个大的适宜发展的环境中，可随心所欲施展才能，挥
洒自如光大自我，这样就容易抓住转瞬即逝之赚钱机遇，一举成功一举成名。
这种情况下，创业者的独特才能往往可用多种灵活的方式与他们所能掌握的其它有限资源充分整合。
一旦整合成功，那么财富和地位往往来得比你预期的要更快更多，就像下面这位北大才女一样。
　　中国地区宝马总代理李莹，这个漂亮女人曾经是北京大学有名的才女“校花”；她23岁就开始做
汽车贸易，在3年之内就赚了1000万元；她被评为“北京十大杰出青年”、“中国经济女性杰出贡献人
物”，曾被一些媒体评为“亚洲最时尚魅力女人”。
　　在北大校园里当时没有人不知道她是个才女，学习成绩好，人长得漂亮曾连续5年出任校级文艺
演出的主持人，在老师和同学看来，李莹前程似锦，等待她的将是铺满鲜花的阳光大道。
1992年毕业时，一大堆就业机会摆到了她的面前。
但是李莹有自己的想法：下海！
李莹带着初生牛犊不怕虎的精神，选择了自主创业，自己当老板这条路。
　　李莹说，那时候，她对富裕生活的理解很简单：挣到100万！
于是，刚一走出校门，22岁的她就开始朝这个目标努力。
李莹以敏锐的眼光发现了进口二手车买卖的商机。
按照当时国家的有关规定，1994年4月前进口二手豪华轿车是免税的，这无疑是个利润丰厚的市场。
于是，李莹从德国进口二手奔驰和宝马，这项生意很红火，因为别人还没意识到，竞争对手少，往往
车还没到港口就卖完了。
跳跃式的发展，使李莹涉足的领域很快涵盖了医疗设备、卷烟、酿酒、汽车贸易等多个行业。
短短3年间，她已积累了上千万元的财富，远远超越了自己最初设定的目标，创造了一个财富神话。
　　2004年，李莹在2000多名经销商中脱颖而出，成为宝马在中国实现本地化生产后第一家获准开业
的代理商，李莹为自己的公司取名——盈之宝。
如今，李莹还在北京筹建一个1.57万平方米的新的盈之宝4S店。
这个店建成以后，将成为宝马在亚洲最大的4S中心之一。
“我准备在新店里搞一个VIP俱乐部，希望朋友们有一个更固定的交流场所。
我要让盈之宝除了作为一个宝马的代理，还赋予它更多的文化含义。
可能会在里面做一些画展、雕塑展，搞一些诗会、诗歌朗诵会，还有摄影展⋯⋯我觉得只要是宝马用
户感兴趣的话题，或者他们喜欢的生活方式，我都想尽可能结合起来，大家一起来做。
”李莹说，正如宝马中国区总裁给予李莹的评价一样，她是一个“知道自己要什么的女人”。
　　创业者在没有工作时，或被剥夺了既有的工作时，抑或是不想从事既有的工作时，他们不是向某
一机构申请一份新的工作，而是创建一个新的机构（当然这个机构有时候可能会表现为个体户，但个
体户也是一种“小型机构”，因为它总是要用一两个人手或人才嘛），来为自己、也为其他没有工作
的人们提供工作。
也就是说，创业者的一个重要特征，不光是为他们自己创造工作，同时客观上还为他人创造工作。
　　与就业者一般被某一机构所驾驭不同，创业者一般不被某种机构所驾驭，而是必须驾驭这个被他
创造出来的机构。
要知道，对于某一特定人群来说，驾驭一个机构是重要的，因为这种驾驭机构的机会可能会使他的诸
多潜能得以发挥，而如果没有这一机构让他驾驭，那么他的某些潜能就可能被非常可惜地埋没掉。
这些潜能包括创新能力、寻找新市场的能力、整合所能整合的各种资源创造巨额财富的能力等等。
处于就业状态中的一些个人，可能事实上也拥有这些潜能，但由于他被某一机构所驾驭，所以不能释
放，不能施展，实为可惜。
　　作为年轻人中创业的成功者，王磊也不忘把自己的经验传授给现在的年轻人。
“创业最重要的是要找准目标选对路子，然后就大踏步地往前走，不要怕跌倒，不要怕犯错误，勇敢
地犯错，不能畏首畏尾的。
年轻人没有多少资本也没有什么经验，那他有的是什么？
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就是年轻，不怕犯错误，这就是资本，年轻人的资本。
我曾经在三个月内倒闭了好几家公司。
”　　“年轻人要不怕犯错误，要勇敢地犯错。
其实每做错一件事，就是一条重要经验的总结过程。
不断地犯错，不断地积累经验，这才是年轻人获得经验的法宝。
”　　当前出来创业的多数是刚毕业的大学生，而在学校里所学的专业并不一定是自己未来的发展方
向，但是这些并不影响你的发展方向，不管是什么专业，即使在大学里也没有学过的东西，我们都要
有一直学习下去的精神。
要创业就要做万事通，什么都要懂，不懂的就必须要自己学。
　　无论是过去、现在还是将来，自己当老板，并不是痴人说梦，而是现实可行的，也有很多的人都
通过创业，打开了自己的一片天。
30岁前成为百万富翁，即使把这个当作是一个美梦，那么现在开始创业，你离成功不会太远。
　　英格利斯在他的著作《自己当老板》中有这么一段鼓动人心的话：“扔掉那一成不变枯燥乏味的
只能在脸上增添皱纹的工作，别再在乎辛辛苦苦费力换来的那一点点即不能脱贫更不能致富的工资。
自己当老板，拿同样的精力去经营自己的企业，不好吗？
如果你是老板，还用得着起早摸黑披星戴月地等车，挤车，把宝贵的时间浪费在马路上吗？
还用得着在单位里勾心斗角尔虞我诈躲着明枪暗箭吗？
还用得着在乎办公室里如枷似锁，更像吸血鬼的政策纪律条例吗？
”　　如果你不想眼巴巴地看着自己创造的财富都被别人理直气壮地揣入腰包的话，那就一起去创业
吧，一起去当老板吧！
　　2.做你真正感兴趣的事　　成功者都会选择自己真正感兴趣的事情来做。
那你呢？
你现在做的事情真的是你所感兴趣的吗？
这个问题的回答可能不一致，但是如果我问，你想要成功吗？
答案应该都是肯定的！
没有人希望自己是失败的，对于成功，每个人都有自己的向往。
　　一个人想要成功，对于他所做的事情，要保有良好的态度。
基本上，任何人成功都需要具备一个必要的条件，那就是良好的态度。
30年前，对完美质量的追求可以造成成功；20年前，质量成为了成功的“必要条件”；10年前速度成
了成功的因素；而在今天的新的世纪中，质量和速度都已经成为成功的基本条件；在未来，想要成功
于这个新的世界，你需要的是新的力量“态度”。
　　良好的态度来自于你对你想做的事情的兴趣程度。
对于你根本不感兴趣的事，我认为，你是不能全身心投入其中的，也根本不能去想以此达到你成功的
目标。
人们都是对自己真正感兴趣的事，才会有一种热情态度，让你不断地摸索前进，直到你成功。
　　福特汽车的创始人亨利·福特说过：“假如你有热情，便能做事。
热情就像酵母。
会使希望膨胀，直达太空。
热情是闪烁在你眼中的光芒，是你轻快的步履，是你有力的握手，使你用充沛的意志和精力去达成你
的理念。
热情的人都是战士，他们不屈不挠，讲究质量。
热情是所有事物能够推行的基础。
有了热情，才会有结果。
否则只是一场空谈而已。
”你的热情会传染到你周围，同每个人打交道，我们都应该保持着十足的热情，　　热情具有很强的
感染力，只有对自己感兴趣的事情，你才会从内心里散发出你的热情洋溢，即使你的表达能力也许不
佳，也能影响你的顾客跟着你热情起来。
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如果缺乏热情你的谈话就像过期食物一样酸臭得令人讨厌。
热情能帮助你在事业上一帆风顺，财源滚滚，并可以让你享受着健康、富裕、快乐的生活。
　　1965年，在剑桥大学主修心理学一位韩国学生。
在喝下午茶的时候，他经常会去学校附近的咖啡厅或茶座听一些成功人士聊天。
这些成功人士包括诺贝尔奖获得者，某一些领域的学术权威和一些创造了经济神话的人，这些人幽默
风趣，举重若轻，把自己的成功都看得非常自然和顺理成章。
时间长了，他总结后发现，在国内时一些成功人士把他给欺骗了。
那些人为了让正在创业的人知难而退，普遍把自己在创业时的艰辛夸大了，想让那些准备创业的人们
畏难而退。
　　作为心理系的学生，他认为很有必要对韩国成功人士的心态加以研究。
1970年，他的毕业论文就是《成功并不像你想象的那么难》，并把这个论文提交给了现代经济心理学
的创始人威尔·布雷登教授。
布雷登教授读后，大为惊喜，他认为这是个新发现，虽然这种现象在东方甚至在世界各地都是普遍存
在，但是此前还没有一个人大胆地提出来并加以研究。
惊喜之余，他写信给他的剑桥校友——朴正熙，当时正坐在韩国政坛第一把交椅上的人。
他在信中说：“我不敢说这部著作对你有多大的帮助，但我敢肯定它比你的任何一个政令都能产生震
动。
”　　后来这本书果然伴随着韩国的经济一起飞升起来。
这位青年也获得了成功，他成了韩国泛业汽车公司的总裁。
　　这本书激励鼓舞了许多想要成功的人，因为这本书从一个新的角度告诉人们，成功与跟那些所谓
的悬梁刺股并没有必然的联系。
其实只要你对某一事业感兴趣，长久地热情地坚持下去就会成功，因为上帝赋予你的时间和智慧已经
足够你圆满做完一件事情。
　　我们大多数人，在实际生活中并没有坚持自己真正感兴趣的事业，一方面不断地在埋怨自己为什
么不能成功，一反面又提不起热情来对待自己的事业。
长此以往，成功只会离你越来越远。
人世中的许多事，只要想做，都能做到，该克服的困难，也都能克服，不用去想是否要有什么钢铁般
的意志，更不去想什么技巧或谋略。
只要一个人还在热情而有兴趣地生活着，你终究会发现，原来造物主对世事的安排，都是水到渠成的
。
　　有些时候构想并不重要，重要的是你有没有用心去做，用你的信念和热情来投入。
并不是因为事情难我们不敢做，而是因为我们不敢做事情才难的。
调整好自己的心态，找到你真正感兴趣的事情，下一个成功的就是你。
　　我喜欢旅行，自然而然地便迷上中国古代有名的徐霞客，这一位远在400多年前，古代还处于交通
不便，野兽出没，他就能一个人浪迹天涯30年，足迹遍及全中国，并把自己的所见所闻写成了著名的
旅游地理名作《徐霞客游记》。
当时的山川河流、气候植被、风土民情都被——记入了这本古代的旅游必读书籍中。
　　徐霞客自幼聪慧，能出口成文，落笔成章，应该说是很有希望考取功名的，但他却不爱仕途，放
下寒窗苦读天下知的期许，22岁背起行囊，行走在翠绿山峦与银光碧波间，一走就是30年。
他所选择的正是自己感兴趣的生活。
在古代那样众多束缚的年代，他舍弃了光宗耀祖的世俗期待，没有违背自己意愿的热情而坚定地投入
到他自己感兴趣的事业中去，成就了横跨十四个省份的壮阔大业。
　　现在的年代是发展急速的年代，任何人都有可能在某一时刻找到自己的成功点，选择好自己真的
认为是自我能够热情投入并且坚持的事业，想要成为百万富翁其实没有那么困难，可能早就已经在你
的规划之中。
　　戴志康，现在，他的正式身份是康盛创想公司CE0，他生于80年代后，到2006年其身价已经过亿
元人民币。
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他是靠做软件起家的，从2003年收入几万元，到2004年几十万元，再到2005年的几百万元，三年之间
他成为了百万富翁。
　　不喜欢上学的戴志康因为对计算机、编程着迷，初中时候成绩就已经不怎么样了，但是对计算机
的精通却是同龄人难以匹敌的。
戴志康曾经坦言，到了大学以后，他依然找不到学习的动力，所以他长时间沉迷于网络，计算机编程
，因为这个是他感兴趣的东西，他自然会有超过对学习的热情程度。
　　在一次上网浏览中，戴志康去了某电影论坛，当他发现那里拥有过10万注册用户时，一个创意在
他脑中诞生了：“如果现在能有一种软件，在一个小区论坛的服务器上装一个，只要一个用户就可以
带来10万人，那么1000个用户带来的就是1亿人。
”戴志康当时就决定将自己全部的精力投入软件的开发。
而与此同时，他的大学课程也亮起了红灯，大学4年，他得到的是三次纪律处分，15门功课不及格，对
此很多人表示很不理解，戴志康的看法是：“我是真正把时间花在我自己认为有意义感兴趣的事情上
面。
如果某个时候我觉得十分需要某方面的系统学习，我会寻找合适的深造机会。
”　　当这款小区软件研发出来后，戴志康将它挂在网上，让大家免费使用，目的是为将来毕业时好
有找工作的资格。
毕业时，某公司提出30万元年薪邀请他加入，戴志康却选择了放弃，怀揣着读大学时通过计算机编程
以及这个小区软件所赚的50万，开办了自己的公司。
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编辑推荐

　　《30岁前成为富翁的30条黄金法则》　　你的发达之路在哪里你还在领死薪水吗30条黄金法则，
创业致富的真相，让你的人生大翻身。
　　你想做个有钱人、发财当富翁吗按照30条黄金法则评估个人条件、培养自我能力，付诸行动。
如果你未满30岁，恭喜你有非常高的机率成为富翁！
如果你超过30岁，恭喜你已经遇到人生翻身的机会！
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