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内容概要

老板送给员工的最好礼物，全中国200万家企业对员工的入门培训教材，全中国500万销量大军量身订
做的“随身教练”。
“一般推销员时常犯的一个错误，就是没有跟他的产品谈恋爱”。
陈安之教你，“谈恋爱”的62大绝招，快速提高销售业绩的62个最有效的方法，成功致富的62条最基
本法则，五项世界推销记录保持者亲身实践的秘诀。
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作者简介

陈安之 国际名师（美籍华人） 北京人间远景文化机构特别顾问、陈安之研究训练机构总裁、电视台
《与成功有约》栏目节目主持人、世界化夫成功学权威、亚洲成功学权威之一、台湾第一位研究神经
语言NLP及NAC专家、世界潜能大师安东尼·罗宾亚洲代言人。
 顶尖演说家、销售专
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书籍目录

献辞 恋爱就要——给对方想要的作者介绍前序 我热爱我的产品第一篇 爱是信赖 爱是倾听       ——如何
建立顾客信赖感 1.跟你的产品谈恋爱 2.必须找出产品的五个最重要特色 3.顾客买的是产品可能带给他
的好处 4.做一个好的倾听者，才能建立顾客信赖感 5.赞美顾客、认同顾客 6.为成功准备知识，为成功
而穿着 7.必须使用顾客见证 8.经常分析顾客的信赖感 9.列出不满意的顾客并想出解决方案 10.建立顾客
依赖感的九个步骤第二篇 爱是了解 爱是关心       ——如何了解产品、关心顾客 11.了解产品比竞争对手
好在哪里 12.分析顾客购买或不购买的原因 13.给顾客百分之百的安全感 14.找到顾客购买的关键点 15.
反复刺激顾客的购买关键点 16.了解谁对顾客有很大的影响力 17.了解并解除顾客不购买的三大理由 18.
事先把你想要给顾客的印象设计出来 19.必须了解谁是你的顾客 20.问对问题赚大钱第三篇 爱要多沟通  
    ——如何增加顾客数量 21.约风顾客越早，拜访顾客越多 22.每天重复暗示你的目标 23.每周提前做拜
访计划 24.早睡早起 25.跟行业最顶尖的销售员在一起 26.把每一个顾客都看成大客户第四篇 爱要说出来
       ——如何介绍产品第五篇 爱要学习，爱要天天练习       ——每个人都是推销员第六篇 爱是贡献 爱
是坚持到底       ——推销的目的是帮助更多的人过更好的生活第七篇 爱要主动，爱要花时间       ——每
个人都在从事人际关系的行业第八篇 爱是对自己的生命负责       ——下定决心，马上行动
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媒体关注与评论

　　跟你的产品恋爱，每一个企业都在寻找会“谈恋爱”的人，每一个人都在寻找“会恋爱”的人。
一本15元口袋书，浓缩成功致富“锦囊妙计”！
62个秘诀，能换来一生命运的转折！
作者把超级成功秘诀，献给所有把产品当作恋人的伟大推锁员们。
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