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内容概要

　　许多人都渴望在开始自己的职业生涯时就能平步表云，获得高薪，实现事业和财富梦，然而他们
常常是始于梦想，输在路上。
《飞黄腾达:刚工作就获得百万年薪的秘决(双色版)》作者比尔&middot;冉柯斯揭示了这一现象背后的
奥秘。
比尔&middot;冉柯斯是美国当代家喻户晓的创业明星，在《飞黄腾达:刚工作就获得百万年薪的秘决(
双色版)》中他详实记录了自己如何从一名普通大学毕业生到创立一家网络雪茄公司，再利用获利开创
房地产事业，最后竞选NBC电视真人秀节目《飞黄腾达》成功，成为美国亿万富翁唐纳德&middot;川
普的第一位接班人，以30岁的年纪实现人生目标的经历和经验，为读者展示了一幅求职、升迁、成长
、成名的职业生涯全景图，揭示了一种&ldquo;通过自我奋斗、以顽强的拓荒精神来追求自己渴念的梦
想&rdquo;的商业精神和职业理念，为所有还未实现人生目标和还未确定奋斗方向的人们指明了一条快
速致富、实现人生梦想的成功捷径。
在《飞黄腾达:刚工作就获得百万年薪的秘决(双色版)》中，比尔&middot;冉柯斯与你分享以下成功的
经验：　　摆正学业和就业的关系　　如何规划职业生涯　　如何在人生的关键时刻和转折点把握自
己的命运　　野心是财富的基因　　学会推销自己，展示自己的才智　　以得体的言行、机敏的　　
如何从精明和优秀的团队中脱颖而出成为团队领袖　　如何进入一流企业，拥有一份高薪工作　　如
何获得上司常识，平步青云，成为企业主管　　进入一个新的更专业的工作环境先扮演好观察者的角
色　　在实践中探索经商、营销、谈判的策略方法　　学会在瞬息万变的商场上抓住稍纵即逝的机遇
　　好的商业创意是快速赚钱的良方　　成功的商业活动从一份完善的商业计划开始　　用自己擅长
的方法做事，扬长避短以制胜　　从榜样、导师、同事和平凡的人身上学到有价值的东西　　从失败
中吸取教训，用已经取得成功的案例指导自己的行动　　为人处世的经验方法　　正确处理工作和生
活之间的关系　　成功者必须具备善于革新、勇于冒险、不断进取、谦逊、守信等素质。
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书籍目录

绪论  我们为何而来清楚我们的目标按自己的主张行事尽自己所能做到最好第一章  创业精神第一份工
作辞职寻找机会启示录  如何制定目标第二章  时刻准备出发童年的几件趣事我和车之间的故事——我
创业生涯的第一步初涉商界的一点成功体会启示录  关于价值第三章  合理估价返回芝加哥，寻找兼职
工作合理定价，创立船坞清洗金牌服务站我们成功了向更高的目标迈进启示录  关于策略第四章  自然
交易推销“骗子”的反常行为“企业家”的憧憬创办环球雪茄公司传单事件转机扩大战果回顾、总结
与展望启示录  关于领导力第五章  与众不同地交易在探索中前进灵活经营，独辟蹊径艰难中的抉择抓
住机遇，开拓新市场火灾的启示启示录  关于战略眼光第六章  一试身手报名试镜进入决赛初试身手我
被录用了启示录  关于实践第七章  感悟在实践中摸索成长基础，基础，再基础！
不断进取，追求卓越启示录  关于成功

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<飞黄腾达>>

章节摘录

第三章  合理估价成功的感觉对我来说就像拥有10个水蜜桃，但只咬顶部最甜的部分。
返回芝加哥，寻找兼职工作“火车永远没有终点站”是我母亲的口头禅，但我不明白母亲说这句话的
含义。
我曾经认为母亲不喜欢乘坐火车或者不相信火车时刻表才冒出这句话。
但随着年龄的增长，我逐渐明白了它的精髓：母亲想让我和姐姐领悟到无论何时何地都能体会沿途的
快乐。
无论我们的理想多么远大，如果不能从旅途中体会到心灵的快乐，获得心灵的慰藉，那么一味追求目
标只能得不偿失。
或许你最后会发现因为追求目标而失去了更多的东西。
有时候，中途有更适合你的停靠站。
尽管结果是最重要的，但是追求结果的过程同样重要。
我早已确定自己的目标，也决定要享受过程的美好。
目标体现了自己的期望，过程融合了有价值的追求，二者缺一不可。
早晨去上班的时候，为了应付一天忙碌的工作，我一定会充满激情，尽量地使自己活跃。
在这个国家，每天都有成千上万的人们在自己不喜欢的工作岗位上奔波，我们周围有很多这样的人，
包括你的员工。
我认为他们不能从工作中体会到成就感，因为没有人愿意多花1秒钟做自己不喜欢的事，他们的心思
集中在更有诱惑力的风景上。
理所当然，他们将毫无进展，一事无成。
请允许我再次引用母亲关于火车的论断，继续讲述我成长道路上发生的事。
我来到伊利诺州皮奥利亚城的布拉德利大学进修法学，虽然曾经梦想成为一名律师，在法庭上正义凛
然地为当事人辩护，但如今我的头脑中充斥着赚钱、创业的想法，无法专心于学业。
我的志愿是攻读刑事学，虽然花在兼职工作上的时间比课堂上的还多，但是我还是将学业坚持到底。
尽管学业成绩不错，但我更关心课堂之外的世界。
大学期间我一直进行着汽车交易活动，气势威严的吉普CJ7、动力十足的牛仔吉普、新颖别致的伊洛
克折篷跑车、高贵典雅的丰田跑车等名车我都交易过。
每次交易我都能赚到足够的钱来支付学费和生活费用，并且还能保持身边时刻有一辆新车供我使用，
继续我的交易。
我赚来的钱对整个家庭弥足珍贵，因为我有3个姐妹在读大学，她们还不能像我一样赚钱，所以我不
能再让父母为我读大学所需的学费而担忧。
坦诚地说，布拉德利大学的学费对我的家庭来说仍是一个不小的经济负担。
我一方面竭尽全力帮助父母减轻学费负担，另一方面，我还要独立支付住宿费、膳食费，以及另外一
些必要的公益性开支。
曾经有一段时间，我对钱的需求达到了贪婪的程度，那时我甚至不愿意施舍给路边的乞丐1美元。
尽管我没有全身心投入到学习中，但我第一年的成绩仍然名列前茅。
因为我知道自己得为学习上的一点点失误付出惨重的代价，导致我无法进入最好的法学院。
我暗下决心，努力赚钱，向着目标前进。
但是我并没有把母亲的论断放在心上，因为我必须承认当时我的侧重点在于尽快实现目标，自然忽略
了其中的过程。
每一次汽车交易中，我都可以得到丰厚的回报。
而我原本以为会给我带来奇迹的法律课程，却没有让我得到想要的东西。
过了很长一段时间，我终于意识到让我感兴趣的是成为一名律师，而并不是成为律师的过程。
读大学正是这样的一个过程，让我提不起精神。
当我接受了这个事实，我才理解了母亲的火车论断，向着我所期望的生活迈进。
在学校读书的时候，我发现自己对校园外的生活越来越感兴趣——香车、美女以及形形色色的舞会。
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尽管我仍然能获得好成绩，但是我的注意力却分散到皮奥利亚城的各个角落。
但不久之后我就返回芝加哥读书了。
大一的时候，父亲因为工作表现出色被调到芝加哥的莱奥纳大学执教。
因为这个学校可以为教职工子女免去学费，所以我在读大二前就转学到父亲所在的学校继续学习刑事
学。
当时我两个姐姐正在攻读研究生，需要一大笔费用，我的及时转学为父母减轻了负担。
同时对我来说也是一件好事，因为我不用再为助学贷款一事而弄得焦头烂额。
尽管我还得支付课本、食宿费用，但是能够免去学费对我来说已经是最大的恩惠。
更重要的是，回到芝加哥让我觉得更温馨。
的确如此，我结交了许多新朋友，并且有机会重新和一些留在芝加哥的童年伙伴取得联系。
回到芝加哥读书后，我必须面对成年以来第一个极其重要的决定——暑期准备做什么兼职工作？
用“极其重要”形容这个决定也许有些言过其实，但事实是，这个问题在当时迫在眉睫，成为我的一
桩心事。
我身边的朋友们都在做一些报酬低、入门简单但自己感兴趣的工作。
有时他们为了进入自己喜爱的领域而去当志愿者，有时他们为了微薄的工资起早贪黑，维修工、保姆
或者快餐店服务员都是他们要从事的工作。
我并不想让自己和他们一样为了微薄的薪水而弄得筋疲力尽。
尤其是在我汽车交易事业的巅峰时期，我更没有动力去做那种苦差事。
我的第一个想法是尝试把全部精力都集中在二手车市场上，期望能在同一时间内进行多个交易，但是
反复思考后我打消了这个念头。
因为我意识到这样做将使我承担更大的风险。
如果一次只交易一辆车，我至少可以算清楚在一辆车上的总投资，然后以合适的价格卖给合适的买家
。
这已经是我能力承受的极限了。
我没有更多的资金，也没有许可证进行更多的汽车较易。
此外我仍是一个在读的大学生，我还有沉重的学业负担，所以我不可能真正全身心投入到兼职工作中
。
不过汽车交易反映了我想从暑期兼职工作中得到什么东西，也反映了我想放弃什么东西。
我不喜欢坐在柜台的后面为客户调酒，不喜欢为客人端茶送水，不喜欢老板剥削我的劳动成果，然后
假惺惺地付给我微薄的工资。
我曾经在FAO Schwarz大型玩具店做过兼职工作。
我的工作是秘密保安，专门负责抓扒手。
这份工作听起来很有趣，但实际上并非如此，有时会发生凶狠的搏斗事件。
不过我还是一直坚持到临时合同到期，一方面这份工作时间弹性比较大，工作地点离学校很近，这样
我可以自由支配时间；另一方面，这份工作至少从理论上给我提供了一个从基层了解如何制裁犯罪的
机会，毕竟我的专业就是刑事学。
但我不能忍受自己在玩具店做一个暑假的兼职保安，这就像看着墙上的油漆慢慢干掉一样无聊。
而且据我回忆，FAO Schwarz玩具店也不会让它的兼职员工和专职员工工作同样多的时间。
如果那样，他们就要付给我们加班费，并且还要给我们提供额外的待遇，享受专职员工的优惠。
精明的老板从不会干这类蠢事。
当时我被赚钱的想法冲昏了头脑，想把自己的时间表填得满满的，才会和玩具店签下1小时4美元的低
薪合同。
这是我大学期间报酬最少的一份兼职工作。
实在是因为当时时间很紧，可供选择的机会又少，而这份工作恰巧出现在我的眼前。
吸取教训之后，我决定按自己喜欢的方式安排这个暑假，好好赚钱，从交易中学点有用的知识。
另外，如果还能在户外享受阳光，邂逅可爱的好女孩的话，那就更好了！
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媒体关注与评论

这不是一本传统的商业书⋯⋯我所谈论的方法不是现成的或已经被推行的。
这些方法只是根据我自己的经历总结出来的——也许这些方法会成为你解决问题、迅速发达的利器。
　　——本书作者 比尔·冉柯斯它讲述的那些鼓舞人心的故事、引人入胜的案例、令人称奇的技巧会
让你大开眼界，渗透到你的生活中去，为你将来步入公司高层、获得高薪助一臂之力。
　　——Kintetsu全球快递公司美国东区副总裁 尼尔森·格比尔·冉柯斯是我所见过最为出色的企业
家之一。
他在书中向人们阐明了自己通过自我奋斗实现人生目标、快速创富的经验，每一位渴望成功、获取高
薪的职业人士都可以从比尔·冉柯斯的身上获得有益而深刻的启示。
　　——美国国际托马球森公司执行副总裁 切里·玛秋我十分赞赏比尔·冉柯斯全新、独到的处事能
力⋯⋯他用自己独到的经验写了这本书帮助人们获得成功。
他所提供的技巧适合于从七年级的小朋友到企业的首席执行官。
　　——美国亿万富翁、川普集团总裁 唐纳德·川普
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