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内容概要

聊天是日常生活中最常见的交流方式，在工作之中，在闲暇之际，都可聊天。
人与人之间的交往也是从聊天开始的。
    聊天不拘泥于形式，可以说说家常，可以谈天说地，可以高谈阔论。
聊天通常看来都是漫无目的的，可是有些人却能在无心的聊天中达到自己的目的：闲聊中的一句话就
可以交到一个朋友，谈成一桩生意！
    这些人就是会聊天的人。
会聊天的人能给陌生人留下良好而深刻的第一印象，和陌生人熟识起来，为以后的进一步交往做好准
备；会聊天的人能在谈判中打破尴尬和紧张，善于营造愉快的聊天气氛，从而达到谈判的目的；会聊
天的人在饭桌上、开会前、出差时，不会冷场，知道该和上司、同事聊些什么，深受上司的青睐和同
事们的喜爱；会聊天的人能轻而易举赢取消费者的心，顺利地把产品推销出去；会聊天的人不与别人
面对面，就能经由网络和别人闲聊，并去发现别人未曾发现的商机⋯⋯    另外，“人脉”在现代社会
也显得越来越重要，有时候也能成为一个人发展事业的助力。
聊天就是拓展人脉和扩大社交圈子的主要途径之一。
社交圈子越大，可获得的机会就越多。
会聊天的人在社交场上善于让人发现自己身上能为别人所用的资源，同时，也能及时发现并挖掘对方
身上能为自己所用的有利资源和信息，得到我们想要的东西。
    我们身边有不少虽然没有太多的实力和知识储备，却能在闲聊中就把握机会寻到商机的人，那我们
怎么才能在聊天中就搞定自己的事业呢？
    本书精心策划，言简意赅，从实例分析了聊天对事业的积极性，以及在社交场合中怎样去与别人聊
天的方法，让你从中有所得，为事业加分。
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章节摘录

　　闲聊好处多——插上机会的翅膀　　发现能提携自己的伯乐　　千里马要靠伯乐来发现。
当今社会人才济济，说明了千里马数量不少。
可想而知，伯乐也不会悠闲到哪儿去。
在伯乐很忙，千里马又很多的情况下，我们自己也要争取做一匹让伯乐很容易发现的千里马。
　　怎么才能让伯乐发现呢？
闲聊就是很好的媒介。
在与别人闲聊的过程中，我们可以架起与别人良好沟通的一座桥梁，产生亲和力，拉近与别人的距离
，从而让别人对自己感兴趣，让别人很容易发现我们跟别人的与众不同之处。
　　但是也不能随便在路上抓一个人来聊天，那要在什么时候和别人闲聊呢？
例如，经常参加一些适合自己的社交活动，像同学、朋友的生日Partv（聚会）、公司的聚餐、宴会、
各种读书会、学术产品等交流会，以及各种的艺文活动等。
另外，在搭乘各种交通工具，如飞机、捷运或交车时，也可找机会与邻座的人闲聊；甚至到超市买东
西排队结账、到银行排队办事，或接孩子放学时，都可利用机会跟旁人聊聊。
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编辑推荐

　　想在职场中出头的你，想开创一番事业的你，想成为Top Sales的你⋯⋯　　创造超级业绩的聊天
术，什么人都不该错过本书。
　　会聊天的人能让人留下良好的印象，为以后的进一步交往做好准备；　　会聊天的能在谈判中尴
尬和紧张，营造愉快的聊天气氛，从而达到谈判的目的；　　会聊天的人能在饭桌上、开会前、出差
时，不会冷场，知道该和上司、同事聊些什么，深受上司和同事的喜爱；　　会聊天的人能轻而易举
地赢取消费者的心，顺利地把产品推销出去。
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