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内容概要

　　随着社会主义新农村建设的深入开展，对农民科学技术素质的要求越来越高。
今天，越来越多的农民朋友注重科学技术的学习，重视学科学、用科技，用农业科技武装头脑，改变
靠天吃饭、依传统经验种田的方法，充分运用现代农业科技开展科学种田。
这就离不开一套有较强针对性和实用性，便于农民朋友学习、提高的培训教材。
为了做好这项基础性工作，我们组织有关职业技术院校的教师和长期从事农业技术工作的资深专家，
编写了这套新型农民技术培训系列丛书，供各地开展新型农民培训时选用。
该套丛书采用了国家最新标准、法定计量单位和最新名词、术语，并注重行业针对性和实用性，力求
做到内容浅显易懂、图文并茂，让农民朋友易于学习、掌握。
该套丛书共涵盖种植、养殖、加工、农产品安全等大类，共20多册，是目前国内同类丛书中最新的一
套培训教材。
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章节摘录

　　（二）抓发展　　我国农村经纪人数量多、分布广，形式多种多样。
要根据不同类型农村经纪人自身的特点，分类指导，因势利导，积极培育和促进农村经纪人队伍的发
展壮大。
要进一步加大农村经纪人的扶持力度，发展可以作为经纪人发展基础的产业，发现有眼光、有奉献精
神、有组织才能的农村经纪人，实行分类指导，使其成为农民自我服务，自我管理，自我发展的经纪
人队伍。
　　1.依托批发市场，发展运销经纪人。
批发市场是农副产品的重要集散地，市场形成的商流、物流和信息流联系着众多的农产品经营者，是
经纪人活动的重要场所。
要结合农产品批发市场的建设和培育，积极发展农村经纪人。
批发市场要加强对场内经纪人的引导、组织与服务，密切与外地经纪人的联系，使市场成为经纪人之
家，成为培育和壮大经纪人队伍的有效载体。
　　2.围绕农业产业化经营，发展贮藏加工经纪人。
针对我国农产品储藏保鲜率低、加工能力弱的现状，适应市场需要和消费变化，积极发展农副产品贮
藏加工经纪人。
在储藏加工经纪人的连接和带动下，加快农产品贮藏保鲜与加工基础设施建设，增强农产品储藏保鲜
能力，促进农产品初加工和深加工发展，提高农产品附加值，增加农业效益。
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