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内容概要

在这个世界上，不是光靠个人努力就能得到你想要的金钱、地位、爱情、友谊等。
你必须学会推销自己，让别人接受你、配合你。
懂得推销自己、善于推销自己是一项必备的生活技能。
有了它，你的生活便会发生天翻地覆的变化，人生也将由平庸走向辉煌。
    本书精选的推销故事中，有很大一部分都是“大人物”的亲身经历和经验之谈。
你可以从中汲取营养、借鉴经验，迅速找到通往成功的捷径。
最后提醒你一点：在“推销”的道路上，不要轻言放弃——每征服一个“客户”，都会带来无限的喜
悦和骄傲，然后激发你做得更好！
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