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前言

随着我国市场经济体制的进一步完善和发展，全球经济一体化的发展以及中国对外开放领域的拓宽，
为了能适应新的世界经济的发展需求，使得中国企业能够在完善的法律环境中从事商业活动，一方面
，要求我国国内的立法机关加快制定相应的法律法规；另一方面，我们也必须放眼世界去了解其他国
家的法律法规，以便在对外经济贸易的过程中，做到知己知彼。
本书主要介绍西方两大法系之一的英美法系中最具代表的英国的商务法律。
所谓商务法律主要是指在人们从事商务活动时，对他们的行为进行规范，同时对他们的行为进行相应
约束的法律。
英国是民商合一的国家，本书概括了人们在英国从事商事活动中所对应的法律环境，并让人们了解在
从事商务活动中所涉及的相关法律，特别是实体法的法律领域与规定。
本书是一本学习英国商务法律的入门级读物，它精选了近百个通俗易懂的案例，对想了解英国商务法
律，正在学习英国商务法律以及希望与英国当事方进行商事活动的中国公民和中国企业起到辅助的学
习作用。
了解英国商务法律，对希望与英国当事方进行商事活动的当事人来说，能够提高彼此之间商事活动成
功的几率。
服从法律是每个公民，尤其是从事商事活动的当事人应尽的义务，只有在了解、明白、熟悉了英国的
商事活动的法律环境和相关的法律后，才能更好地促进与英国当事人的商事活动的展开与发展。
由于时间的仓促，本人的水平有限，不足之处在所难免，谨请读者提出宝贵的修改意见，我不胜感激
。
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内容概要

　　《英国商务法律》是一本学习英国商务法律的入门级读物，它精选了近百个通俗易懂的案例，对
想了解英国商务法律，正在学习英国商务法律以及希望与英国当事方进行商事活动的中国公民和中国
企业起到辅助的学习作用。
　　《英国商务法律》主要介绍西方两大法系之一的英美法系中最具代表的英国的商务法律。
所谓商务法律主要是指在人们从事商务活动时，对他们的行为进行规范，同时对他们的行为进行相应
约束的法律。
英国是民商合一的国家，《英国商务法律》概括了人们在英国从事商事活动中所对应的法律环境，并
让人们了解在从事商务活动中所涉及的相关法律，特别是实体法的法律领域与规定。
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章节摘录

他儿子和儿媳居住，父亲支付了购房定金，大约占购房款的l／3，余下的部分则从房建协会抵押贷款
。
父亲告诉儿子和儿媳说，如果他们还清抵押贷款，就将房屋的所有权转让给他们。
后来儿子和儿媳果然按期偿还抵押贷款，但在还清贷款之前，父亲去世了，并且将房屋作为遗产留给
母亲，母亲请求占有房屋，于是儿子向法院起诉，官司打至上诉院。
上诉院认为，本案中的父亲明示地许诺，一旦儿子和儿媳还清抵押贷款，房屋就归他们所有，并且还
隐含地许诺，只要他们如数偿还抵押贷款，他们就可以住在这所房子里。
儿子和儿媳并不是购买者，因为他们没有义务偿还抵押贷款，但他们却处于一种类似于购买者的地位
，他们已经依据父亲的许诺采取了行动，不管是父亲还是母亲，只要儿子和儿媳继续偿还抵押贷款，
父亲的要求就不能撤回。
原告胜诉。
3．要约的终止一项要约继续有效直至发生下列情况之一时才告终止：(1)要约人撤回要约。
(2)受要约人拒绝要约。
如果受要约人拒绝接受一项要约，他以后不得再认为曾收到要约而企图予以承诺。
只要拒绝已通知要约人，拒绝即行生效。
受要约人的反要约可以产生拒绝的作用，使原来的要约失效。
但如果受要约人单纯地要求进一步了解情况，那么不能算拒绝要约。
在海德诉伦奇一案(1840年)中，被告愿以1000英镑的价格出卖他的农场，原告回信说，他愿以950英镑
购买。
但被告不同意。
原告又想以原价购买，遭到被告的拒绝。
原告请求法庭下依约履行令。
法庭拒绝了原告的请求，因为法庭认为他的反要约已构成对原来要约的拒绝。
因此，原来的要约不再对他开放。
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编辑推荐

《英国商务法律》由立信会计出版社出版。
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