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前言

卷首语1943年，李嘉诚的父亲病危，临终时没有任何财产可以留下，只好反问爱子可有话跟他说。
当时，11岁的李嘉诚对父亲说：“我们一家人一定生活得好好的。
”1954年，在为别人打工9年后，22岁的李嘉诚创立了长江塑料厂。
20世纪60年代中期，李嘉诚将公司的主营业务转到地产，廉价大量收购地皮和楼宇，成了香港政府之
外最大的地产所有者。
在2007年《福布斯》公布的“全球富豪排行榜”中，李嘉诚以230亿美元的身价名列亚洲之首。
李嘉诚好学，能吃苦，少年时代，因为要上夜校及到工厂跟单，他每天回家时已经非常晚，而住处每
晚12时后便会熄灯，他只好摸黑走楼梯，“一步步计算，数到一定的数目就知道到了家”。
荣膺世界华人首富的李嘉诚，是我们这个时代最杰出的商人之一。
他作为香港巨商和财富化身，在创业之初完全是白手起家、以小搏大，创造了一个又一个财富神话。
那么李嘉诚是凭什么做到的呢？
从他在演讲会和书中的言论，便能找到答案。
李嘉诚说：“不怕没生意做，就怕做断生意。
”“为什么要和他合作？
你要说服他，跟自己合作都有钱赚。
”“如果我要到达对岸，我要确信我的能力不是仅可划到对岸，而是肯定有能力划回来。
”“有时可能有人会把一世的积蓄投资在你的公司，所以要有责任，必须小心。
”“不要与业务‘谈恋爱’，不要沉迷于任何一项业务。
”“我首先是一个人，再而是一个商人。
”“我每天90%以上的时间不是用来想今天的事情，而是想明年、五年、十年后的事情。
”“永远确保你没有买下来你不需要的东西。
”“只有盈利的生意，没有永远的生意。
”“收购不像买古董，不是非买不可。
”“任何一种行业，如有一窝蜂的趋势，过度发展，就会造成摧残。
”“如果一单生意只有自己赚，而对方一点不赚，这样的生意绝对不能干。
”“钱要赚，但原则也要讲。
”“人要去求生意就比较难，生意跑来找你，你就容易做。
”“我知足，但不表示没有上进心。
”⋯⋯事实上，作为伟大的生意教练，李嘉诚的很多言论都已被企业界所传诵。
本书把最经典的经营理念和生意心得挑选出来，用最浓缩的语言阐释，用最具代表性的案例进行说明
，以达到启迪和激励当代青年人的目的。
这是一本教你如何做生意的书，但更是一本教你如何做人的书。
相信每一个深谙李嘉诚经商之道的人，都能赚到大钱，赚到开心钱。
李嘉诚说：“世界上任何一家大型公司，都是由小到大，从弱到强。
”那么，从现在开始，就全力经营自己的生意吧！
只要你相信，你的生意就有强大的那一天。
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内容概要

　　本书把最经典的经营理念和生意心得挑选出来，用最浓缩的语言阐释，用最具代表性的案例进行
说明，以达到启迪和激励当代青年人的目的。

　　这是一本教你如何做生意的书，但更是一本教你如何做人的书。
相信每一个深谙李嘉诚经商之道的人，都能赚到大钱，赚到开心钱。

　　李嘉诚说：“世界上任何一家大型公司，都是由小到大，从弱到强。
”
　　那么，从现在开始，就全力经营自己的生意吧！
只要你相信，你的生意就有强大的那一天。
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章节摘录

版权页：    客户是企业的衣食父母，不由李嘉诚不急如热锅上的蚂蚁。
 屋漏偏遭连夜雨。
银行知悉长江塑胶厂陷入危机，立即派职员催还贷款。
全厂员工人人自危，士气低落。
黑云压城城欲摧，长江塑胶厂面临着遭银行清盘、遭客户封杀的生死存亡的严峻局势。
 质量就是信誉，信誉是企业的生命。
李嘉诚竟然铸成如此大错，他深为自己盲目冒进痛心疾首。
李嘉诚在母亲的开导下，痛定思痛，以坦诚面对现实，力挽狂澜。
 李嘉诚的第一招是"负荆拜访"。
稳定内部军心是企业能否生存的前提条件。
因此，李嘉诚向员工坦率地承认自己的经营错误，并保证绝不损害员工的利益，希望大家同舟共济，
共渡难关。
李嘉诚言出必信，因此，员工的不安情绪基本得到稳定，士气不再那么低落。
 后方巩固之后，李嘉诚就一一拜访银行、原料商、客户，向他们认错道歉，祈求原谅，并保证在放宽
的期限内一定偿还欠款，对该赔偿的罚款，一定如数付账。
李嘉诚坦言工厂面临着空前危机，随时都有倒闭的可能，恳切地向对方请教拯救危机的对策。
李嘉诚的诚实，得到他们中的大多数人的谅解。
大家都是业务伙伴，长江塑胶厂倒闭，对他们同样不利。
银行、原料商和客户一致放宽期限，使李嘉诚获得了收拾残局、重振雄风的宝贵时间。
 李嘉诚的第二招是立即清查库满为患的积压产品，将其分门别类、选好汰劣，然后集中力量推销，使
资金得以较快回笼，分头偿还了一部分债务，解了燃眉之急，缓了一口气。
 李嘉诚的第三招是利用缓冲的喘息机会，对工人进行技术岗位培训，同时筹款添置先进的新设备，以
保证质量。
 李嘉诚百般努力，在银行、原料商和客户的谅解下，终于一步一步地挨过劫难。
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编辑推荐

《经商从做人开始:李嘉诚给年轻人的忠告》主要特点是"未学经商，先学做人"，这是李嘉诚经常说的
一句话。
在李嘉诚的经商原则中，以善从商是始终不变的，因为他懂得唯有从善才会生意兴隆。
李嘉诚终生难忘他一生中唯一的一次"饭碗危机"。
精通"借法"，乃是智人所为。
李嘉诚的"借法"值得任何生意人化用。
这么多年来，任何一个国家的人，跟我合作之后，从来没有一件事闹过不开心，这一点我是引以为荣
的。
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