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内容概要

成功依靠实力，这是人所共知的道理。
但是，所谓“实力”并不像一般人想象的那样是金钱，是关系，是学历。
人们看待成功人士，往往只见表面，专注于人家一时的运气和干事业的客观条件，却忽略了人家赖以
成就大事的内因，忽略了成功背后所付出的努力和多年的辛苦修炼。
    老老实实做人、踏踏实实做事、实实在在做生意，这就是做人、做事、做生意的铁定规律，是立身
处世的法宝，是纵横商场常胜不败的奥秘。
本书将为你解读李嘉诚经商不败的奥秘。
如果你的人生事业屡遭挫折，自己又不知道障碍在哪里，你将从本书中获得答案；如果你目前春风得
意、好运连连，那么书中的方法和技巧会使你如虎添翼。
书中的一招一式都会在你最需要的时候发挥作用。
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第一章 未学做事，先学做人  利用人生的挫折  经商先做人  你的行动会改变世界  以朴实的本性来生活  
勤力与创新是成功的基本素质  天天努力做新人  悄悄地为他人做点好事  试着给人一个惊喜  跨出自己
的社交圈  做人要“货真价实”  积累做人做事的“本钱”  做生意无信不立  保持正直的品格  培养一个
完美的个性  无所不在的教养  夹着尾巴做商人第二章 最适合做生意的人  商人成功的三个条件  有耐心
和毅力的人  识时务的人  嗅觉敏锐的人  有敬业精神的人  面带喜相的人  能分清轻重缓急的人  能管住
自己嘴巴的人  不轻易张扬个性的人  有头脑但不依赖创意的人  机智灵活的人  脸皮厚一点儿的人  生意
人应具备的八种性格  十种不受欢迎的老板第三章 商界新人必备素养  管理企业要有领袖素质-  善于合
作  文化修养高  有不断学习的能力  做有心人才能成功  健全的人格心理  良好的沟通能力  多谋善断  创
新精神  审时度势的眼光  敢冒风险  吃透国家政策  政治嗅觉很重要  出色的领导才能  超前的用人观  要
善于大胆使用人才  创业家的心理特征第四章 成功需要自我修炼  做人的宗旨是要刻苦  克制欲望  控制
情绪  习惯镇定  不必心烦意乱  驾驭自己的优缺点  要亲身体会挣钱不易  大智若愚，大巧若拙  积累无
形资本  在极盛时期洞悉危机所在  处安勿躁  向乐观积极的人学习  训练竞争能力  时常给自己“充电” 
知识决定商人的命运第五章 养成做事的好习惯  习惯的巨大作用力  好习惯是生活航道的指示灯  想到
就做，不要等到明天  不珍惜时效就不能获得成功  精明地利用时间  时间是最可宝贵的  像钟表一样准
时  抗拒消极态度  培养积极思维能力  达到目标的十个步骤  把精力投入到自己的强项上  耐心是致富的
法宝  专心做好一件事  敢于正视自己的人性缺陷  事业成果百分之百靠勤劳换来第六章 不要难为自己  
做人做事别太固执  认准大道朝前走  换条路可能会更好  不要走极端  别总是后悔  量力而行  将计划订
得灵活些  不要怕位居第二名  学会释放压力  排遣紧张与压力的方法  无可无不可  有求有不求  人生中
要不断学习和总结第七章 生意场待人之道  与人为善才能财源广进  听得进劝告  爽快的人能赚大钱  注
意听别人的名字  当一个好听众  通过老朋友结识新朋友  与大老板交朋友  给人以快乐  做一个喜相的人 
积善必有善报  看不顺眼的事不要太多  把光环让给别人  用信任换取信任  道德与诚实是商人的第一美
德第八章 生意场人情关系秘诀  即使竞争也要照顾对方的利益  一笔不可估量的财富  制造人情债  同行
不是冤家是朋友  让自己为别人所用  人情投资要从长计议  生意场人情投资三原则  交际高明的秘诀  凡
事要试了才知道  朋友的钱财借不得  生意归生意，朋友归朋友  与朋友一起做生意  生意不成仁义在  有
钱难买六月雪  对手也可以是朋友第九章 拥有良好的经商心态  运气不是天上掉下来的  君子爱财，取
之有道  要有良好的求利心态  轻视金钱反倒能获得金钱  独立创业前的心理准备  做生意有赔有赚  过度
投机要不得  心胸狭隘做不大生意  失败后要有信心  累不累，想想商界老前辈  把生意看做你的情人  求
神拜佛不如求自己  保持对生意的兴趣和热情  永远不能自我满足第十章 做一名合格的生意人  事业成
功的十个秘密  做生意要当机立断  生意成功后也要冷静  掌握新知识  要有失败的心理准备  信守承诺  
信誉是不可以以金钱估量的  富贵不忘乡亲  不可专谋一己之私  将自己融人工作中  恰当显示身份  是员
工养活了公司  处理工作与休息的秘诀  享受健康的人生第十一章 练就一双生意眼  经商不要忘记三条
诀窍  多给些“优惠”  占领市场的制高点  调整方向，填补空白  商标是一笔无形的财产  底牌不要亮得
太早  培养“情报”意识  理智对待信誉  合伙生意如何做  敢于承担风险  风险越大越具有吸引力  了解
本行业的未来趋势  做IT时代的新资本家
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