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内容概要

　　《党员创业读本（2009-2013全国党员教育培训指导用书）》内容包括了解创业、市场环境调查、
创意与商机选择、注册公司与组建团队、创业计划的制订与编写、新创企业战略规划、资金和技术的
筹措、产品销售、企业经营的基本规律、创业失败的基本类型及原因、风险防范、防止商业欺诈、农
民上网做生意的方法和技巧、当前自主创业的热点商机。
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章节摘录

插图：他拨114查到了大连外语学院的电话，然后给学校打电话，听他说明来意后，工作人员将电话转
到校长办公室。
小曹的心“扑扑”直跳，虽然上过大学，但和校长通电话还是第一次，不过他很快平静了心情，他在
电话中讲了自己的网站和想找贫困大学生做翻译的想法。
请校长帮他联系6名品学兼优的学生，小曹无偿提供6台电脑给6名学生使用，他们每天做两小时的翻译
工作，报酬按翻译信息量计算。
令小曹没想到的是，校长很爽快地答应了。
凭着对大连外语学院的知名度，小曹非常相信校长的承诺。
第二天，他赶到三好街一口气装了6台兼容机并邮寄到大连外语学院。
从此，他每天通过邮件、QQ、电话与这6名学生联系业务。
6名同学的翻译水平很优秀，也非常敬业，小曹很满意他们的工作质量。
一个灵感、一个电话，小曹与大连外语学院建立起连续多年的合作关系，直到今天，他也没有去过大
连外语学院。
由于小曹及时、快捷地提供了求购信息，当地不少村民在他的带动下逐渐富裕了起来。
一位姓刘的村民现在是辣椒大王、万元户，早在几年前，他还因为辣椒卖不出去而愁得直上火，想转
行，是小曹帮他联系到了韩国客商，现在他是远近闻名的辣椒出口专业户。
还有一位农民以前是种山野菜的，小曹帮他联系了日本和韩国客商，他的山野菜以数倍于当地市场的
价格出口，成了山野菜万元户。
这样的例子太多了，记者让小曹介绍一些时，他笑着挠挠头发说：“记不清了。
”5.小曹的心得：借风好使船，与人分享财富在创业和致富方面，小曹的主要经验：一是要善于发现
机遇并抓住机遇。
第一次接到150吨大米生意并成功完成后，小曹没有忽略这次偶然的机会，而是将这种交易运作模式及
时总结归纳并加以推广，搭建了解决更多买卖供求信息的平台。
对许多人来说，可能都会使用计算机、互联网工作或聊天、娱乐，但小曹却运用“组合式”思维，将
农产品交易与网络结合在一起，创立了中国第一个为农民服务的经纪人网站，他的思维方式很值得借
鉴。
二是多方拓展信息渠道，充分利用各种协会组织的人脉资源。
小曹介绍，韩国的很多企业都自动按行业组成各种以产品、行业为特点的协会，与这些协会打交道能
够得到很多信息。
三是碰到好的机会一定要有与人分享财富的胸怀。
小曹能够在国内外发展起5000多名信息员，得益于他的“有钱大家赚”的做事思路。
比如，当遇到一笔外地生意时，他委托当地的信息员一起运作，交易成功时，按双方都认可的比例分
享佣金。
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编辑推荐

《党员创业读本(2009-2013全国党员教育培训指导用书)》：实用性 知识性 系统性 权威性 新颖性全国
党员教育培训指导用书党员创业就业技能培训过程，主要着眼于提高党员带头奔小康、带领群众奔小
康的本领，切实加强党员的创业就业技能培训。
将党员创业技能培训纳入新型农民科技培训、绿色证书培训工程、农村劳动力转移培训阳光工程、成
人继续教育和再就业培训工程等。
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