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前言

人往低处走人往高处走，是人生的追求。
人往低处走，是追求人生。
人往低处走，不是比谁更低，而是一种心态：低调。
低调，是自然、平和、不争，但不能为低而低，故意太低，就是造作。
低调，不是无作为，是不显摆。
靠谱的都低调，忽悠的才高调。
靠了谱，又何必忽悠？
越是经历了风雨的人，越懂得低调；越是不谙世事的人，越张牙舞爪。
不牛的人，怕不被人知道；真牛的人何需主动让人知道！
上品的瓷器，收敛、温厚、宁静、含蓄；下品的瓶子，艳俗、夸张、讨巧。
年幼允许无知，年少应该轻狂，但一辈子无知、轻狂，就是愚昧。
无为不是不为。
社会需要进步，个人也要进步，该为还得为，只是不要为得功利。
不争不是无争。
物竞天择，优胜劣汰，有生命的地方，这句话就适用。
不争的是身外之物。
寡欲不是无欲。
正因为人类有对光明的欲望，才有了电灯。
寡欲是懂得适可而止。
善为下，不是不上。
上了，才知道高处不胜寒；上过，才能真正知道下的好处。
善为下，不是装孙子，是不装牛充雄。
在低处，不是恐高，不是怕摔，是高处的风景已无诱惑，是“一揽众山小”后选择返璞归真、平淡祥
和。
商品社会，真往低处走，难。
山珍海味、香车美女，处处都是诱惑；股票房孑、工资职称，天天都是欲望；耐得住寂寞，需要功力
，真一辈子守住一隅清)争，离大师就不远了。
人往低处走，比往高处走还难，就像水往高处流比往低处流难一样。
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内容概要

　　爱原来可以如此豁达；关照别人就是关照自己；对！
我是个人物；花朵在楼道里穿行；垃圾里的幸福之音；哪怕只是一枚硬币。
通过这些小题目，我们可以推测，这些文章有励志类的，有情感类的，有人生哲理类的⋯⋯
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章节摘录

插图：上周末，我的一个大学同学回来看我。
对比一下，我心里很不是滋味：我们同时大学毕业，同时分在一个单位，我安于现状，而他却在工作
一年后就辞职独闯天下了。
7年后，经过一番打拼，他现在是一个拥有千万资产的公司老总，而我还干着原来的工作，拿着一份
死工资。
羡慕之余，我问起了他这些年打拼的经历。
他给我讲起了当初极具传奇和冒险的创业史。
那年，他怀揣1000元来到北京做推销员，一年后挣了5万元。
但他没有满足，仍在寻找着机会。
一天，他办事路过前门一座3层楼房时，被一则招租启事吸引住了。
启示上说：产权拥有者欲将这幢旧楼房出租，年租金40万元，租金一次性付清。
前门是北京市最繁华、客流量最大的地段之一，在这段拥有一爿店，就意味着拥有一棵摇钱树。
他看中了这幢楼，但被它昂贵的租金、苛刻的条件难住了。
此时他心里明白，自己手中的5万元只是年租金的1／8。
借，来北京才一年，举目无亲，也没有有钱的朋友；贷，没有当地户口，没有财产作抵押，那也是不
可能的。
但他并没有绝望，他相信事在人为，只有竭尽全力努力过了，才不会有失望。
他开始筹划了。
一段时间后，他找到房主，把5万元钱交给房主作为定金租下这幢房。
他与房主签订协议，协议规定：45天内，他把年租金交齐，若45天拿不出租金，房主没收定金，房子
另租他人。
租房协议签订后，他找到一家装饰公司，凭着租房协议，他与装饰公司签订装修协议。
协议规定装修公司在25天内按他的设计思路把房子装修一新，45天后，付装修费。
接着，他凭着租房协议和装修协议，与5家商场签订赊销协议，又以赊销的方式购进了地毯、桌椅、
厨房用具、音响等设备，其价值和装修费用共计达到70万元。
装修后的楼房很气派，在周围楼群的映衬下，很有些鹤立鸡群的感觉。
与此同时，他四处张贴招租广告，在不到20天的时间内，有20多位客商前来洽谈。
最终，他以140万元的价格把所有房子租出去。
这样，他还清所有欠款后净赚30万元。
而这时，离他与房主所签协议45天的期限要求还剩3天时间。
故事讲到这儿，我为他的胆略所折服。
但我还是提出了自己的疑惑：“你怎么会想到这个办法？
”他笑笑说：“我之所以敢这样做，是因为我读过日本松下幸之助的管理学书籍，就是这位被誉为日
本企业界的‘一代宗师’教会了我。
”“你知道索尼公司当初为什么常常败给松下公司吗？
”面对同学的问题我摇了摇头。
于是他继续说道：“当初，索尼公司研制出了一种小型录像机，一时成了热门货。
松下公司却没有急于跟进，他们通过调查发现，索尼公司的小型录像机录像时间在两小时左右，而美
国的客户却想使用这种录像机把一场体育比赛完整录下，索尼公司的产品不能达到这个要求。
于是，松下公司总经理果断地一拍胸脯，要求公司技术人员在索尼产品这个缺陷上下工夫，一定要研
制出录像时间达4小时的新机子。
后来，经过全体技术人员夜以继日的攻关，终于研制出了录像时间长达4-6小时的小型录像机。
该机一投放市场，立即引起了抢购狂潮。
松下公司轻而易举地战胜了索尼公司。
松下幸之助把这称为‘以逸待劳，后发制人’的营销术。
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具体说来，就是采用‘迟人半步’策略，即不要盲目去追赶别人。
假如人家失败了，你就吸取教训；人家成功了，你要在他们的基础上再加改进最后超过他们。
‘迟人半步’的关键在于，将强大的进攻融入看似平静的防守之中了。
当初我租房时，竞争者很多，但都没有谈成，我之所以没有急于‘凑热闹’去谈判，是因为我通过观
察，在反复琢磨了房主和其他租者的要求与意见后，抓住了问题的核心——房主不愿意承担任何风险
，而其他租房者提出了一些要求，无外乎是想让房主分担一些风险。
我能成功地租来房子，是得益于‘迟人半步’的策略。
”“后来我建立了自己的公司后，更细化了这一诀窍：凡是别的公司的新产品问世，我们公司的工程
师都要在用户那里探寻那种新产品的优缺点，了解用户有什么具体要求。
当获得这些信息后，我们立即改进新产品，用不了多久，我们的推销员就登门去推销完全符合用户要
求的我们公司的新产品了。
这样一来，我们的产品比起那些刚上市不久的别的公司的产品更具有优越性，还怕用户不会购买吗？
”听完同学的介绍，我明白了他的诀窍：“迟人半步”实际上是一种蓄势待发的奇招，它秉承别人的
优势和智慧，在他人的基础上追求“好了还要更好”，是一种看似等待、实则进攻的创新。
看来，生活中，我们与其匆忙追击，还不如看清形势后再作打算。
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迎着朝阳我的孩子们走向学堂歌声的翅膀融入清晨和霞光一队队花朵多像弦音的精灵走上花径其时在
花朵和歌声身后一个漂泊者正以爱恋的手指弹响清晨的弦音清晨响出的弦音安享在花朵中心健康的土
地已然长出了颜色瞬间的诗篇插上翅翼大地上的人们你我他我们接近弦音思想放出金子　　——黑马
《漂泊者的歌声：弹响清晨的弦音》
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