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内容概要

《中国农村经纪人》内容简介：构建和谐新农村就是要坚持以科学发展观为指导，通过不懈的努力，
实现农村“人与人、人与自然环境之间的相互依存、相互促进”的协调关系以及“生产发展、生活富
裕、乡风文明、村容整洁、管理民主”的融洽环境。
《中共中央关于推进农村改革发展若干重大问题的决定》指出：“把建设社会主义新农村作为战略任
务，把走中国特色农业现代化道路作为基本方向，把加快形成城乡经济社会发展一体化新格局作为根
本要求。
”
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