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前言

2005年秋，我应邀在一场创业家研讨会上发表专题演讲。
在后台准备时，研讨会的主持人朝我走过来，把他旁边的一个年轻人介绍给我。
年轻人伸出手，说：“嗨，我是卡梅伦·约翰逊——我读过您的书，很高兴认识您！
”我愣了一下才反应过来，他并不是一个想方设法钻到后台来的崇拜者，他也是演讲人之一。
    我们聊了一会儿，谈到了现在年轻人的理财观念，我们都认为这个问题值得关注，年轻人应该懂得
尽早开始储蓄，而不要让信用卡债台高筑。
接着，他跟我聊到了一些自己创业的经历，那真令我印象深刻。
他还说他正在写一本书，现在看来他的确写了一本非常精彩的书。
    卡梅伦的故事本身就够精彩的了，但他并不就此满足：针对有志于创业的年轻人，他讲了19条非常
有用的成功法则。
这些法则，不但对年轻人是好建议，对任何年龄段的创业者来说也都是绝佳的参考。
理由很简单，尽管卡梅伦相当年轻，但他的法则却是由多年经验归纳而成的。
    卡梅伦不仅在青少年时期就创办了12家公司，还把这些公司都做得红红火火。
让一项事业起步是一回事，在事业起飞之后，还要让它飞行一段时间并安全着陆，又是另一回事。
不信随便找个在20世纪90年代末开过网络公司的人问问。
当时顺利起飞的公司多不胜数——后来却几乎都失事坠毁。
卡梅伦在互联网蓬勃发展的那几年磨炼了自己的本领，他没有被名利冲昏头脑，也不曾丧失自己的判
断力，这足以证明他的成熟，他的洞见也更具说服力。
    卡梅伦确实掌握了成功创业的法则。
更可贵的是，他还在书中把这些法则解释得非常清楚，让你也能轻松掌握。
    当前创业热潮一浪高过一浪，网络上又有那么多便捷且廉价的服务，人们随时都可以获得经营事业
的相关信息，这可以说是前所未有的创业良机。
就像存钱防老一样，趁年轻时培养自己的创业精神，可以让你在竞争中占尽优势。
在我的投资研讨会上，有那么多年轻人都想要掌握自己的人生，这令我印象深刻。
我的听众中有1／3的人年龄都在25岁以下。
前几天，还有一个15岁的女孩带着她12岁的弟弟来参加研讨会。
就像卡梅伦的故事所展示的那样，成为一个创业家是确保你主宰自己命运的绝佳途径，做这件事永远
不嫌早。
    我的工作就是帮助人们实现财务自由，过上富足的生活，并忠实于自己的价值观和人生目标。
卡梅伦的这本书也有一个使命，那就是鼓励大家掌控自己的职业生涯，并找到让自己真正感到满意和
快乐的工作。
我相信，每个人来到这个世界上，都有一个独特的理由，都是为了完成一项与众不同的使命。
然而，我们大多数人都无法完成自己的使命，因为我们都在忙着挣工资！
开创自己的事业，不失为一个找到自己真正使命、创造未来丰厚经济回报的好方法。
如果你也有创业的梦想，那么卡梅伦的故事就是专为你准备的激励自我的最佳建议。
    戴维·巴赫    FinishRich.com(“抱得钱归”网站)创始人及CEO、    《纽约时报》畅销书榜第1名《自
动百万富翁》《起步晚，照样致富》作者
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内容概要

9岁，他靠50美元和一台电脑做起了第一笔生意；12岁，他在eBay售卖豆豆公仔，净赚5万美元；15岁
，他获邀访问日本，出任日本未来学院公司的咨询顾问，出版日文自传《15岁的CEO》，成为日本家
喻户晓的人物，掀起一股“卡梅伦旋风”；18岁，他赚到了人生中的第一个100万美元；19岁，他出任
美国魔幻城福特汽车经销公司销售总经理；20岁，他创办CertificateSwap.com网站，经营网上礼品卡生
意，大获成功，赢得了1000万美元的风险投资；21岁，同龄人还没有上完大学，他已经创办了12家成
功的公司。

⋯⋯
他的每一家公司都很成功，即便在金融危机最糟糕的时期。
他创造的商业奇迹令美国地产大王唐纳德?川普、戴尔电脑创始人迈克尔?戴尔等国际商业领袖赞叹不
已，不仅《财富》世界500强中的公司纷纷邀请他担任战略顾问，就连小布什都力邀他进入其总统竞选
班子。

他就是卡梅伦?约翰逊——美国最成功的青年创业家！
本书中，卡梅伦将向你讲述他的传奇故事，与你分享他的成功秘诀。
他的成功，你应该复制！
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作者简介

卡梅伦·约翰逊
出生于1984年，美国最成功的青年创业家之一。
18岁时，他赚到人生的第一个100万美元，21岁已创办了12家成功的公司。
他的每一家公司都很成功，即便在金融危机最糟糕的时期。
他创造的商业奇迹令美国地产大王唐纳德?川普、戴尔电脑创始人迈克尔?戴尔等国际商业领袖赞叹不
已，不仅《财富》世界500强中的公司纷纷邀请他担任战略顾问，就连小布什都力邀他进入其总统竞选
班子。

近年来，他受邀在世界各地作了数百场巡回演讲，全世界200多家报纸、杂志和电视台对他进行过专题
报道，包括《新闻周刊》《商业周刊》《纽约时报》《今日美国》《时代杂志》《日本经济新闻》，
以及NBC、ABC、BBC等等。

他现在居住在弗吉尼亚州的布莱克斯堡。
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章节摘录

版权页：   那个夏天，我看见附近有些小孩摆了小摊儿卖柠檬水。
但我发现他们常常一坐就是几个小时，卖不出多少。
我就想，肯定会有比这更好的卖法，能让人们停下来买。
这问题让我想了好一会儿。
接着，我在街对面也摆了个小摊儿，不止卖柠檬水，还卖曲奇饼、巧克力蛋糕还有松饼。
柠檬水我卖得便宜些——是我们这一带最便宜的。
 小摊儿开张的第一天，东西很快就卖光了。
之后，我每天都卖。
最后，其他小孩只得收起自己的小摊儿，来当我的顾客。
 当然，柠檬水只能在夏天卖，所以我想，应该找个法子，让我一整年都能赚到零花钱。
于是，秋天时，我决定在院子里开个小拍卖会。
 举行拍卖会的日子到了，可天在下雨。
我不想让天气破坏我的计划，于是把所有的东西都搬到地下室去，变成室内拍卖。
这主意不但可行，而且非常成功。
后来我的拍卖会定期举行，卖我的旧玩具、毛绒娃娃、旧磁带，凡是我能想到的没用的东西，都拿去
卖了。
我把这称为“雨天拍卖会”，在接下去的3年中，年年举办。
 很快，我就从只卖自己的旧东西发展到帮朋友们卖他们的旧物，然后收取佣金。
由此，我又想到，可以把在游园会和游戏厅里赢来的新玩具也拿去卖了。
有个游戏厅里有那种25美分硬币玩一次的夹玩具机，可以从里面挑选玩具，我发现有一台机器很容易
夹到玩具。
那个夏天，我从那台机器上赢回了100多个毛绒玩具，再以每个3～5美元的价格卖出去。
由于每一个玩具的成本只有25美分，所以回报相当可观。
 这次生意让我大赚了一笔，而且玩得很开心。
当时，我不但一刻也没忘记这两项好处，而且也没忘记学习基本的生意经。
 小小年纪就开始创业，让我有了一种傻呵呵的勇气。
我自信，就是因为我知道的不多。
随着年龄的增长，我对商界的认识也越来越多，有时我也像其他人一样，需要战胜疑虑，解决问题，
保持自信。
可尝试新点子、看着它实现并逐渐发展的激动心情，总让我觉得付出的一切都是值得的。
 我很幸运，在很小的年纪就学到了一个成功商人需要掌握的关键法则：首先要相信自己。
 事实上，要成功并不难。
你需要的是常识，而不是什么高深的学问。
但最开始，你必须要有大胆前进的勇气。
 只有相信自己，你才会有足够的信心和韧劲儿去面对别人的拒绝和怀疑。
不论你做什么，自信能促使你将工作做到最好。
 一直以来，我都在学着相信自己的直觉——这非常关键。
你可以从别人那儿学到各式各样的东西，但最终，唯一能够依靠的只有自己的直觉。
你的事业的最重要的基础，取决于你自己。
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编辑推荐

《创业去!:史上最年轻CEO的创业经》中卡梅伦将向你讲述他的传奇故事，与你分享他的成功秘诀。
他的成功，你应该复制！
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