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内容概要

第一位创下中国台湾个人销售1000部车的惊人纪录，将张丽玉拱上了HONDA车后的地位！
中国台湾汽车销售业至今无人能出若右，累积至今1500部车的销售无人能破！
要共多少时间才能卖出1500部平均单价高达五六十万的高级轿车？
销售汽车长达18年的张丽玉平均四天可以卖出一部高级轿车，她如何办到的？
如何销售、如何分配时间、如何巩固客源？
更重要的要如何才能热爱同一份工作18年？
1500次的重复细琐工作与服务，她如何看待并甘之如饴？
如何面对工作上大大小小的事，并与客户维持最良好的互动？
这不只是一个关于成功销售的故事，更重要的是销售的背后人与人之间最真诚的互动，以及信任的快
乐的故事。
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作者简介

张丽玉，出生日期：1957年11月9日；血型：B；身高：153公分，受影响最深的人：南阳前副董事长林
进祥夫妇；自认最大的优点：新闻与财经书目；最常看的电视节目：新闻与财经节目；最欣赏的主管
：有国际性、有远见、肯为下属付出。
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