
第一图书网, tushu007.com
<<网店货物管理全程指导>>

图书基本信息

书名：<<网店货物管理全程指导>>

13位ISBN编号：9787545404128

10位ISBN编号：7545404122

出版时间：1970-1

出版时间：广东经济

作者：朱志明

页数：205

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<网店货物管理全程指导>>

前言

　　网上赚钱真的如想象中那么简单吗？
赚钱是多么不简单，但是您的身边可能就有这么一群人，点点鼠标，敲敲键盘，就做成了成百上千笔
生意，已经成为E时代的百万富翁。
　　目前，网上开店不仅成为一种时尚，甚至成为一些人的主业。
本套丛书正是在这个背景下产生的，帮助想在E时代赚钱的人们快速掌握网上开店的流程，网上赚钱
的技巧。
如果您想在网上开店，想通过网络赚取人生中第一桶金，那么就请阅读《网店达人必读》丛书。
　　《网上开店达人必读》丛书覆盖面广、知识点全面，本书的书目如下所示。
　　《开家赚钱的网店》　　《淘宝开店一本通》　　《网店货物管理全程指导》

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<网店货物管理全程指导>>

内容概要

　　《网店货物管理全程指导》介绍了网店经营者应该掌握的进货渠道、货物的分类、货物订购、配
送方式等技巧，同时结合网店经营成功和失败的案例介绍了如何选择货物，从而降低成本、快速有效
地实现高利润。
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书籍目录

第一章 开个好头奔成功一、开店前的准备开店要有良好的心态事先做好市场调查确定店铺的定位确定
准备出售的宝贝二、一个好汉三个帮足够的资金找到可靠的物流很重要三、“仓库”大小由谁定库存
是什么合理库存很重要零库存的优点缺点决定库存多少的因素不同的经营方式有不同的库存第二章 我
的货源我做主一、品牌代理商何谓品牌代理商品牌代理商的优点品牌代理商的缺点选择品牌代理商应
注意的事项二、代销式供应商何谓代销式供应商代销式供应商的优点代销式供应商的缺点选好供货方
三、普通批发市场普通批发市场普通小商品批发市场的优点、缺点从批发市场订货的注意事项四、民
族特色工艺品民族特色工艺品的优点民族特色工艺品的缺点非物质文化遗产常见的民族特色工艺品五
、二手闲置与跳蚤市场二手闲置物品的优点、缺点跳蚤市场物品的缺点六、外贸订单的尾单何谓“外
贸订单的尾单”外贸尾单的优点外贸尾单的缺点如何判断真假外贸尾单网络上的外贸尾单亲自找外销
厂家才是硬道理七、工厂货源为什么产品的零售价都那么高工厂货源的优点工厂货源的缺点第三章 还
能这样找货源一、借行业关系组织货源失败的转行隔行如隔山坚守本行在本行业内组织货源的优势关
于特殊情况行业的宏观概念就是环境二、从地理位置寻找货源沿海地区山区三、凭技能特长自创货源
货源的危机有形货源无形货源四、打造个人品牌网店的品牌意识商品品牌店铺品牌个人品牌让货源自
动找上门来第四章 E时代的货源一、网络搜索货源搜索无边，精力有限网络搜索货源时的注意事项搜
索引擎的使用技巧商务网站的内部搜索论坛搜索常见网络货源网站二、网上进货技巧多找些网上批发
网站认真核查网络骗子注意批发细节挑选货品和款式查看发货通知第五章 做好物流很重要一、用心给
你的宝贝做嫁衣配货的注意事项包装的重要性包装卖品的常用材料包装保护技术二、物流方式大比拼
只选对的，不选贵的选一个好的快递公司E邮宝确实是个宝使用支付宝推荐物流好处多传统渠道，邮
局攻略快递运单条款十大法律陷阱第六章 有了库存怎么办一、巧妙解决库存适度特卖及时与批发商调
货与实体卖家合作淡季多种经营寻找特殊的销售渠道用库存品交换广告组织、参加展销会二、管理库
存及时统计库存有效分析库存三、通过宣传帮忙减少库存使用聊天工具宣传在淘宝社区中宣传个人博
客中宣传附录1 全国最大的50个专业批发市场附录2 全国5大箱包批发市场附录3 中国各地土特产名录附
录4 国内快递公司网站
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章节摘录

　　一、开店前的准备　　网店的生意好不好，在很大程度上取决于卖家的营销能力。
怎样让买家在自己的店铺中驻足，并满载而归，则要看卖家的营销技巧。
热情地对待每一位上门的买家，开拓市场、积累客户、促成交易是每一位卖家必须练就的基本功。
　　在进入任何一个行业之前，我们都应该做好充分的思想准备，良好的心理准备和工作态度可以使
我们在面对压力和挫折时有更强的心理承受能力。
　　1.平和的心态　　在网上开店，不管你是兼职还是全职，不管你的店铺是大还是小，都应本着长
期经营的心态，把网店当成自己的事业。
做事业总是有风险，我们要用冷静的头脑、平和的心态去分析市场，做事要有条不紊、未雨绸缪，将
风险控制在最小范围。
做一个网商，要切忌畏缩不前，也要切忌盲目冲动，千万不要看别人做得好就羡慕，自己也盲目地跟
风开店。
开店之前一定要正确地认识风险，在面对风险的时候，做到有勇有谋。
　　万事开头难。
刚开始开网店，生意可能会不太好，此时心态一定要平和。
不管店铺生意是兴隆还是冷清，都切忌浮躁，生意不好时要客观地去分析，找出原因，然后有针对性
地进行调整。
只要我们经营的东西有特色，又有优势，成功一定会在前方向我们招手的。
　　2.诚信的心态　　在网上交易不是面对面的交易，买家是通过卖家提供的文字和图片来了解商品
的，所以卖家必须对其负责，提供的文字和图片要真实，确保商品质量，做到既不夸大商品的优点，
也不掩饰商品的不足。
有些卖家用一元拍设置底价，或者用马甲抬价，让很多买家深恶痛绝。
也有些新手卖家，为了提升自己的信用度，走向了信用炒作的歧途。
只有真诚对待，卖家才能拥有长期合作的买家，才会欣喜地看到一个个褒奖的好评！
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