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内容概要

一心编著的《开网店赢利诀窍》全面地讲解了在网上开店的基本知识及盈利技巧，从开店前的准备到
网店营业，从完成第一笔交易到提高网店的人气浏览量，从店铺的精美装修到交易各环节中的纠纷处
理，从物流的选择到国际市场的开拓，系统、全面、详尽地为广大白手起家的草根网上创业者提供全
方位、最实用的网店开设方法及盈利技巧。
 《开网店赢利诀窍》语言简洁通俗，条理清晰，概念和功能介绍详细明确，书中还穿插了大量的情景
式图片及任务驱动，有利于引导读者?步学习，特别适合想在网上开店创业的初学者，包括初创业者、
寻求兼职者以及自由职业者等；同时也适合已经开办了网店，但想进一步掌握网店经营技巧的读者，
使他们能更加轻松地学习到网店盈利的技巧，实地体验网店&ldquo;零投入、低风险、高回
报&rdquo;&lsquo;带来的乐趣与收益，尽展自己的商业才华。
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书籍目录
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注册网店（二） 如何在易趣网注册网店 如何在拍拍网注册网店 网店开张的准备诀窍三：选择适当的
经营方式 选择适合自己经营的商品 网上热卖的特殊商品 与实体店相结合 全职经营网店 兼职经营网店
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性地去论坛发帖 有效利用搜索引擎 站内广告要做好 QQ群、阿里旺旺及博客等网络工具的应用 积极参
加网店的宣传活动诀窍七：不要放弃传统的营销 网上销售的特点 建立多种沟通方式 与客户沟通的原
则 巧妙回答买家的提问 关注同类商品的网店诀窍八：重视网店的服务和信誉 善待你的每一位客人 注
意不要遗漏?家 网店等级影响销售 合理处理与客户的分歧 如何处理客户的退、换货 如何快速成为顶级
卖家 主动出击联系潜在买家 派发红包邀请买家 售后回访，重视买家诀窍九：不要小视物流的作用 如
何选择物流 网店物流省钱的秘诀 使用网站推荐的物流好处多 把好产品包装关 物流纠纷处理技巧诀窍
十：做好网店的安全防护工作 了解网上支付的安全问题 拥有一台安全?专用电脑 交易防骗，教你几招 
备份店铺数据库诀窍十一：不要放弃国外市场 坐在家里就能把产品卖到国外 适合海外销售的产品 怎
样在国外网上平台注册网店 在国外网店销售商品的流程 了解国际汇款业务 如何选择国际物流
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章节摘录

版权页：插图：在网上开店，为你经营的商品制定一个适当的网上销售价位是十分必要的。
不过，商品的定价也是有一定学问和技巧的。
定价过高，购买者可能怕上当而不敢买，或比较后选择价格较低的商家；定价过低，利润就会很低，
甚至赔本，有些买家还可能因此而认为你的产品是假货。
由此可见，给网店上的商品定一个恰当的价格，是一件关乎生意成败的重要事情。
（1）产品定价需要考虑的因素给网店产品定价时，首先应该考虑成本价。
我们这里所说的成本价不仅仅指产品买来的价格，还要把进货时的交通费用、送货时的交通费用（有
的要去邮局寄）、邮寄费用（搞促销时由卖家付邮费），以及可能产生的电话费用等等几项都计算在
内，然后计算好自己预期的利润，再从网上搜索一下同类产品的平均价格，比较一下算上利润额后的
价格是否还有优势，之后再或加或减，定出最终的价格。
（2）产品定价并非越低越好有些卖家可能认为：我把价格定得低点，就算单品利润少了，但是产品
销售得多，利润一样丰厚。
而事实上，便宜无好货，好货不便宜，这是千百年的经验之谈。
产品价格定得很低，也不一定就好卖。
有的买家就是信任你，哪怕有别家定价比你的还低，但对方可能会考虑到售后或其他方面因素，继续
选择在你这里购买。
所以，产品价格低并不是唯一的优势。
有的新手卖家为了追求成交率，积累人气，几乎以零利润甚至倒贴的价格出售产品，但效果却不见得
好。
经常见到有的店主抱怨：“为什么价格定得这么低还没有人买”，“为什么有人认为我卖的货是假的
”，“价格定得非常低了还有人还价”⋯⋯总之，成交量并没有因为标价低而飙升。

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<开网店赢利诀窍>>

编辑推荐

《开网店赢利诀窍》：提供全方位、最实用的网店开设方法及赢利技巧。
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