
第一图书网, tushu007.com
<<借贷IV民间资金>>

图书基本信息

书名：<<借贷IV民间资金>>

13位ISBN编号：9787545406436

10位ISBN编号：7545406435

出版时间：2010-12

出版时间：广东经济

作者：资本之鹰

页数：339

字数：437000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<借贷IV民间资金>>

前言

　　写许量，曾经很得心应手；现在却真累，呕心沥血。
　　书中的许量，是一个和我一样的小老板，可以说很小很小，微不足道。
人，不出名可以随心所欲，成了所谓的名人则必须谨小慎微。
　　曾经有&ldquo;高贵&rdquo;的读者告诫我：许量和他的伙伴们经历的事业只是浅薄的资本市场，
他们的生活远远不是当今&ldquo;贵族&rdquo;的生活，在官场、情场还有商场上都处于&ldquo;利益链
条&rdquo;甚至&ldquo;食物链条&rdquo;上的末端，是既说不上成功也说不上失败的，所以没有多少可
以成为书中主人公的&ldquo;本钱&rdquo;。
　　许量是什么样的男人？
富豪说许量的财富不值一提，有权者说许量的世界不过是陷阱中的一方蓝天，可爱却很渺小，还有智
者说许量的智慧很有限，更有愤青说许量说到底不过是一个&ldquo;嗜血的高利贷者&rdquo;，众说纷
纭。
　　其实，写了这么久，小说中的许量越来越不像一个人，而是像一群人了，他们的现实远比书中精
彩。
他们都是在人生路上把坚信与艰辛都一直紧握在手心里的寂寞男人，有点花心多心却又想维护爱情与
家庭的纯洁，唯利是图而又慈不带兵，悲不借款。
这样的男人复杂而又单纯，亦正亦邪，很少有人能够真正理解他们。
很多的中国老板其实都是这样&ldquo;外表光鲜内心虚弱苦闷&rdquo;，白天在家是温文尔雅好丈夫，
晚上出门是卡拉OK包房里的&ldquo;叫兽&rdquo;，矛盾的社会产生了矛盾的人。
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内容概要

曾经的民间借贷江湖中的“老大”许量，在民间金融政策逐步开放之后，进军资本圈，从单纯的民间
资金借贷者转型为私募基金管理人，更广阔的资本江湖向他展开。
    在这个由资本控制的世界里，他成了“企业的猎手”，手握重金，像一只雄鹰一样等待着可以收购
的猎物。
他在无意中发现一家药业公司的配方里包含着惊人秘密，敏锐的嗅觉告诉他这是一个利润呈几何级增
长的契机，于是利用该药业遭遇资金困境的机会，低价收购了涉及它的不良债权，试图债权改股权，
等待利润爆棚。
他的老对手袁志强、黄义仁等人也闻讯赶来，联合私募基金的投资人向他展开追击，使得他管理的私
募基金虽然取得了令人惊叹的收益，却仍遭遇“阴谋逼宫”。
整个收购的过程明争暗斗、悬念迭出，结局更是出人意料。
从民间借贷到民间资本运作，许量结合自己丰富的经验不断寻找新的资本投资模式，意图做中国民间
资本的先驱者。
而其战略性棋子——老板学校和资本网站也如火如茶地发展，影响开始辐射全国。
    与此同时，资本人生中的爱恨情仇、悲欢离合也在继续，新婚妻子生女，前妻因绝症不治去世，儿
子准备赴华尔街学习。
许量在前妻去世之后顿然醒悟人生真相，开始改变人生观，思考回报社会的问题。
而李玫发现张娅不是自己的亲生母亲，遭受沉重打击⋯⋯       本书以民间资本运作为主线，展现了私
募基金鲜为人知的融资、收购内幕。
其魅力既源于作者的亲身体验和实际操作，也来自资本圈特有的精彩。
里面的商战故事取材于现实，跌宕起伏、精彩纷呈，不时有商业智慧和思考闪现，读来意味深长，很
具有启发和借鉴意义。
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作者简介

　　资本之鹰，本名吕志刚，男，资本之鹰品牌创始人，现任资本之鹰（香港）投资控股有限公司总
裁，国内最早的资深投资专家之一，有独特的资本经营能力。
1998年创立成都某投资管理公司，有逾十年的经营管理实践经验，对民间资金借贷和民间资本市场有
丰富的体验和独到的认识，目前正全力进军资本市场。
著有《借贷&middot;资本》系列书，在商人及白领读者群中引起轰动。
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章节摘录

　　许量看看手腕上的表：上午10点53分。
他们临时说起了捐款的安排，许量总结一句：&ldquo;做大善事需要大本事，更需要大本钱，最不需要
的是大话！
&rdquo;　　过了一会儿，短信提示：四川青川县4级地震。
虽然震感强烈，相比&ldquo;5&middot;12&rdquo;那次地动山摇，只算是很小的地震。
　　他们的心境多少都有了阴影：七年前的美国&ldquo;9&middot;11&rdquo;恐怖事件是人类历史上最
恐怖的袭击，它是人祸。
改变了世界的政治地图；而现在空前规模的大地震天灾，余震已经成千上万次，到如今还是没完没了
，不知道这样的天灾到底什么时候才能够完全结束，也不知道它修改了多少人的命运轨迹！
　　&ldquo;与大自然相比，人与人生实在都太渺小。
可生活与事业还得继续，每个人都需要继续自己的命运。
&rdquo;许量感慨道，他坚强的外表下最近有点多愁善感，前些日子他安排了一些捐款，内心才稍微有
了些安慰。
　　洪羽菲安慰说：&ldquo;还好大名鼎鼎的许量命硬如石&hellip;&hellip;&rdquo;　　她说的是他曾经
差点在&ldquo;5&middot;12&rdquo;地震前两天出差去青川县城的事情，而许量却理解成她在说自己在
成都借贷江湖的过去。
　　&ldquo;难道你以为我许量命如顽石，做资金借贷就能够战无不胜吗？
&rdquo;他很宽容地微笑了，&ldquo;做借贷不过是看起来很美丽的事业，挑战大于机遇啊！
但我们既然选择了，就得争取做一个合格的放贷人。
不管做民间金融的先驱还是先烈，只要有努力探索的勇气和力量，那就是我许量的同道中人。
&rdquo;　　&ldquo;这就是你们60年代男人的所谓使命感吗？
&rdquo;洪羽菲是80后的商场后起之秀，富二代，才20多岁，自然不能完全理解许量这样的中年男人：
他们除了做企业的使命感就是生活中的责任感，在感情上总是想爱也恨，想恨却爱，最善于把简单的
事情弄成复杂的局面，仿佛最喜欢纠缠不清的感受。
　　&ldquo;羽菲，你会理解我们这样的男人的，也一定要理解，&rdquo;许量说话非常认真，&ldquo;
我们的合作是基于我们之间的默契，而默契来自共同的认知，你说我们会所经营的是什么？
&rdquo;他盯住洪羽菲问。
　　&ldquo;我知道啦，我们经营的不仅仅是投融资信息的收集、整理、加工和分配，我们经营的是这
帮子与你相同或者相似的人！
&rdquo;羽菲开心起来，&ldquo;许量不愧是商业大师，您说的&lsquo;人心就是市场&rsquo;我已经记住
了！
还好我们是合作伙伴而不是对手。
放心，会所交给我了，您在上海安心拓展，我会尽可能策应&hellip;&hellip;&rdquo;
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编辑推荐

　　畅销书《借贷》《放货人》《资本之鹰》续作，一本让你现学现用资本运技巧的商战小说，尝试
揭秘私募基金、资本江湖运作的真相与内幕。
　　什么是金融？
金融就是用别人的钱做自己的事，金融就是用未来的钱做现在的事，金融就是用外地（外国）的钱做
本地（本国）的事。
许量所谓的生意经充满了阴谋诡计和权术，这不是因为他没有足够的智慧，而是在现实中。
商业智慧远远没有形形色色的做人做事的&ldquo;技术&rdquo;重要，所谓的人生其实就是小草在无数
巨石和参天大树之外顽强地野蛮生长的历史。
这个世界由人组成，因此影响、控制和利用他人就是商业的本质，这里没有道德的宣判。
你要记住有很多商人永远只能够做小老板的根本原因就是他们不懂得这个世界上的芸芸众生，里面其
实只有两种人对我们有用，一是我们爱的，二是我们恨的。
　　是人的贪婪与恐惧支配着繁杂的社会活动，比如金融和战争的产生与发展。
借贷是仅仅次于战争的金融活动，借贷双方是博弈多于台作，这就是&ldquo;你多我少的财富游
戏&rdquo;，精彩之处在于&ldquo;得与失，是与非&rdquo;的那一声叹息。
　　私募看起来神秘莫测，其实说穿了无非就是&ldquo;买钱&rdquo;&mdash;&mdash;用自己的智慧、
专业投资技术和人品去&ldquo;购买&rdquo;投资者手中的资金，具体分两点：第一是要把别人的钱用
来为自己赚钱；第二就是以小博大，投资者出大钱，自己出的是小钱，可以说是诱饵，也可以说是信
用凭证。
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