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前言

　　商场如战场，很多人往往以成败论英雄，然而每一个人对成败的理解却是不一样的。
　　故事中的罗京天，在他的人生观中，用金钱建造起来的华丽的人生宫殿是他唯一追求的成功，哪
怕付出再大的代价，即便宫殿的基石上沾满着对手的血泪和资本的原罪。
可这又不能不说是一种失败，毕竞它建立在牺牲对方的基础上。
而王强认为成功是用情感交换而来的璀璨前程，即便在前程的远方有恋人哀怨的眼神和无奈的长叹。
可现实是凄婉的，爱人刚近在眼前，又要相隔天涯，一声珍重给一段刻骨的爱情画上了句号，这也可
以说是一种失败。
　　成功常会成为下一个失败的原因，反之，任何失败也都可能因智慧和努力而成为下一次大成功的
缘由。
看成败人生豪迈，大不了从头再来。
就如罗京天的睿智、果敢、冷酷，孙天毅的自负、贪婪、手腕，两人生死搏杀掀起商界的狂风暴雨。
肖天华与李一冰这一对昔日的恋人转身成商场死敌，痛下杀手，刀刀致命，一场营销高手间的搏杀谱
写出新的&ldquo;胜者为王，败者为寇&rdquo;的故事。
　　看，没有尝到过失败的苦果，就不会明白成功的甘甜。
面对失败，当我们都在感叹命运多坎坷的时候，时间就在我们的叹息中悄悄溜走。
流失的时间不仅仅带走了生命，也带走了我们的激情、我们创造奇迹的机遇。
就如罗天京，他宛如商场中的独行侠，挥舞着金钱的魔棒，转瞬间对手灰飞烟灭；他演绎着精彩的人
生，达到顶峰之时，却发现原来自己是个孤独的侠客。
　　看成败，成败之间只差分毫。
我们的人生只是一个二进制的运算，只有代表失败的&ldquo;0&rdquo;和代表成功的&ldquo;1&rdquo;。
每个人人生的长度都是不一样的，往往是由很多个&ldquo;0&rdquo;和少数&ldquo;1&rdquo;组成，关键
还是看我们的&ldquo;1&rdquo;在什么位置。
&ldquo;1&rdquo;与&ldquo;0&rdquo;的抉择，长短曲折的变化，取决于我们对待人生的态度。
当罗京天携李一冰的手潇洒而去，当张天亮看淡成，败，挥挥衣袖，永别江湖，新一代商场江湖儿女
正纷至沓来。
时间的长河永不停息地滚滚向前，竞争的世界演绎着一篇篇精彩四溢的诗章。
　　为名，为利，为势，为己，为他，尽在故事《成败》当中。
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内容概要

这是一部令人热血沸腾的商战案例小说。
一个超大项目引出两场惊心动魄的商场较量。
杭州湾项目是国家特批、民间投资的大型动力设备制造项目，总投资近干亿元，仅设备采购就上百亿
元。
面对巨大的利润诱惑，各路高手跃跃欲试，商场上硝烟渐起⋯⋯
为了夺得项目的主导权，融资高手罗京天与京城大亨孙天毅展开了生死对决，双方各自利用资金、人
脉、舆论等优势，层层设局猎杀，欲置对方于死地。
为了夺得项目设备采购的标的，销售菜鸟王强在残酷的商战中迅速成长，所在的APP公司销售团队按
流程解剖了一个人单所要解决的所有环节，从外围进攻，步步渗透；而其强劲对手嘉禾公司却从内部
突破。
直插要害⋯⋯各路销售高手奇招迭出，最后在招标大会上正面较量，谁会功败垂成，谁又会成为最后
的贏家?
本书将带你进入一个真实刺激的商战世界，其涉及的商业做局、销售对决、业务公关、职场斗争、情
感纠结等情节精彩纷呈，其展现的资本、人脉及大单运作的技巧，完全可以运用到现实的商业活动中
去。
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作者简介

　　丁兴良
中欧国际工商管理学院EMBA，清华大学总裁培训班特聘顾问，复旦大学、上海交通大学、中山大学
、北京大学等著名学府MBA、EMBA兼职讲师，是国内公认的工业品实战营销创始人。
历任大企业营销总监、总经理等职，具有17年营销实战经历，13年工业品营销经验，专注于大客户营
销8年，形成了一套独特实用的营销方法，在业内广受好评。
本书是其多年征战商场的心得之作。
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章节摘录

　　蒋总的一席话，让王强感到莫名的激动。
今天是他第一次拜访客户，想不到如此顺利，仁和公司的项目总指挥对APP情有独钟，拿下这个项目
指日可待。
　　果然，张天亮惊讶地说道：“是吗？
想不到蒋总还是我们前辈呢，以后还请蒋总多多指点我们哪！
”　　蒋丰毅脸型消瘦，皮肤细嫩红润，稀疏的头发纹丝不乱地梳了个背头，很难猜出他真实的年龄
。
只见他内穿一件粉红色的衬衣，系了条米黄色斜条领带，外穿一件淡青色的西装，看得出他精心修饰
过，浑身上下都透出非同常人的精气神。
听了张天亮的一席话，蒋丰毅摆摆手，说道：“言重了，我在APP充其量只是个实习生，你们可是正
牌。
现在是后生可畏呀，哪敢指点你们啊！
这次负责杭州湾项目也是勉为其难，正需要像你们APP这样的国际大公司的大力支持呀！
”　　蒋丰毅一番谦虚的话语之中透出丝丝自傲。
张天亮笑着道：“蒋总真是客气了，APP也算与蒋总有缘，您有什么需要尽管吩咐，能为蒋总服务也
算是我们的福气。
”　　蒋丰毅哈哈一笑，拿出两张名片分别递给了张天亮和王强，说道：“到底是国际大公司出来的
，说话的水平就是不一样。
我们杭州湾项目是由国务院特批，投资近1000亿元的特大工程，可谓是上下瞩目。
我们在设备采购的每一个环节都必须慎之又慎，任何一个细小环节出现偏差，我都担当不起。
所以，总公司制定了严格的采购流程，专门成立了项目招标组，采取公开透明的招标方式进行，我们
尤其欢迎像你们APP这样的国际知名企业参与竞标。
”　　蒋总语调平和自然，娓娓动听，让王强兴奋不已。
他斜眼看了看张天亮，见他微微点点头，便说道：“太感谢蒋总了！
我们。
APP公司的动力制造技术、性能、安全系数在行业中是首屈一指的，尤其是引用了单杠双螺旋新技术
增强了电气动力的平衡，有效提升了产品精密度，这在全球市场都是绝对领先的。
APP生产的动力制造设备采取了数字化的操作系统⋯⋯”　　王强背了一晚的产品介绍资料总算发挥
了作用，激动的情绪让他说话的节奏越来越快。
蒋丰毅依然保持着微笑看着王强，不时点点头。
张天亮一直仔细观察着蒋丰毅，发现他的眼神在游离着，于是他向王强使了个眼色，想让他停止滔滔
不绝的产品介绍。
可王强正在兴奋劲上，丝毫未察觉到张天亮的暗示。
　　张天亮当仁不让地开始主持会议。
他清了清嗓子，说道：“各位，今天是杭州湾项目的第一次情报分析会，作为项目启动的起点，第一
步要做的是理清仁和公司内部关系结构图，找出关键决策人，也就是‘天龙八部’中的第一部——情
况的收集和分析。
我初列了仁和公司的关系结构图，其中还有许多的空白，请大家帮我把这些空白填满。
”于是.张天亮打开电脑，投影机将一张清晰的仁和公司关系结构图投影在墙面上。
　　张天亮继续说道：“这张表大多地方还是空白，我先将了解到的情况汇报一下。
仁和公司总裁罗京天，35岁，祖籍江苏，上海复旦大学毕业，有过3年多的证券公司工作经历。
1995年刨建仁和投资公司，从事证券、能源、交通、房产等多个领域的项目投资，公司运作资金达
到500亿人民币。
10多年来仁和公司不露山水，已成为国内最大的投资。
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媒体关注与评论

　　参加了丁老师的课程后，我几乎拜读了丁老师所有营销方面的专著。
本书将我们带进了一个紧张刺激的商战世界，看商界大佬罗京天精心谋划，最终击败孙天毅，其过程
与细节可图可点，让人读之酣畅淋漓而且获益良多。
主人公在运作大资金、大项目方面的技巧，完全可以复制到我们现实当中来。
　　——香港博一集团董事长 宋亮　　本书让我有耳目一新的感觉，它不仅切合实际，特别是大项目
流程的管控和推进，堪称从事工业品营销人员的实战兵法；而且尤为难得的是，本书将金钱、权力、
欲望与亲情、友情、爱情之间的错综关系和相瓦冲突真实展现在我们面前，折射出商战江湖中人性的
光辉与丑恶。
　　——兰科电器集团董事长 周存熙　　我最先读到这本书的电子版，顺便转给了我的销售总监阅读
，结果他看完后要求团购一批给员工学习。
本书的故事非常精彩，情节跌宕起伏，人物刻画也入木三分，许多故事仿佛是在商场、职场中真实发
生的。
这部小说最大的特点在于与现实做单相结合，教授了许多营销方法以及职场中的生存之道。
　　——江苏省肯特自控科技有限公司董事长 洪礼顺　　我是技术出身，但《成败》却十分吸引我。
里而很多经验可以商接应用到我们日常销售工作中来，特别对于销售菜鸟来说，是一本入门必备的学
习教材。
我足足读了好几遍，对于我这样一个技术出身的人来说，一本倾注着作者宝贵实践经验的小说具有足
够的实际指导意义。
　　——苏州创泰电子有限公司董事长 朱鸽
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编辑推荐

　　38位公司董事长，总经理，销售总监联袂推荐，时代光华重磅推出的《输赢》姊妹篇。
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