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内容概要

一个成功的餐饮店，其经营者梦寐以求的便是：怎样赢得顾客青睐。
如何吸引顾客、如何盈利、如何控制成本、如何提升团队，答案就在方辉、邸原平编著的《餐饮开店
全程实战手册》中，本书主要从前期餐饮店项目选择、定位，到中期选址、装修、办理手续、设备人
员配备，再到后期经营中的促销、菜品与服务质量控制、食品安全及餐饮店卫生各个角度进行了讲述
。
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作者简介

　　方辉，中式烹调高级技师，高级职业经理人，现代厨房管理优秀厨师长，烹饪名师，山西省烹饪
餐饮饭店行业协会名厨委副秘书长，金厨奖获得者，现任教于山西省旅游职业学院饭店管理系。
2010年被山西团省委和人力资源和社会保障厅联合评为山西省青年岗位能手。
曾多次在全国、山西省烹饪技能大赛荣获特金奖、金奖；管理过多家五星级酒店厨房。
　　邸元平，中国烹饪大师，高级技师，全国餐饮业二级考评员，山西职业技能竞赛裁判员，2009年
、2011年带队参加全国职业院校技能大赛获一等奖。
2010年8月21日受中央电视台1套节目邀请，率八位弟子再次赴京参加CCTV-1《我们有一套》节目录制
，为全国电视观众展示了精彩面艺表演。
2011年2月28日至3月1日受中央电视台邀请，率弟子刘辉、刘晓东、李秀军赴CCTV-1《生活早参考》
节目录制。
现场为全国电视观众讲解制作滋补长寿面、沙棘龙须酥等。
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第十章  卫生工作要落实

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<白手起家>>

章节摘录

　　回到家里，小李把这个疑问告诉了妻子。
妻子没有在店里帮忙，因此不是很清楚，建议他将店里的账簿仔细核对一下。
第二天，小李让小王把账簿给他看看，因为昨天时间紧，没有仔细看。
小王说：“还不放心我吗，兄弟？
”小李说：“没有，没有，我只是看看。
”可是，看完之后也没有发现有问题。
　　就这样，小李也没有多想。
第二年过完春节，米粉店开始了新的一年的生意。
有一天，小李打烊后发现有东西忘带了，回店里取东西，正赶上有人送货。
送货人见小王不在，就准备第二天再送来，小李说他也是老板，可以做主的。
于是让送货人把货给他，结果发现有的东西价格与账簿上的相差好多，问是不是降价了。
送货人说现在还涨了一点呢，去年的更便宜。
小李没多说什么，就签字让送货人走了。
　　躺在床上，小李想着，小王家里除了小王收入没有其他收入，但是去年却添置了冰箱、彩电、洗
衣机、空调等许多家电，家里也进行了装修，需要很多钱。
于是越想越不对，决定留意店里的各项开支。
结果，小李发现小王在许多地方做了“手脚”，账簿有问题。
小李也不想让双方家人产生更大的矛盾，于是与小王私底下“摊牌”，建议小王撤资，自己一个人经
营。
小王知道自己理亏，也没有多说什么，答应了，又去外地打工去了。
兄弟俩虽然表面上还是与以前一样，可是再也没有以前推心置腹的交情了。
　　2.时刻掌握主动权　　在没有看好合伙人之前，最好不要轻易合伙。
即使合伙了，必须要在全部企业经营中控制主动权，如人事、财务、客户材料、上游供给商的关系等
核心资源。
如果出现问题时才有能力去处置，防止互相扯皮的现象，最大限度地减少经营的损失。
　　3.签订具有法律效力的合作协议及商业保密协议　　合作期间签订合同，可以有效防止个人私心
的膨胀而导致分裂。
如果有商业核心秘密，也要签订竞业保密协议，即使是再好的朋友，也要先小人后君子。
　　⋯⋯
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