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内容概要

本书分上下两篇，上篇是开店的一些需要注意的事宜，从9个方面66个门道入手，深入细致地解答了怎
样不吃开店亏的问题；下篇本着能有一家自己的门店的精神，列举出具有一定代表性的行业，将传统
与现代相结合，并以吃、穿、美容美发及零售为代表，以求起到抛砖引玉的作用。
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章节摘录

　　上篇 开店那些事　　第一章 不吃眼前亏　　【开店有道】小张开店（案例1）　　说起小张，他
和许多年轻人一样，有活力、有激情、有梦想。
去年大学毕业，怀抱理想在社会上整整闯荡了一年，不能说没有收获，可给人家打工也不是长久之计
，再说了，这也不符合小张的一贯作风。
　　小张的一贯作风就是雷厉风行，自己说了算！
　　思来想去，还是圆自己小时候的一个梦想吧，这个梦想就是有一家属于自己的门店，每天都能接
触不同类型的人，每天都会有新的视角被发现，感悟不一样的心境。
　　有一家属于自己的门店，这本来是女孩子的“童话故事”，这个秘密是小张上小学时偷看同桌女
同学日记发现的，从此之后小张就把自己的梦想深埋心底，从来都没有说出口。
　　真要是着手开一家门店，小张满脑子空白，就像是走夜路一般，四处全黑。
此时的小张心里明白，因为开门店是自己以前的一个梦想，现在虽然被唤醒，但要真正施展开，学习
的东西还很多。
　　要做就做最好的，小张暗下决心。
于是小张白天跑市面开展市场调查，晚上上网收集有用信息等等，真是日夜忙活。
　　很快小张便懂得了一些开店事宜，心里想着别人开店不会这么繁琐吧，开店这种简单不过的事儿
，不是说干就干嘛，自己是不是书生气了？
小张不知为什么有些泄气，心想：“算了，还是给人家打工去，打工省事，不用搞什么战略分析啊、
门店定位啊什么的。
”　　俗语说：“日有所思，夜有所梦”。
夜里，小张梦见窗外喧闹声，他轻轻来到窗前，推开楼窗跳了出去，瞬间在一座金碧辉煌的商厦前稳
稳落地，他拼命地跑，可怎么也抬不动腿，正满头大汗时，猛然间看到一条金光大道在脚下延伸⋯⋯
他忽然明白只要开店不就有道嘛，看来自己不能放弃，要立即开店，开店有道！
　　那条金光大道在小张眼前熠熠生辉⋯⋯　　坏了，开店得有钱呀！
这钱从哪里来？
　　小张一急，醒了。
他拉亮灯，扭扭头，无意间看见自己的储钱罐，笑了。
　　门道1 要懂开店事宜　　开店很简单，不就是赚钱嘛，只要眼观六路，耳听八方就可以了。
其实事到临头仔细想想，根本就不是那回事。
如果缺乏丰富的商业知识和经营策略，就很难把握商机，业务开展也不会顺畅，所以开店就要懂得开
店事宜。
　　首先要了解自己，开店绝不能是一时的冲动，更不能盲目。
冲动和盲目，不经过大脑思考就去开店，大多数情况下只会赔钱不会赚钱。
了解自己主要包括自己的性格特征与兴趣爱好，手头上有多少钱，再将所选项目逐一评估，如地段、
经营时间长短及经营方式等，了解自己究竟适合开什么样的店，再下决定。
　　第二步就是要把店开出点味道来，先不妨试着和自己的性格挂上一点钩，这对自己以后的生意肯
定有帮助。
试想一下，如果自己是一个拥有创造激情并且对待他人热情似火的人，可以考虑经营自助火锅店、传
统小吃店、便当外送等餐饮服务业。
如果自己爱好精致有品位的饰物，那么开个二手精品店、手工艺品专卖店及小型咖啡屋都是很不错的
选择，保证工作时会得心应手。
如果自己有爱心，是个爱家、恋家的人，那么就开一个托儿所、幼儿园什么的，一定会让你投入更多
的爱。
如果自己还不明白自己到底是个什么样性格的人，只是喜欢跟着感觉走的话，也没关系，那就开家宠
物店、花店或园艺店之类的，也会让你体验到成功的滋味。
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编辑推荐

　　中国人无论做什么事情，都讲究一个门道，总希望能够找到其根本，开店亦如此，开店有门道，
很显然就是想让你开一家赚钱的店，不要吃开店的亏。
 　　《开店赚钱有门道》从13个方面100个门道入手，深入细致地回答了开店不吃亏的问题，书中传
统与现代相结合，案例丰富，实战性强，具有极大的启发性。
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