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内容概要

胡雪岩是中国封建社会商界的一个传奇。
他以贫贱的钱庄学徒出身，在短时间内事业崛起，创造了近代中国金融事业中的一个奇迹，后世称其
为红顶商圣。
他周旋于纷繁复杂的官场，成为正二品红顶商人：再从富可敌国的如日中天，到产业倒闭一败涂地、
家破人亡的极衰极辱境地，这给我们提供了一个十分完整的、值得深入研究的案例。
经商要学胡雪岩，我们通过其在商业领域的经验，总结其经典的经商谋略，掌握其在时代的波峰浪尖
中，如何驾驭命运，品悟其纵横驰骋政商两界的处世韬略。
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章节摘录

一 掌握自己人生的命运胡雪岩深谙为人处世的哲学，一心想打开自己的人生局面。
他认为一个人能够凭自己的实力打开一片天地，就是有了自己的人生位置，但这是一个非常艰辛的过
程。
有些人之所以处处失败，就是因为没有找到适合自己的人生位置。
因此，胡雪岩认准了自己要做的第一件事就是自立门户。
1.自己当老板少年胡雪岩由于家庭贫困，受尽了乡邻的鄙视，小小年纪就已经拥有了强烈的自主意识
，总是憧憬着将来能够自己当老板，拥有自己的店铺，开创出自己的事业。
胡雪岩父死家贫，幼年即入信和钱庄，和其他的学徒一样，从倒便壶、提马桶一些又脏又累的杂活儿
干起，仗着脑袋灵光，加上胡雪岩有一种不甘人下，一心想出人头地，开创出自己的事业的远大抱负
，没几年就爬到“档手”位置，专理跑街的账，其职位相当于现在的银行办事员。
少年得志、风流倜傥，日子过起来也好不逍遥自在。
在常人看来，“档手”的位置已经是令不少人羡慕了。
然而，青年胡雪岩并不满足于现状，对于钱财看得开、看得淡，逻辑异于常人，胸襟开阔，手笔恢弘
，胆识过人，从不放过身边的每一个能使自己宏图大展的机遇。
后来胡雪岩终于屡创奇迹，始能发光发热，成就了“清代第一富商。
要是胡某也和其他钱庄档手一样安于现状，不求进取，恐怕下半辈子也不过是继续在钱庄里，每日在
孔方兄间打转，一辈子没啥子起色。
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编辑推荐

《商经:胡雪岩商道智慧》编辑推荐：古有陶朱公，今有胡雪岩。
中国近代最富传奇色彩的红顶商人胡雪岩，他从一个卑微的钱庄伙计到富可敌国的巨商大贾，他游刃
于官与商之间，追逐于时与势之中，品够了盛衰荣辱之味，尝尽了生死情义之道，是鲁迅笔下中国的
最后一位商人。
〈br〉掌上胡雪岩常新，胸中生意经活学用，在中国人的世界里做生意，一定要学习中国最成功商人
的生意经！
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