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内容概要

《如何开一家赚钱的店大全集》内容简介——常言道：“生意做遍，不如开店。
”在目前很多人选择自主创业当老板的大趋势下，开店因创业成本低、收益快、市场广阔，所以成了
许多梦想创业者的首选。
开店虽不难，但要想开一家财源滚滚的旺铺，却并不是件容易的事。
如果你没有开店赚钱的招数，仅仅凭着投资开店的热情，就想把大把大把的钞票揽进腰包，很显然，
这只能是你的一厢情愿。
就像浪里淘沙一样。
尽管每年有成千上万的各式店铺在鞭炮锣鼓声中开张，由此可能会催生出成千上万个百万富翁、千万
富翁，但也会有很多店铺黯然关张，甚至赔得血本无归。
所以说，开店有学问，赚钱有门道。

    《如何开一家赚钱的店大全集》由超值典藏书系编委会编写。
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章节摘录

版权页：   4.经济风险 经济风险的成因较复杂，拿一个国家来说，既有自身经济体系中的缺陷，又有
外部环境即周边市场的影响。
对于门店，主要受经济不景气的影响较大。
如果整个市场不景气，会造成购买力不足，商品过剩，商业企业的营业收入锐减，从而导致门店租金
负担过重，部分门店承租人就会退租，形成门店供求关系变化而造成门店租金下降，使门店会在一段
时间内贬值。
 5.法律风险与政策风险 法律是调节社会资源分配的机制，使国民就社会资源分配达成一种契约。
我国现有法律法规对门店的建造、交易、使用，都界定了比较清晰的范围，基本明确了门店权利人的
权利与义务，便于门店投资、建设、交易、使用、管理等有法可依。
政策所起的作用与法律法规大体相同。
一般而言，调整后的法律法规以及政策会对围绕门店而发生的各种法律关系产生影响，从而形成了门
店投资的法律与政策风险。
 6.商业环境风险 商业环境风险主要来源于商圈的变化。
如购买力流失、竞争对手增加、商圈商誉流失、交通设施变化等诸多方面。
 7.经营风险 在经营中，造成投资决策失误的原因很多，最常见的是投资项目选择失误和投资规模失控
。
前者往往是因预测失误、对投资项目的未来发展估计不准确等因素造成；后者则是对投资项目估计不
足，以致不断追加投资额，使投资成本超出预算范围，投资数量超过投资者的投资能力，致使投资项
目难以为继。
 还有，就是门店投资也会在一定时间内，使门店出现价格暴涨、暴跌的现象。
 8.商业风险 引起商业风险的因素很多，如业态发生变化、租金成本加大、门店缺少商品更新能力等。
 面对如此多的潜在风险，志在开店成就事业的我们应该如何面对呢，在这里，我们有以下几点建议：
1.充满信心 想开店，就必须要对自己充满信心。
十足的自信能面对挑战，克服困难，取得第一场胜利。
除此之外，在开店过程中，我们还可以通过下列几种方式来增强信心： （1）采用“白日梦”心理法
。
“白日梦”是心理学上的一个专有名词，做“白日梦”的人喜欢在心中描绘一幅自己希望实现的成功
蓝图。
有时候我们就是要做做“白日梦”，这是一种激情，说不定经过努力就可以实现。
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编辑推荐

《如何开一家赚钱的店(超值典藏版)》由吉林出版集团有限责任公司出版。
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